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&[] Assurance Vie

Tous les atouts pour reussir
en assurance vie

par Robert Monteux

‘assurance vie reste le placement

financier favori des Francais. Au
fil du temps, le nombre des assurés
s’est développé, surtout ces trente
derniéres années. Les montants
gérés par les compagnies d’assurance vie
avoisinent désormais 1500 milliards d’euros
pour plus de 22 millions de contrats vie.

Le succeés de ce placement est favorisé par
son apparente simplicité et une fiscalité des
plus favorables. Toutefois, I'assurance vie n'a
cessé d’évoluer, comme d’ailleurs la complexité
des contrats. Si bien qu’aujourd’hui, choisir
et gérer ce type de produit exige beaucoup
de réflexion et de compétences techniques.

Prenez les bonnes décisions

Cette édition de notre guide, actualisée avec
précision, vous donne les conseils pour prendre
les bonnes décisions et éviter divers piéges.
Bien choisir un contrat vie, réussir sa gestion
et sa transmission exige d’adapter ses déci-
sions a son profil personnel, ses objectifs et
I’évolution de la conjoncture économique,
législative et fiscale. Grice a cet ouvrage,
vous avez en main toutes les solutions pour
défendre vos intéréts.

Il faut savoir s’adapter aux nouveaux contextes
pour bien placer son argent. Laissé a lui-méme,
sans gestion, tout capital se dégrade. Mais mal
conseillé, ou en prenant de mauvaises options,
on court au-devant des pires déboires.

Bien dirigés, une épargne et un patrimoine
diversifiés peuvent croitre réguliérement sur
une longue période. Malheureusement, les
stratégies se heurtent aux risques conjonc-
turels, a I'inflation et aussi aux évolutions ju-
ridiques et fiscales. Il faut savoir prendre en
compte et anticiper | es évolutions et adopter
des mesures de sécurité.

L'analyse des divers types de placements per-
met de mettre en évidence leurs atouts et
leurs aléas.

A certains moments, il faut étre capable de
revoir ses choix et ses options. Aucun pilote
ne gagne une course en adoptant un systéme
automatique. En mer, il importe de savoir pren-
dre le vent et utiliser les courants. Sur la route,
il convient de prévoir les virages et la qualité
ou la stabilité des chemins empruntés.

Méfiez-vous des “belles paroles”

Lors de perturbations économiques et finan-
ciéres, rien n’est pire que ’attentisme. Il im-
porte de savoir entreprendre au milieu des
turbulences, alors que d’autres croient se pro-
téger en se cantonnant 4 une attente toujours
stérile. Car on peut rechercher une certaine
forme de sécurité en procédant a de légéres
et subtiles opérations.

De beaux parleurs et des vendeurs charmeurs
déploient beaucoup d’habileté pour vous
convaincre. Mais les avantages et les proba-
bilités de réussites avancées sont faibles par
rapport a la multitude de leurs solutions, qui
conduisent souvent a beaucoup de déceptions.
D’une maniére générale, toute solution pré-
sentée comme exceptionnelle exige une
attention toute particuliére.

Les points de repéres a examiner

I1 vous faut disposer de points de repére pré-
cieux. Ce sont les véritables baromeétres qui
orienteront vos choix de placements et I’évo-
lution de votre patrimoine.

Deux critéres doivent toujours vous guider:
le taux d’inflation et le rendement net des
obligations a taux fixe. Cela ne signifie pas
que les obligations a taux fixe sont actuelle-
ment le meilleur placement. L'impératif est
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de mesurer la performance de I'ensemble de
vos différents actifs financiers par rapport a
I’érosion monétaire et a la rémunération des
obligations a taux fixe. Cet objectif est souvent
difficile a atteindre a long terme, car il impose
de faire toujours mieux que l'inflation.

Ces barométres peuvent évoluer. Surtout,
leurs variations doivent vous alerter et imposer
des changements stratégiques.

Il convient d’accepter provisoirement une
légére dépréciation plutét que de prendre
des risques au mauvais moment ou de vendre
a tort lors de traumatismes exagérés. Croyez
au long terme!

Sachez évoluer sans risques
Dans un monde en pleine mutation, il importe
d’adopter une politigue permettant une cer-

taine mobilité. Cela en fonction de votre ca-
pacité a accepter et a fixer un niveau de
risques limité adapté a votre situation per-
sonnelle. Répartir ses actifs est classique.
Mais il est aussi possible de pondérer ses ob-
jectifs selon ses capacités a faire face a des
difficultés parfois passagéres.

Pondérez avec les multisupports
Souvent, par habitude, lassitude ou méme
laxisme, on tarde a agir. Acceptez, si besoin,
de remettre en cause des choix en fonction
Pondérez mieux avec des contrats multisup-
ports attrayants. Tenez aussi compte de 'évo-
lution juridique et fiscale. Ce Guide du Revenu
a pour objectif de vous informer en toute in-
dépendance pour favoriser un placement ef-
ficace de votre argent.

L’assurance vie investit dans les entreprises et soutient I’Etat

Les compagnies d’assurance vie ont participé au financement
des entreprises, et notamment des PME, pour 147 milliards
d’euros en 2013. Par ailleurs, la part de la dette de I'Etat
acquise par les résidents frangais est détenue & 54 % par les
assureurs et 3 46 % par d’autres investisseurs domestiques.

On ne mesure pas souvent avec suffisamment de réalisme
le réle moteur de I'assurance vie dans I'économie frangaise.
Il faut savoir que fin 2013, le montant des capitaux gérés par
les compagnies d’assurance vie était de 1456 milliards d’euros.
Un montant proche de la dette de la France, ce qui attise
bien des convoitises.

Parmi les actifs des montants gérés par les assureurs fin
2011, 58 % sont investis dans les entreprises (dont 18 % en
actions, 37 % en obligations d’entreprises et 3 % en immobilier)
32 % en emprunts d’Etat, 6 % en placements monétaire et
4 % en divers autres investissements (immobilier, art...).

K i o i s POV 7 2 ek ook et
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Soulignons que I'assurance vie est en téte de I'épargne longue Encouts assurance vie
des ménages (54 %), devant les obligations (37 %). {afFaires directes, en milliards d'euros)
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u Suppors UC
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Ces réalités sont la meilleure protection de Passurance vie,
qui génere souvent bien des tentations et des jalousies par
sa fiscalité privilégiée, qui reste un élément clef pour entretenir
Fattrait des particuliers et la stabilité d'un placement déterminant
pour I'essor de I'économie francaise.
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&[] Assurance Vie

Qu'est-ce que l'assurance vie ?

C'est un contrat conclu entre un assureur et un SDUSCﬁptEUI".

- ‘assurance vie est un
E contrat qui lie un as-
sureur et un souscrip-

teur. En devenant souscrip-
teur, vous effectuez des
versements (on dit aussi
primes) auprés d'un assureur.
Avant de vous lancer, infor-
mez-vous minutieusement.
Une fois le contrat choisi, il
faut dialoguer avec votre
conseiller et remplir un do-
cument ou vous indigquez vos
connaissances, vos objectifs
et les risques que vous accep-
tez. Vous avez la latitude de choisir la stratégie
de répartition de placements des actifs de
votre contrat.

Vous pouvez aussi confier la gestion de votre
contrat vie a un conseiller ou un courtier tra-
vaillant avec plusieurs compagnies. Ce dernier,
sur vos indications, décide du mode de gestion
des primes en mettant a votre disposition di-
vers types de supports allant du trés sécurisé
au plus risqué. Pendant toute la durée du

contrat, les primes versées fructifient suivant
les placements choisis.

Vous pouvez récupérer a tout moment tout
ou partie des sommes investies en bénéficiant
d’une fiscalité dégressive dans le temps.
Pendant les huit premiéres années, les retraits
supportent une imposition sur les plus-values
réalisées, qui peut étre nulle au-dela (hors
prélévements sociaux). D’oli I’intérét de
conserver votre contrat au moins huit ans,
voire le plus longtemps possible.

A P’échéance du contrat (mieux vaut choisir un
contrat vie avec une durée «vie entiére»),
I'épargne constituée est a votre disposition.
Les capitaux du contrat sont versés aux per-
sannes que vous désignez si vous venez a décéder.
La rédaction de la clause désignant le ou les
bénéficiaires exige beaucoup d’attention.
L'originalité de 1’assurance vie tient a son
double intérét. Elle sert a la fois de produit
d’épargne et de retraite ou de produit de
transmission puisque, en cas de décés du
souscripteur, les fonds sont versés dans des
conditions fiscalement avantageuses a la ou
aux personnes de son choix.

Les avantages de 'assurance vie

Malgré les modifications réguliéres de la fiscalité, l'assurance vie présente
de nombreux avantages tant en termes de constitution d'épargne que de
transmission, au plan civil et fiscal, méme apreés les derniéres lois de finances.

Souscripteurs
et bénéficiaires
confondus,

30 millions

de personnes
sont
concernées

en France.

© Elle répond & un objectif
de constitution d'épargne a long terme

Les primes versées sur un contrat sont capi-
talisées au fil des années en fonction des profits
réalisés. Aprés huit ans, la part de gains com-
prise dans les retraits est faiblement fiscalisée:
seulement 7,5 % de préléevement libératoire
aprés déduction d'un abattement de 4600 euros,
pour une personne seule, 9200 euros pour un
couple. On peut aussi opter, si cela s’avere

plus favorable, pour I'intégration a I'impit
sur les revenus.

L'assurance vie est un moyen de diversifier
son épargne avec une fiscalité favorable en in-
vestissant en sécurité en euros, et sur les mar-
chés financiers en prenant des précautions.

@ Dans un couple, elle permet
de donner plus au conjoint.

Avant la loi du 3 décembre 2001, et a défaut
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de disposition prise par les époux, la femme
n’avait droit qu’a 25 % du patrimoine en usu-
fruit au décés de son mari. Depuis, la situation
du conjoint survivant s’est améliorée. Le lé-
gislateur lui octroie un quart de la succession
en pleine propriété ou la totalité en usufruit.
Soit, dans le cas d’un couple avec deux enfants
ou I’'époux disposait d'un patrimoine global
de 600 000 euros, 150 000 euros en pleine pro-
priété. Avec une donation au dernier vivant
entre époux, cette somme passerait a
200000 euros avec I’'option du tiers du patri-
moine en pleine propriété,

On peut étre astucieux en toute légalité:
I’époux peut avoir versé, par exemple,
120000 euros sur une assurance vie au profit
de sa femme, hors succession (sauf réclamation
pour « primes exagérées »), L'actif successoral
passe alors a 480000 euros (600000 -120000)
et elle recoit alors 120000 euros, plus
160000 euros (un tiers de 480000), soit
280000 euros au total. Chaque cas est parti-
culier. I1 faut faire ses propres calculs.

© Elle permet d'alléger
la note fiscale de vos enfants

En matiére de transmission, la loi du 16 aofit
2012 a réduit I’'abattement dont bénéficie un
enfant de 159325 a 100000,00 euros (et a sup-
primé I'indexation annuelle). De plus, le délai
de renouvellement des abattements fiscaux
en cas de donations antérieures a été porté
de dix a quinze ans. La loi du 29 juillet 2011
a par ailleurs augmenté de cing points les
taux applicables aux derniéres tranches du
baréme des droits de mutation a titre gratuit
(soit 40 et 45 %).

En ce qui concerne les contrats vie, ’abatte-
ment de 152 500 euros sur les capitaux trans-
mis pour chaque bénéficiaire désigné reste
en vigueur. Au-dela, les sommes transmises
sont soumises a un prélévement forfaitaire.
Le taux de perception était jusqu’alors de
20 % de 152501 a 902 838 euros pour les décés
survenus jusqu’au 30 juin 2014 et de 25 %
au-dela. Avec la loi de finances rectificative
pour 2013, le taux majoré passe de 25 % a
31,25 % mais au-dela de 852 500 euros, taxa-
tion applicable aux déces survenus a compter
du 1* juillet 2014.

Sont soumis a ces prélévements les capitaux
transmis correspondant aux primes versées
depuis le 13 octobre 1998 (et avant 'age de

70 ans pour les contrats ou-
verts depuis le 20 novembre
1991, voir les détails pré-
sentés dans la rubrique
« Succession »).

© Elle permet d'alléger
les droits de succession
des tiers

[’assurance vie est intéres-
sante pour les concubins
qui ne souhaitent pas se
pacser. C'est aussi le cas
pour les petits-enfants, les
fréres et steurs, les neveux
et niéces. Et plus globale-
ment, pour tous Ceux promis
a un abattement successoral
faible et qui subissent un
fort taux d’imposition sur
les successions. Lassurance
vie présente pour cette ca-
tégorie d’héritiers un grand intérét pour réduire
la note fiscale.

Il faut prendre en compte les avantages de
I’assurance vie lorsque I'imposition d*une suc-
cession (hors assurance vie) dépasse 20 %
pour un bénéficiaire. Elle est alors trés
attrayante pour les gros patrimoines, pour
lesquels les héritiers peuvent étre taxés entre
30 a 45 %, voire a 60 % s’il s’agit de tiers. Avec
I'assurance vie, chaque bénéficiaire peut, sous
conditions (voir « Succession »), recevoir
152500 euros sans étre imposé, cela en com-
plément de I’éventuel abattement personnel
spécifique dont il bénéficie sur les droits de
succession.

Au-dela de 152500 euros, par bénéficiaire,
tout capital excédentaire transmis via un
contrat d’assurance vie n’est assujetti qu'a un
préléevement de 20 % jusqu’a 700000 euros
puis a 31,25 % au-dela.

Un autre régime s’applique aux primes versées
aprés 70 ans sur un contrat ouvert depuis le
20 novembre 1991, Les versements sont exo-
nérés de droits de succession jusqu’a hauteur
de 30500 euros, ainsi que la totalité des gains
du contrat. U'excédent, lui, est soumis au baréme
progressif des droits de succession.
Sachez-le: i la différence des donations, Pattri-
bution de capitaux via 'assurance vie est révo-
cable et librement modifiable en respectant
la réglementation sur I'acceptation d*un contrat.

Le REV'Eﬂu Hors-Série Assurance Vie
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&[] Assurance Vie

Les différents types de contrats
d’assurance vie

FONDS EN EUROS FONDS MULTISUPPORTS
Fiscalité Durée : sans limite
privilégiée Rentabilité : varie selon les
apres 8 ans supports

Rentabilité : Risques : dépend des
entre3et4%

Risques : aucun.

Les contrats
multisupports
permettent

de dynamiser
son patrimoine.

10

supports choisis.

© Lassurance vie en euros

Il s’agit d’un fonds géré par une compagnie
d’assurances sur ses propres actifs.

Elle s’adresse avant tout aux épargnants qui
ne veulent prendre aucun risque avec leurs
économies. Le caractére sécurisé du contrat
est souvent mis en avant pour rassurer les
épargnants. Et pour cause: les intéréts crédités
chaque année par I'assureur au contrat sont
définitivement acquis a I’épargnant grace a
un effet « cliquet ». Il s’agit donc d’une
enveloppe fiscale idéale pour les épargnants
a la recherche d’un placement a long terme
réemunérateur.

* Comment ¢a marche

L’assurance vie est un placement qui engage
le souscripteur du contrat, ’assureur et le ou
les bénéficiaires. Ce ou ces derniers sont dé-
signés par le souscripteur dans la clause bé-
néficiaire. Au décés du souscripteur assuré,
le capital épargné sur le contrat lui ou leur
reviendront, Sans aucun impot pour le conjoint
survivant ou le partenaire de Pacs et jusqu’a
152500 euros pour chague autre bénéficiaire
(une taxe de 20 % s’applique de 152501 euros
a 852500 euros — nouveau seuil a partir du
1= juillet 2014 —, puis de 31,25 % au-dela).
L’assurance vie reste 1’outil de transmission
le plus attrayant dans beaucoup de situations
patrimoniales. On qualifie d’ailleurs a ce titre
I'assurance vie de « couteau suisse du patri-
moine ». Méme lorsque la taxe passe a
31,25 %, elle reste trés inférieure au baréme

des droits de succession, dont les taux peuvent
atteindre jusqu’a 60 % !

* Combien cela rapporte

Le rendement des fonds en euros dépend
pour une large part du rendement des em-
prunts d’Etat achetés par I’assureur pour pla-
cer votre argent. Ces deux derniéres années,
les assureurs, pour diversifier leurs investis-
sements, ont également acheté des obligations
émanant d’entreprises privées et ont, en fonc-
tion des marchés, adapté leur part d’inves-
tissement en actions. I'écart de rendement
entre les bons et les mauvais contrats est
resté marqueé en 2013. Cassurance vie, surtout
aprés huit ans, reste trés attrayante dans tous
les domaines. Suivez les sélections du Revenu
des meilleurs contrats.

» Fiscalité

Vous pouvez retirer votre épargne a tout mo-
ment, mais vous paierez plus d'impot sur les
gains (jusqu’a 35 %) si vous le faites avant
huit ans de détention. L'imposition ne porte
que sur la part des gains comprise dans votre
retrait. Au-dela de huit ans, on peut retirer
sans impot, tous les ans, 4 600 euros de gains
pour une personne seule et 9200 euros pour
un couple. Les prélévements sociaux au taux
actuel de 15,5 % s’appliquent chague année
aux gains des contrats en euros ou lors des
retraits sur les contrats multisupports. Depuis
2011, ils s’appliquent également chaque
année aux gains des fonds en euros des
contrats multisupports.

@ Lassurance vie multisupport

Elle dispose d’un fond en euros et de supports
boursiers, ou autres, permettant de diversifier
son placement.

Les contrats d’assurance vie multisupports
s'adressent aux épargnants qui veulent dy-
namiser, en s’exposant en Bourse, leur patri-
moine en bénéficiant d’exonérations fiscales
spécifiques. Indigués pour ceux qui veulent
en tirer des revenus complémentaires, soit
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avec des retraits réguliers, soit en demandant
une conversion de leur contrat en rente a vie
a un moment donné.

La gestion dépend de votre tempérament et
vos objectifs financiers. Vous pouvez investir
jusqu’a 100 % dans le fonds en euros sans
risques si les conditions générales du contrat
le permettent. Il est possible de privilégier
une gestion plus active, donc plus risquée,
mais potentiellement plus rémunératrice en
investissant dans des fonds dits « dynami-
gues ». De nombreux contrats vous permettent
d’utiliser des options de gestion automatique.
Ces différentes options sont a étudier de prés
en termes de frais et de risques.

* Comment ¢a marche

Il est possible de panacher ses versements
sur des profils qui correspondent a différentes
catégories d’'investissements: plus le profil
est prudent, plus la part investie dans le fonds
en euros du contrat est importante. La répar-
tition la plus courante est de 80 % sur le fonds
en euros et de 20 % sur des supports boursiers.
Mais vous étes libre de choisir une autre ré-
partition de votre épargne et de la faire évo-
luer au cours du temps en fonction de vos ob-
jectifs patrimoniaux. Vous pouvez également
effectuer des retraits de votre contrat d’assu-
rance vie a tout moment mais, pour bénéficier
de la fiscalité la plus favorable, il est préférable
d’attendre huit ans. Sinon, il est possible de
demander une avance a son assureur.

* Combien cela rapporte
La conjoncture économique rend I'apprécia-
tion de la rentabilité d’un multisupport plus

difficile. Dans des circonstances favorables,
les gains ont pu dépasser 5 a 10 % par an sur
des fonds dynamiques ces deux derniéres an-
nées, mais lorsque les marchés chutent, les
fonds boursiers et diversifiés peuvent perdre
plus de 20 %. En 2013, alors que les marchés
financiers ont connu une embellie, les épar-
gnants qui avaient préféré augmenter leurs
versements dans les fonds en euros sans
risques par prudence en 2011 et 2012 ont été
plus enclins a diversifier leurs placements.

» Fiscalité

Depuis 2011, les prélévements sociaux sont
pris tous les ans sur les fonds en euros. Cette
mesure ne constitue pas une taxation sup-
plémentaire, mais elle met fin a une avance
de trésorerie que I'Etat évalue a 1,6 milliard
d’euros. Il s’agit d'une extension aux multi-
supports d’un dispositif déja appliqué aux
monosupport en euros. La mesure concerne
les contrats déja conclus.

En cas de déces, les gains sont d’abord soumis
aux préléevements sociaux (avec un mécanisme
de régularisation tenant compte de ceux déja
payés au fil de I’eau sur les fonds en euros).
Ensuite, la taxation est la méme que celle
des contrats vie en euros (voir le tableau ci-
dessous). Par exemple, pour les contrats ou-
verts apres le 20 novembre 1991, les capitaux
nets transmis (correspondant aux primes ver-
sées a partir du 13 octobre 1998 et avant I'age
de 70 ans) sont exonérés jusqu’a 152 500 euros
par bénéficiaire, puis sont taxés a 20 % jusqu’a
852500 euros et a 31,25 % au-dela. Les contrats
souscrits avant le 20 novembre 1991 bénéfi-
cient d'une exonération plus élargie.

Les exonérations de droits de succession

Contrat ouvert avant le 20 novembre 1991 Contrat ouvert is le 20 novembre 1991
—
Versements effectués Versements effectués
Avant le Depuis le ) Avant le Depuis le
13 octobre 1998 13 octobre 1998 ﬁge 13 octobre 1998 13 octobre 1998
Quel L'épargne * Exonération totale pour Avant  Exonération  Exonération du conjoint ou pacsé et
que | esttotalement | leconjoint ou le pacsé. 70 totale. jusqu'a 152 500 € par autre bénéficiaire
soit exonérée. * Pour chaque autre ans (taxe de 20% de 152 501 €
lage bénéficiaire : 4 852 500 €, puis de 31,25 %
exonération jusqu'a au-dela (décks survenus & compter
152 500 € ; taxe de 20% du 1= juiller 2014).
; Ijoint ou pacsé.
852 500 €, puis de 31,25% 7 « Autres bénéficiaires : droits de succession
au-dela (décks survenus sur les primes taxables aprés un abattement

compter du 17 juillet 2014).

commun de 30 500 €

(1) 5i vous avez souscrit & deux avee un dénouement du contrat au premier décis, c'est ['ige du premier défunt qui compte.
Avec un dénouement du contrat au second décks, c'est Pige du second défunt.
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Informez-vous
sur les nouveaux
contrats
euro-croissance
et vie-génération.

&[] Assurance Vie

Il est a noter que dans le cadre de la réforme
de I'assurance vie, la loi de finances rectifi-
cative pour 2013 incite les ménages a une
plus grande prise de risques avec la création
de deux nouveaux contrats encourageant le
financement de I’économie:

- Le contrat euro-croissance se donne pour ob-
jectif de dynamiser 'investissement dans les
entreprises francaises, avec une perspective
de capital garanti a terme, apres huit ans de
détention au minimum. Il n’a pas vocation a
remplacer les fonds en euros mais il peut lais-
ser espérer une rémunération plus attrayante
pour les épargnants, grace a I'investissement
d*une partie du capital dans des actifs plus
risqués (les actions notamment). Il bénéficie
de la fiscalité habituelle de 'assurance vie.

- Le contrat vie-génération a pour but d’orienter
I’épargne vers les petites et moyennes entre-
prises, les entreprises de taille intermédiaire,
les entreprises de I’économie sociale et soli-
daire et le logement intermédiaire et social

| Le Revenu W JLe Reveiiul
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grace a une incitation fiscale. Il doit comporter
un quota minimum de 33 % dans ces actifs.
Moyennant quoi un abattement supplémen-
taire de 20 % sera appligqué lors du dénoue-
ment en cas de déceés sur le montant des ca-
pitaux décés versés, ce avant ’'abattement
actuel de 152500 euros.

A noter. Il sera possible de transformer,
totalement ou partiellement, les contrats
d’assurance-vie actuels dans ces nouveaux
contrats sans perte de ’antériorité fiscale.
Les assureurs vont donc diversifier leur offre
a partir de la fin du deuxiéme semestre 2014
sur ces nouveaux supports. Sachant qu’ils se-
ront par leur composition sensibles aux va-
riations des marchés, les épargnants devront,
face a une exposition au risque accrue, se
montrer particuliérement attentifs et vérifier
s’ils sont en adéqguation avec leurs projets et
leurs objectifs patrimoniaux, ’abattement
fiscal supplémentaire de 20 % (vie-génération)
s’adresse plus particulierement aux épar-
gnants les plus fortunés.

L'actualite de UAssurance Vie
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Comment choisir un contrat

Voici nos recommandations pour faire le bon choix.

@ Profitez au mieux des atouts
de 'assurance vie

[’assurance vie peut étre un placement de
pére de famille qui peut rapporter plus qu'un
livret classique si votre épargne est placée
dans le fonds en euros, sans risques pour le
capital investi. En revanche, on s’expose a
certains moments a des aléas en choisissant
des supports en unités de compte dans un
contrat. Certes, si les marchés choisis sont
bien orientés, la performance peut se révéler
plus dynamique. Il faut surtout pondérer ses
choix en fonction de ses objectifs et des
risques acceptables.

@ Adoptez un contrat d’assurance vie
conforme a vos objectifs

Prenez le temps de comprendre clairement
le contrat proposé et choisi. Les assureurs
ont I’obligation de mettre un tableau récapi-
tulatif des conditions du contrat en premiére
page des contrats d’assurance vie présentés
au public. Lisez-le attentivement.

Avec un contrat vie monosupport en euros,
VOuSs ne courez aucun risque quant au capital,
la performance acquise y est définitive.
On peut transformer un contrat monosupport
en multisupport depuis ’amendement
« Fourgous-Dassault ». Il suffit d’en faire la
demande a son assureur.

Un contrat vie multisupport permet, lui, de
diversifier ses placements en investissant
aussi bien dans des fonds en euros que dans
divers supports. La performance est liée
aux variations des marchés. Si vous optez
pour un contrat multisupport avec des fonds
boursiers, le gestionnaire de votre contrat
pourra vous proposer plusieurs types de profils
d’investissement correspondant aux risques
gue vous étes prét a courir.

Parmi ces profils, on trouve :

* Le profil « prudent ». Son objectif est d’apporter
un maximum de sécurité.

* Le profil « équilibré ». Propose un panachage
de produits sécurisants avec, par exemple,
des actions. Il convient a I’épargnant qui ac-
cepte des risques limités définis et réfléchis.

* Le profil « dynamique ».Il procure parfois des
résultats tres fluctuants. C'est le profil le plus
risqué dans un contexte de baisse des marchés
choisis, et, en cas de hausse, le plus rémuné-
rateur. Il exige dans tous les cas de pondérer
la répartition, I’évolution de ses choix en li-
mitant les risques acceptables.

© Tenez compte des frais

Ils peuvent influencer la rentabilité de vos
contrats vie. Les frais d’entrée varient entre
0 et 5 % des sommes déposées selon le type
de contrat. Les frais de gestion sont variables
et correspondent a environ (0,5 a 1 % de
I’épargne gérée. Les frais d’arbitrage entre
supports d’un contrat multisupport représen-
tent généralement de 0,5 4 1 % des montants
transférés. Veillez a bien évaluer I'effet cumulé
de ces différents frais qui évoluent parfois.

@ soyez attentif aux rentabilités
sur la durée

La rémunération de I'assurance vie est en gé-
néral plus favorable que celle des différents
livrets. Elle offre également 'avantage de ne
pas plafonner les dépots. Mais il convient de
ne pas comparer les performances sur un an,
mais sur cing a quinze ans.

@ Tenez compte de la liberté
et de la fiscalité

Le capital d’un contrat vie n’est pas bloqué.
Il est cependant plus intéressant de faire des
retraits apres huit ans de détention. En effet,
vous payerez 35 % d’impots avant quatre ans
(sur la part de gains compris dans chaque re-
trait et non sur le montant retiré) et 15 %
entre quatre et huit ans. Mais seulement
7,5 % apres huit ans et au-dela d’un abatte-
ment significatif. S’ajoutent les prélévements
sociaux (15,5 % actuellement). Vous pouvez
aussi opter pour I'imposition sur le revenu
de la part taxable si elle est plus intéressante
pour vous. Les compagnies d’assurances
doivent respecter un délai maximal de deux

mois pour débloquer les fonds a la demande »

Lf REV'Eﬂu Hors-Série Assurance Vie

100% GARANTIS!

Prenez le temps
d‘assimiler

les subtilités

de l'assurance vie.
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Comparez
en détail
toutes

les offres en
exigeant des
propositions
écrites.
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du souscripteur. Il faut bien mesurer le poids
des pénalités et les méthodes de calcul des
intéréts sur les sommes retirées.

® Prenezdes précautions

11 n’y a pas de limite d’dge pour I’assurance
vie. Il est possible de souscrire un contrat
pour le compte d’un mineur aussi bien que
pour une personne igée.

Cependant, il est important de prendre cer-
taines précautions dans les deux cas, comme
celui de la signature des parents pour un mi-
neur ou la part du patrimoine placée en as-
surance vie d’une personne d’un age avanceé.
Respectez les impératifs fiscaux. Certains as-
sureurs sont d’ailleurs trés réservés quand il
s'agit d’accepter des souscripteurs au-dela
de 85 ans.

En cas de décés du souscripteur, le montant
de 'assurance vie est versé a un ou aux bé-
néficiaires choisis par celui-ci. La rédaction
de la clause désignant le ou les bénéficiaires
en cas de déces doit donc faire I'objet d'une
attention particuliére. Si ’assuré est un enfant
mineur, elle doit obligatoirement étre neutre:
par exemple, « mes héritiers légaux ». Pour
les majeurs, ils ont la liberté de décision en
respectant la législation protégeant les hé-
ritiers légitimes.

En cas de décés, les assureurs ont un délai
d'un mois a réception des piéces justificatives
pour verser les fonds aux bénéficiaires.

De son vivant, le souscripteur peut, sauf cas
particuliers, disposer de ’argent placé sur
son contrat quand il le souhaite.

0 Choisissez l'intermédiaire le mieux
adapté a votre situation

Les contrats diffusés sur Internet peuvent
paraitre trés attrayants car ils proposent sou-
vent de supprimer les frais d’entrée. Il faut
cependant regarder avec attention leurs frais
de gestion, parfois plus élevés. Ces contrats
s'adressent essentiellement a un public averti.
11 est en effet bien souvent agréable d’avoir
un conseiller que I’'on peut facilement contac-
ter et qui pourra vous aider et vous orienter
dans ses choix.

Les associations et les mutuelles proposent
souvent des contrats dont I’actif géré par la
compagnie d’assurances est cantonné. Ils of-

frent dans ce cas une meilleure revalorisation
du fonds en euros avec des performances
assez réguliéres et une grande transparence.
D’ailleurs, les compagnies d’assurances clas-
sigques, face a I’arrivée de ces nouvelles offres,
ont réagi en faisant évoluer leurs contrats
vie en faveur des souscripteurs. Comparez
donc bien toutes les offres.

@ Evaluez les montants a verser
lors de la souscription

Avec certains prestataires, 'ouverture d’un
contrat d’assurance vie peut nécessiter un
versement initial d’un montant relativement
élevé (entre 50000 4 100000 euros), la base
moyenne s'établissant toutefois entre
500 et 1000 euros. Investir de petites sommes
chague mois permet de se constituer un ca-
pital au fil du temps. C'est également une
facon intéressante d’investir a long terme
avec un large choix de supports en unités
de compte. Cela peut permettre de diversifier,
d’évoluer, de limiter ou lisser le risque bour-
sier.

© Faites attention a la désignation
du ou des bénéficiaires

Il n’est certes pas obligatoire de désigner un
bénéficiaire pour que le contrat soit
valable. Cependant, si vous veniez a décéder
sans en avoir choisi un ou plusieurs par
précaution, le capital réintégrerait 'actif suc-
cessoral.

Le testament est une bonne méthode pour
nommer des bénéficiaires successifs sans
pour autant annuler les avantages fiscaux de
I’'assurance vie. Cela permet de changer quand
on le souhaite et offre une discrétion maxi-
male. Pensez tout de méme a désigner un ou
plusieurs bénéficiaires successifs. Car en cas
de décés d’un unique bénéficiaire, le montant
de votre assurance vie peut étre réintégré,
insistons, dans I'actif successoral. Les béné-
ficiaires d'un contrat vie profitent, dans la
plupart des cas, d*une exonération des droits
de succession, un avantage extraordinaire.
D’apparence simple, I’'assurance vie est en
réalité un placement trés sophistiqué qui en-
traine parfois des confusions. Le choix de ce
produit distribué par de multiples intermé-
diaires ne s’effectue pas a la legére.

Le Reveml Hors-Série Assurance Vie



Ou trouver un bon contrat

On peut souscrire de bons contrats aupreés de différents distributeurs.

I es contrats les plus souscrits ne sont
pas systématiquement les plus rému-
nérateurs pour les épargnants. 11 est

donc interessant d’étudier les différents in-

termédiaires: assureurs classiques, associa-
tions et mutuelles, sites Internet, conseillers
indépendants, courtiers ou méme rayon spé-

cialisé de certains hypermarchés. Chacun a

ses spécificités.

O Les agences bancaires

Elles représentent 65 % de la collecte de
I’assurance vie. Les services commerciaux
des guichets ont toute facilité pour faire sous-
crire un contrat de leur réseau. Les produits
sont trés variables d’un établissement a I’au-
tre. Il faut donc étudier avec soin les condi-
tions techniques, les divers frais et la renta-
bilité antérieure sur longue période pour
bien comparer et choisir.

® Les réseaux d'assurance

Il faut distinguer plusieurs types d’intermé-
diaires.

- Les sociétés d'assurances diffusent des contrats
dont les fonds en euros ont des performances
diverses. Leur rentabilité est attrayante (gé-
néralement autour de 3 a 4 %).

- Les associations d'épargnants ou mutuelles
proposent des contrats dont les performances
sont souvent réguliéres sur de longues pé-
riodes et disposent de contrats dits cantonnés,
dont les frais sont limités et la transparence
est appréciée.

© Les conseillers indépendants

[s collectent une part significative des sommes
investies dans ’assurance vie. Détenteurs
d'une grande tradition de relations rapprochées
avec les particuliers, ils ont ’avantage de ne
dépendre d’aucune société et de pouvoir pro-
poser les contrats de plusieurs compagnies.
Ils peuvent ainsi comparer les atouts des polices
et apporter un suivi a des clients auxquels ils
sont attachés.

CAPMA & CAPMI
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@ Les contrats vie par Internet

[s sont diffusés depuis une dizaine d’années.
Les contrats en ligne ne facturent générale-
ment pas de frais d’entrée. En revanche, les
frais de gestion et d’arbitrage sont parfois
élevés, Grice a Internet, les relations et I’in-
formation sont faciles. Mais le montant des
actifs gérés reste pour I'instant trop limité
pour juger définitivement des performances
officielles. Ces contrats sont plutdt destinés
a des initiés. Attention, a long terme, il est
souvent plus intéressant de payer des frais
d’entrée limités, d’avoir des frais de gestion
moins importants et une relation personna-
lisée.

© Les grandes surfaces

Elles distribuent maintenant, elles aussi, des
contrats d’assurance vie qui gagnent parfois
a étre connus. Elles ont le sens du marketing
et proposent des contrats simples, avec un
fonds sécurisé en euros dont la performance
est mise en évidence. Mais étudiez aussi les
divers frais pour décider.

L'e Rﬂﬂnu Hors-Série Assurance Vie
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Faut-il avoir plusieurs contrats ?

Détenir un contrat d'assurance vie, c'est bien. Mais en détenir plusieurs,
c'est parfois mieux. Voici pourquoi en sept points

Valorisez vos

contrats

en fonction

de vos objectifs
de sécurité

et de risques
acceptables.

16

vec plus de 22 millions de contrats

ouverts, I’assurance vie est en France

un placement plébiscité par les épar-
gnants. Certains en détiennent un, d’autres
en possédent deux ou trois. Et pour cause,
I’'assurance vie est un formidable outil de ges-
tion patrimoniale facilitant, grace a un cadre
fiscal avantageux, la transmission d*un capital,
la constitution de revenus et la valorisation
d'une épargne.
Voici sept raisons pour lesquelles il est quel-
quefois intéressant de détenir plusieurs
contrats vie.

© vous optimisez les gains

Les politiques de gestion des compagnies d’as-
surances sont trés disparates, ce qui impli-
que une forte hétérogénéité de leurs résultats,
que ce soit la performance du fonds en euros
ou celle des Sicawv.

L'écart de rendement entre deux fonds en
euros peut représenter un quart de leurs per-
formances. Pourquoi ? Parce que leur compo-
sition peut étre trés différente d’une structure
a I’autre. Il se peut que vous disposiez d'une
poche en euros composée majoritairement
d’immobilier, d’'une autre qui va privilégier
les obligations émises par des Etats européens
ou d'une autre, encore, qui fait la part belle
aux obligations émises par des entreprises et
favorise I'investissement en actions.

Avec des rendements moyens qui avoisinaient
2,8 % en 2013, selon la Fédération frangaise
des sociétés d’assurances (FFSA), mettre
toutes ses billes dans un seul et unique fonds
en euros peut vous conduire a une ameére cer-
taine déception.

En outre, les assureurs n’offrent pas tous les
mémes produits financiers. Certaines struc-
tures proposent une ouverture a des fonds
externes, d’autres se cantonnent a des fonds
maison. Des SCPI peuvent également étre
hébergées au sein du contrat, tout comme
des trackers pour reproduire un indice boursier
avec moins de frais, Détenir différents contrats
de diverses compagnies vous offre donc un

choix beaucoup plus large en termes de ges-
tion financiere.

Enfin, les options de gestion mises a votre
disposition différent beaucoup. La majorité
des contrats propose une gestion sous mandat,
une gestion libre ou bien une gestion auto-
matisée en fonction du niveau d’implication
que vous souhaitez avoir. Mais quelques pres-
tataires jouent la carte de 'originalité en
proposant, par exemple, I’écrétage des plus-
values, (c’est-a-dire la réeaffectation automa-
tique des gains réalisés), I'investissement
progressif en Bourse ou la mise en place d’or-
dres de « stop loss » (arrét des pertes) qui
protége votre épargne en cas de chute des
marchés financiers.

@ vous répartissez les risques

Répartir vos contrats d’assurance vie entre
différents établissements est nécessaire pour
ne pas limiter la performance de votre épargne
aux résultats d’un seul. Un deuxiéme facteur
plaide plus que jamais en faveur d’une ré-
partition des risques: la crise économique et
financiére!

Alors que certaines compagnies d’assurances
ont connu des sueurs froides en 2011, en
raison de leur forte présence dans des pays
en difficulté et d’'une exposition importante
aux marchés boursiers, faisant craindre le
pire a leurs assurés, la situation s’est nettement
améliorée, N'oubliez pas que I’assurance vie
est un placement a long terme avec une durée
de détention conseillée de huit ans.
Détenir plusieurs contrats d’assurance vie
dans des compagnies d'assurances bien dis-
tinctes permet de préserver votre épargne
sur une longue période si une compagnie ve-
nait a connaitre des difficultés.

Les contrats d’assurance vie bénéficient d'une
protection supplémentaire depuis 1999, année
de leur couverture par le Fonds de garantie
des assurances de personnes (FGAP). Si une
société d’assurances n’est plus en mesure de
faire face a ses engagements envers les as-
surés, le fonds est mobilisé, garantissant les
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sommes placées jusqu’a 70000 euros par
contrat et par assureur. En souscrivant des
contrats d’assurance vie dans divers établis-
sements, vous multipliez donc d’autant le
nombre de fois ou la garantie pourra s’ap-
pliquer. Tenez compte également de la fis-
calité, qui peut varier suivant les dates de
souscription.

© Vos retraits moins taxés

Les supports disponibles sur un contrat d’as-
surance vie évoluent tous d*une fagon qui
leur est propre. Un fonds en euros vous fait
bénéficier annuellement d’un taux de ren-
dement minimal, complété d’une participation
aux bénéfices. Il est entiérement garanti en
capital et, grace a l'effet «cliquetw», les in-
téréts versés chague année vous sont défini-
tivement acquis. Au contraire, la part de votre
épargne en assurance vie placée en unités
de compte (en fonds boursiers, obligataires
ou immobiliers) offre un potentiel de per-
formance plus élevé, mais ne dispose pas de
garantie en capital. Son évolution sera donc,
4 la hausse comme a la baisse, trés différente
de celle du fonds en euros. Pour rappel, la
fiscalité des rachats appliquée a ’assurance
vie porte uniquement sur les gains réalisés.
De ce fait, pour optimiser des rachats futurs,
il est judicieux de segmenter les supports
sur plusieurs contrats d’assurance vie selon
leur niveau de risque. L'idée est d’isoler d'un
cité le fonds en euros, de 'autre la part en
unités de compte, en les placant sur deux
contrats différents. Ainsi, en cas de retrait,
vous pourrez choisir de ponctionner le contrat
le moins fiscalisé.

Sile gain sur le contrat en unités de compte
est plus important que celui du contrat investi
unigquement dans le fonds en euros, vous
serez moins taxé en ef-
fectuant un retrait par-
tiel sur ce dernier (lire
notre exemple dans le

@ Vous bénéficiez de différentes
exonérations

Les Perp (plan d’épargne retraite populaire)
et les contrats Madelin permettent de pré-
parer la retraite en épargnant et en profitant
d’un avantage fiscal immédiat... Chacun de
ces contrats dispose de caractéristiques spé-
cifiques pouvant étre adaptées a votre situa-
tion. Franchir le pas peut vous permettre a
la fois d’optimiser la gestion financiére de
votre épargne et de profiter d’un cadre fiscal
plus avantageux tout en respectant le cadre
de vos objectifs patrimoniaux.

® vous adaptez vos placements aux besoins
de leurs bénéficiaires

Le placement de votre épargne sur un seul
et méme contrat d’assurance vie n’est pas
toujours adapté a vos bénéficiaires. Ouvrir
une assurance vie différente pour chacun
d’eux est un moven d’adapter la gestion a
leurs besoins spécifiques. I1 faut pour cela
garder en téte la destination des fonds pour
optimiser la gestion et la prise de risque.
Ainsi en fonction de I’dge du bénéficiaire et
de sa sensibilité au risque, la répartition fi-
nanciére du contrat pourra évoluer.

Ensuite, le versement des capitaux sera plus
facilement personnalisable et plus flexible.
Dans un souci de discrétion, vous préférerez
peut-étre isoler certains des bénéficiaires
sur un contrat a part. En procédant de cette
maniére, vous étes en outre assuré de la ra-
pidité de traitement de votre dossier, les
fonds pouvant étre bloqués par la compagnie
d’assurances dans le cas d’une mésentente
entre les bénéficiaires. Enfin, étre désigné
sur plusieurs contrats donne davantage de
souplesse a un bénéficiaire. Il pourra ainsi

Décomposition du fonds en euros de trois contrats récompensés par Le Revenu en 2014*

Comparez
en détail
toutes

les offres en
exigeant des
propositions

écrites.

>

Primonial SéréniPierre
(Suravenir/ Primonial )

Immaobilier

tableau page 22). Mais mﬂmm:: lI;ThI;EmPE {;ﬁ?ﬁg:ﬁgﬁ:ﬂ}

sile contrat constitué  gg% Actions g Autres
uniquement du fonds Eﬂnbliga.duns ! 109% 7% | 0%

en euros rapporte da- Wertloles Obligations _ Obligatipns
vantage que celui en gfg I i M“"ém'"’l_ it

unités de compte, vous 1% 29%

serez moins taxé en d‘%?:}a;;_lipg it

procédant a des re- 02% 9% 3% ey 5%

traits sur celui-ci. Un
avantage de taille!

*Au 31 décembre 2013,

La composition d’un fonds en euros peut étre trés hétérogéne d’un établissement a I'autre. Certains d’entre
eux proposent une réelle diversification patrimoniale grdce a des placements originaux.

Lf REV'Eﬂu Hors-Série Assurance Vie
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&[] Assurance Vie

accepter ou refuser une partie seulement
des capitaux.

® vous profitez de la fiscalité sur vos
versements aprés 70 ans

L'assurance vie conserve d’énormes atouts
pour la transmission de votre patrimoine,
meéme apres 70 ans. Car, dans ce cas de figure,
seule la part des versements dépassant un
abattement de 30500 euros est soumise aux

peut permettre de réduire significativement
les droits de succession, comme le montre
I’exemple que nous traitons au chapitre
« Avantages fiscaux et succession » (page 28).

@ Vous pouvez prendre une option
sur les contrats qui montent

La baisse de rendements du fonds en euros
ou I'inquiétude croissante des Francais a pro-
pos de leur niveau de vie une fois parvenu a

Verser apres droits de succession, les gains, eux, n’étant  la retraite incitent les compagnies d’assu-
70 ans peut pas taxés. La méthode de calcul de la fiscalité =~ rances a proposer de nouvelles solutions.

avant et aprés 70 ans étant différente, il est L'offre s’élargit: contrats en euros diversifiés,
permettr e conseillé de ne pas mélanger les deux com- variables annuities (contrats a « annuités va-
une réduction partiments et de procéder aux versements  riables», en frangais) ou bien fonds en euros
. aprés cet dge sur un nouveau contrat. a dominante immobiliére (principalement
Jmpoﬂante Si vous avez effectué un retrait partiel sur  investis dans les SCPI et OCPI).
desfrafs un contrat ouvert apres I’'age de 70 ans, ce

. ; . .

de sucession retrait amputera une partie des gains du Ces contrats d'un nouveau genre avancent

contrat, qui auraient été totalement exonérés
de droits de succession si vous n’aviez pas
fait ce retrait. Pour éviter cet écueil, il est
conseillé de posséder divers contrats d’assu-
rance vie, méme aprés 70 ans, pour pouvoir
realiser si besoin est des rachats ou de sous-
crire en plus un contrat de capitalisation. Il
est important de suivre une stratégie efficace.
Bien évidemment, il faut avant toute chose
profiter pleinement de I’abattement de 152
500 euros par bénéficiaire pour les versements
effectués avant 70 ans.

Toutefois, I’alimentation d'un contrat d’as-
surance vie apres 70 ans ne doit pas étre né-
gligée. Verser une somme importante (méme
supérieure a 'abattement de 30500 euros)

chacun des arguments convaincants.Y affecter
une partie de vos actifs peut étre judicieux,
mais attention, il convient d’étre raisonnable
et de les utiliser en complément de contrats
classiques déja ouverts. De plus, il n’est pas
toujours aisé de juger de la pertinence d’un
placement au début de sa commercialisation.
Sans repéres ni historique, il est difficile d’y
allouer une part significative de ses écono-
mies.

Pour les plus méfiants, il peut étre opportun
de prendre date en versant une somme mi-
nime sur un contrat de ce type. Ils pourront
y transférer, plus tard, les capitaux retirés
d*un contrat en déclin tout en bénéficiant
déja d’'une certaine maturité fiscale.

Effectuer un rachat partiel a partir d’un seul ou de plusieurs contrats

Hypothéses | 100 000 € sont placés en tout, sur un seul ou sur deux contrats avec la méme
proportion de fonds en euros et de fonds boursiers. Au bout de cing ans, les fonds en euros
ont rapporté 19%, les fonds boursiers ont perdu 15%.
vt et e et e
Répartition 70 000 € de fonds en euros 1% contrat: 70 000 € ] 2% contrat: 30 000 €
et 30 000 € de fonds boursiers. de fonds en euros. de fonds boursiers.
Valeur au Valeur: 108 800 €. Valeur: 83 300 €, Valeur: 25 500 €.
bout de 5 ans Gain: 8 800 €. Gain: 13 300 €. Perte: 4 500 €.
Fiscalivé Les rachars seront fiscalisés, Les racharts seront fiscalisés, Les rachars ne seront
pas fiscalisés.

5i vous avez versé de Pargent sur deux contrats différents, vous pourrez choisir celui sur lequel vous ferez
des rachats partiels en fonction de la fiscalité qui s’appliquera.
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Fiscalité de 'assurance vie

Le souscripteur d'une assurance vie peut demander
a tout moment une avance ou un rachat partiel ou
total. Attention, la fiscalité a ses atouts et ses limites.

‘[ J’n retrait peut entrainer une impo-
sition s’il intervient avant les huit
ans du contrat. Aprés cette

échéance, les produits de ’assurance vie

relévent d’un régime trés favorable en ma-
tiére d’impdts sur le revenu.

1] Imposition des retraits

* Les intéréts des contrats souscrits avant
le 1= janvier 1983 ne sont pas imposables.
Pour les contrats souscrits apres cette date,
les intéréts des versements effectués avant
le 25 septembre 1997 ne sont soumis a au-
cune imposition en cas de retrait.

* Pour les contrats souscrits a compter du
26 septembre 1997, 1a loi prévoit sur cette
part de profits, et sur option, un impot fixé
a 35 % pour les quatre premiéres années
du contrat et 15 % pour les quatre suivantes.
Si c’est votre intérét, pensez a indiquer a
I’assureur, lors de votre demande de retrait
(étant faiblement imposé), que vous préférez
déclarer les profits réalisés avec vos revenus
financiers de 'année.

Sachez aussi qu'un retrait échappe a "'impét,
guelle que soit la durée de votre contrat,
s'il est justifié (pour le souscripteur ou son
conjoint) par un licenciement, une mise a
la retraite anticipée ou une invalidité grave
(relevant des deuxiéme ou troisiéme caté-
gories de la Sécurité sociale). Pour cela, il
ne faut pas opter pour le prélévement for-
faitaire.

® Les gains sont exonérés au bout
de huit ans le plus souvent

Pour les assurances vie de plus de huit ans,
les gains constitués sur les contrats ouverts
depuis le 26 septembre 1997 et par les
primes versées a partir de cette date sur
des contrats postérieurs au 1* janvier 1983,
bénéficient d’'un abattement annuel de

4600 euros ou de 9200 euros pour un couple
(soumis a imposition commune).

Les éventuels produits excédentaires a
I’abattement sont imposés selon *option
choisie a I'impot sur le revenu (au taux mar-
ginal) ou bien a un prélevement forfaitaire
libératoire a un taux réduit de 7,5 %.

® Les prélévements sociaux sont
retenus différemment selon le contrat

Dans les assurances vie en euros, ils s’ap-
pliquent sur les intéréts définitivement cré-
dités chaque année.

Dans les contrats multisupport, seuls les in-
téréts des fonds en euros pour les contrats
multisupport supportent désormais chaque
année les prélévements sociaux. Pour les
unités de compte, vous les supportez en cas
de retrait partiel ou total ou lorsque le
contrat se dénoue par le décés de I’assuré
sur la part des profits proportionnels aux
montants retirés, Cela a raison du dernier
taux en vigueur lors du retrait (15,5 % ac-
tuellement).

Attention, les taux pourraient encore évoluer
a I’avenir.

@ Assurance vie et ISF

Pendant la phase de capitalisation, les
contrats doivent entrer en compte dans le
calcul de votre ISF pour leur valeur de
rachat au 1* janvier de I’année d’imposition,
qui est communiquée par les compagnies
d’assurances.

Certains contrats bénéficient cependant
d’un statut particulier au regard de I'ISF,
notamment les contrats tontiniers, ainsi
que les contrats d’assurance retraite en en-
treprise type articles 83, 39, etc. Pendant
cette période d’indisponibilité, les fonds
ne sont pas soumis a 'impo6t sur la fortune.
Mais I’administration fiscale conteste, dans
certains cas, cette situation. Prudence, donc.

Lf REV'Eﬂu Hors-Série Assurance Vie

Limites fiscales

Imposition des bénéficiaires

Les réformes de la fiscalité de l'as-
surance vie fixent des limites & bien
connaitre pour tous les contrats
souscrits dans diverses compagnies
& des dates différentes. Vioici un état
actualisé & septembre 2014,

1°) Les souscripteurs de contrats
d'assurance vie conclus avant le
20 novembre 1991 voient leurs bé-
néficiaires exonérés de droits de suc-
cession pour les sommes versées
avant le 13 octobre 1998 augmentées
des intéréts afférents. Aprés cette
date, un abattement de 152 500 euros
par bénéficiaire s'applique, y compris
pour des versements aprés 70 ans.

2°) Pour les souscriptions et ver-
sements entre le 20 novembre 1991
et le 13 octobre 1998, deux cas de
figure se présentent:

- Ceux qui ont versé avant 70 ans
voient leurs bénéfidaires totalement
exonérés de droits de succession.
— Ceux qui ont versé aprés le 20no-
vembre 1991 et aprés leurs 70 ans
ont une exonération des capitaux li-
mitée & 30500 euros. Malis les intéréts
sur les sommes déposées aprés 70ans

restent exonérés,

3°) Pour ceux qui ont souscrit apris
le 20 novembre 1991. Les verse-
ments effectués depuis le 13 octobre
1998 et avant 70 ans, ont une exo-
nération des capitaux décés transmis
de 152 500 euros pour chague bé-
néficiaire désigné.

4°) Pour ceux qui ont souscrit aprés
le 13 octobre 1598:
~ersements avant 70 ans: exoné-
ration jusqu'a 152 500 euros par bé-
néficiaire.

—Versements aprés 70 ans: exoné-
ration globale de 30 500 euros. Les
intéréts restant exonérés,
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Peut-on faire des retraits ?
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L'argent placé sur un contrat d'assurance vie est garanti
et disponible a tout moment. Trois solutions.

facettes qui permet de répondre a des

stratégies patrimoniales variées en
évoluant dans un cadre fiscal favorable. Les
Francais 'ont d’ailleurs bien compris. Cest
leur placement préféré aprés les livrets dé-
fiscalisés. Au-dela de ses avantages, un contrat
d’assurance vie est avant tout un placement
entiérement disponible.

I *assurance vie est un outil a multiples

Un usage multifonctions

Les occasions d’utiliser ce capital sont nom-
breuses: financer une dépense inattendue,
dégager des revenus récurrents ou encore
faire face a un besoin temporaire de trésorerie
Pour cela, différentes méthodes s’offrent a
vous. Tout dépend de votre situation et de
vos besoins du moment.

@ Récupérez de l'argent en faisant
un rachat partiel

Pour dégager des liquidités de son contrat
d’assurance vie, le retrait est le moyen le plus
utilisé. Bon a savoir: les assureurs ne parlent
pas de retrait, mais de rachat. Cette opération

permet d’obtenir le versement du capital,
soit en totalité par le biais d’un rachat total,
soit de facon épisodique par le biais de rachats
partiels, soit de fagon réguliére par le biais
de rachats partiels programmés.

* Définissez bien votre objectif

Le rachat total met, bien sur, fin au contrat.
L’assureur vous verse alors la « valeur de ra-
chat » de votre contrat. Inversement, lors d'un
rachat partiel ou de rachats programmeés, le
contrat se poursuit, minoré des montants re-
tirés, et il garde les avantages fiscaux liés a
son antériorité. La demande de rachat peut
se faire a tout moment.

Deux précautions sont a prendre. Vérifiez que
votre contrat est « rachetable », ce qui estle
cas de la plupart des contrats d’assurance
vie, et assurez-vous, dans certains cas, de I’ac-
cord du bénéficiaire acceptant.

Définissez ensuite votre stratégie: le type de
rachat que vous souhaitez faire, son montant,
les supports financiers a racheter (en cas de
contrat multisupport), la date, sa périodicité
éventuelle et 'option fiscale retenue. Vous
avez le choix.

Pour obtenir une somme significative afin de
financer une dépense ponctuelle, optez pour
un « rachat partiel ». Lorsque le rachat
concerne le support en euros, nous vous
conseillons de demander son exécution en
début d’année. L’assureur vous versera alors
entierement la « participation aux bénéfices »
qui est calculée au 31 décembre. Sinon, le
rendement de votre fonds en euros peut étre
amputé de 20 a 25 % selon les contrats et les
assureurs.

* Obtenez un complément de revenus

régulier

Si vous souhaitez obtenir un complément de
revenus régulier, optez pour des « rachats
programmés », La plupart des contrats offrent
cette possibilité.

Le montant du rachat est alors versé sur votre
compte bancaire selon la fréquence désirée:
mensuelle, trimestrielle... Prenez toutefois

Le Revenu Hors-Série Assurance Vie



le soin de vérifier, dans les conditions géné-
rales de votre contrat, que tous les supports
puissent en faire I'objet. Certains assureurs
ne proposent cette opération que pour le
fonds en euros. Lors de chaque rachat, les
gains engendrés par votre contrat sont fisca-
lisés. Vous avez le choix entre 'intégration
des intéréts dans vos revenus ou "application
du prélévement forfaitaire libératoire. Par
défaut, sachez que votre gain est soumis au
bareme progressif de I'impdét sur le revenu.
Une fois décidé, il suffit de vous procurer le
formulaire de rachat de votre contrat ou
d’adresser un courrier a votre assurance.
Selon les textes, I’'assureur a deux mois pour
s’exécuter. Toutefois, la majorité d’entre eux
procéde au versement du capital sous
quelgues semaines.

* Tirez le meilleur parti de la fiscalité

Votre rachat se compose a la fois de capital
et d’intéréts, mais seule la partie correspon-
dant aux gains subit I'imposition. En outre,
les contrats de plus de huit ans bénéficient
annuellement d’un abattement, sur la part
d’intéréts comprise dans le retrait, de
4600 euros pour une personne seule et de
9200 euros pour un couple.

Aussi, pour tirer le meilleur parti de la fiscalité,
nous vous conseillons de procéder a des ra-
chats soit sur des contrats en moins-value,
soit sur des contrats qui ont plus de huit ans,
afin de bénéficier de cet abattement. Par
exemple: un rachat de 50000 euros, sur un
contrat multisupport ouvert en 2001 par un
couple marié, soumis a une imposition com-
mune, qui a opté pour le prélevement
forfaitaire libératoire, et comportant une
plus-value de 12 500 euros, subira une taxation
de 247,50 euros ([12500 - 9200] x 7,50 %),
plus 1937,50 euros de prélévements sociaux !
La fiscalité globale ne représente alors que
4,37 % de la somme rachetée.

@ Négociez une avance, elle n'est pas
considérée comme un retrait

Votre assureur peut vous proposer de béné-
ficier d’une avance, c’est-a-dire d'un prét que
la compagnie vous consent, moyennant un
taux d’intérét conventionnel, pour une somme
comprise entre 60 % et 80 % de I'épargne
accumulée sur votre contrat.

Préférer une avance a un rachat partiel est
intéressant en cas de besoin ponctuel de li-
quidités. Le principal avantage d’une avance

est qu’elle permet de disposer de fonds sans
que ’opération soit considérée comme un
retrait. Cette opération n'est pas assimilée
a un retrait, elle ne diminue pas la valeur

de rachat de votre contrat et I’épargne conti- La pa rtdu
nue a étre remunérée Elle est neutre fisca- :
lement. Du coup, la fiscalité des retraits ne contrat qui
vous sera pas appliquée. Le délai de rem- currespond
boursement maximal est fixé a trois ans, re- £
nouvelable une fois. aux gains
Attention, si, au terme, vous n’avez pas rem- est laseule
boursé I'avance qui vous a été consentie, 1’as- f ,
sureur procédera & un rachat automatique Imposeée
sur votre contrat. encas

de rachat.

* Un colit qui reste faible

Les conditions d*obtention varient d'un éta-
blissement a I’autre. D’une maniére générale,

les avances ne dépassent jamais 80 % de
I’épargne investie sur les contrats en euros

et 60 % pour les contrats en unités de compte.

Le taux d’intérét appliqué est déterminé au
début de chague année civile pour ’année

en cours. Il est au moins égal au rendement

du fonds en euros de I'année précédente plus =

Maitrisez les impdts sur vos retraits

ur une assurance vie, la régle fiscale applicable aux retraits dépend de

la date a laquelle vous avez ouvert votre contrat.

Lorsque vous effectuez un retrait avant quatre ans, les gains capitalisés
sur le contrat vie sont, sur option, soumis a un prélévement forfaitaire
libératoire de 35 %.

Lorsque le retrait a lieu entre quatre et huit ans, le pourcentage du
prélévement forfaitaire libératoire n'est plus que de 15 %.

Au-dela de huit ans de détention, le prélévement forfaitaire libératoire
n’est plus que de 7,5 %, aprés déduction d'un abattement annuel sur les
intéréts de 4 600 euros pour une personne célibataire et de 9 200 euros
pour un couple marié ou pacsé. N'oubliez pas que vous pouvez choisir
d’intégrer les gains & votre déclaration de revenus si cette option vous est
plus favorable. Cette régle fiscale est valable pour tous les contrats souscrits
depuis le 26 septembre 1997.

Pour les possesseurs d'un contrat souscrit avant le 1* janvier 1983, les
produits sont totalement exonérés d'impdts mais ils restent soumis aux
prélévements sociaux.

Pour les contrats souscrits entre le 1" janvier 1983 et le 26 septembre
1997, la situation est un petit peu plus comple xe: les gains issus de
versements effectués jusqu'au 25 septembre 1997 sont exonérés d'impots
{mais pas des prélévements sociaux). Toutefois, si vous avez, entre le
26 septembre 1997 et le 31 décembre 1997, versé sur ces contrats des
primes supérieures & 200 000 francs (soit 30 490 euros), les produits
générés par ces versements seront taxés.

L'e Rﬂﬂnu Hors-Série Assurance Vie
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&[] Assurance Vie

Age Rente simple pour Rente avec réversion
un homme | unefemme | 260% " | a100%"
60 ans 704 € 644 € 653 € 586 €
65 ans BI6 € 740 € 754 € 664 €
70 ans 973 € B854 € 874 € 756 €
75 ans 1238 € 1059 € 1089 € 918 €
80 ans 1697 € 1401 € 1448 € 1181 €

{*) On suppose que le bénéficiaire de la réversion a le méme age que
le souscripteur de la rente.

Attention!
mieux vaut
souvent?
apartird'un
certain age,
puiser dans
son capital
que de

le convertir
en rente.
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1 ou 2 points, ou au taux moyen trimestriel
des emprunts d’Etat plus 1 ou 2 points aussi.
Actuellement, comptez jusqu’a 4 % %. De
ce fait, le coiit réel a votre charge est faible
puisgue vous ne supportez que la différence
entre le coit du prét et la rémunération de
votre épargne.

Le calcul mérite d’étre effectué! Prenons un
exemple: vous obtenez une avance de
100000 euros, qui vous colite 4 % par an, soit
4000 euros. Votre épargne, toujours placée,
continue d’étre rémunérée, par exemple a
3 % annuellement, soit un gain de 3 000 euros.
Le cotit réel de 'opération est de 1 % par an,
soit 1000 euros.

Dans de nombreux cas, un rachat partiel de
100000 euros sur votre contrat d’assurance
vie risque de vous revenir plus cher qu'une
avance. Aussi, si votre besoin de trésorerie
a court terme a des chances d’étre comblé
par une prochaine rentrée d’argent et si votre
contrat est en plus-value, donc fiscalisé en
cas de retrait, envisagez de procéder a une
avance plutot qu’a un rachat partiel. Sortez
vos calculettes!

© Changez votre capital en rente

Convertir son capital en rente permet a des
personnes relativement dgées et sans enfants,
de recevoir un complément de revenus a vie
sans devoir se préoccuper de la gestion de
leur épargne.

La « rente viagere » est 'engagement que
prend un assureur de vous verser une rente
réguliére jusqu’a votre décés. En contrepartie,
votre capital est définitivement transformé
en rente et ne vous appartient plus. Cette
rente, calculée en fonction de votre espérance
de vie, correspond le plus souventa 3 ou 4 %

par an du capital que vous convertissez.

* Le montant de la rente viagére varie
Différentes options de rente sont mises a
votre disposition: rente simple, rente avec
réversion partielle ou totale, rente avec an-
nuités garanties permettant un nombre mi-
nimal d’années de versement quoi qu'il arrive.
Chaque solution sera propre a votre situation.
Tout dépendra de vos besoins.

Mais il n’y a pas de miracle, plus Ioption
vous protége et plus le niveau de la rente
sera réduit. Contrairement a ce que ['on
pense souvent, le montant de la rente viagére
déterminé par votre assureur n’est pas fixe.
Il correspond simplement & un montant mi-
nimal garanti. La revalorisation de votre
rente est déterminée par le cumul de deux
facteurs: d’une part, le taux technique, qui
est un taux d’anticipation garanti sur la re-
valorisation future de la rente, et d’autre
part, la participation aux bénéfices, qui est
liée aux bénéfices dégagés par 'assureur et
qui revalorisera annuellement la rente.

» La fiscalité de la rente reste lourde

Si I'assureur dégage 3 % de bénéfices et que
vous avez opté pour un taux technique de
1,25 %, votre rente sera revalorisée de 1,75 %
(3 % - 1,25 %) au titre de la participation
aux bénéfices. Le taux technique est donc
essentiel, puisqu’il va conditionner la reva-
lorisation future de votre rente. Actuellement,
votre choix est borné entre 0 et 1,25 %.

51 vous avez un besoin de financement fort
dés votre départ a la retraite, optez pour un
taux technique de 1,25 %. Il viendra alors
gonfler vos premiéres rentes et les revalo-
risations futures seront calculées sur un
éventuel différentiel. Au contraire, si vous
souhaitez financer un besoin futur, optez
plutét pour un taux technique a 0 %. Vos
rentes seront ainsi plus fortement valorisées
année aprés année, selon les résultats du
régime, ce qui est une formule plus intéres-
sante sur une longue durée compte tenu de
I'espérance de vie.

Malgré I'intérét qu’elle peut présenter dans
certains cas, la rente fait I'objet d'une fiscalité
trés dissuasive! En plus des prélevements
sociaux de 15,5 %, les versements successifs
de la rente sont imposables a 'impot sur le
revenu. Heureusement, seule une fraction
de leur montant, compris entre 30 et 70 %
selon I'age auquel vous avez touché le premier
versement, est fiscalisée. Le taux d'imposition
réel peut étre trés élevé.
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Assurance vie et sécurité
de votre épargne

La gestion de trésorerie sert a faire face a tous les imprévus: chomage,
problémes de famille, factures de travaux, frais de santé, réglement

des impéts...

es rendements des traditionnels pro-
duits de trésorerie sont tirés vers le

bas par la baisse historique des taux
de rendement obligataires. Avec des Sicav
monétaires, la rentabilité en 2013 avoisinait
0,25 % net de frais (mais pas de taxes). Quant
au livret A, il est tombé a 1 %. Avec 2,8 %
nets en moyenne en 2013, I'assurance vie conti-
nue a faire belle figure et reste a privilégier.

@ Une stratégie patrimoniale
doit étre adaptée

Une stratégie sur les placements risqués peut
occasionner des surprises désagréables. En
revanche, I’assurance vie est sans risques sur
les fonds en euros. D’oll I'importance de bien
apprécier le montant de I’épargne liquide
que |'on y placera en fonction de sa situation
personnelle.

® Pour cette épargne de sécurité,

privilégiez des placements non
spéculatifs

Parmi les solutions sans risques sur le capital,
faites bien la distinction entre celles qui vous
permettent un déblocage rapide des fonds
(Livret A et autres Sicav monétaires, comptes
sur livret) et celles qui imposent une durée
minimale de blocage contractuelle ou fiscale
(plan d’épargne logement, immobilier, comptes
a terme bloqués). L'assurance vie est liquide
en permanence, et il faut bien connaitre sa
réglementation fiscale.

® La rentabilité et la fiscalité sont
des critéres a étudier

La rentabilité d'un contrat est tributaire du
contexte fiscal applicable suivant la situation.

Les choix de gestion
de votre contrat

Il est possible d’investir en Bourse par l'intermédiaire d'un contrat
d'assurance vie multisupport et de gérer les fluctuations des marchés.
Les contrats d'assurance vie intégrent de plus en plus d'options.

termédiaire de 1’assurance vie, votre
conseiller vous a sans doute vanté les
mérites d’options de fonds aux noms com-
plexes. Voici une analyse objective des pers-
pectives a attendre de ces options qu'il faut
bien choisir. Les mécanismes, souvent difficiles

S i vous avez investi en Bourse par 1’in-

a appréhender pour des débutants, ne sont
pas forcément adaptés aux besoins de tous
les épargnants. L’analyse des options les plus
fréquemment proposées fournit un éclairage
pour comprendre dans quelles les circons-
tances elles peuvent se révéler utiles.

LE RE\-’EIII] Hors-Série Assurance Vie

>

23



Guide

L'assurance
vie permet
de diversifier
son contrat
en Bourse
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@ Linvestissement progressif

Il consiste a prélever une partie de I'épargne
placée sur le fonds en euros et a I'investir
ponctuellement sur des supports a risques.
Elle est jugée par beaucoup comme trés ef-
ficace. I'épargnant va mettre en place une
série d’arbitrages automatiques pendant une
période qu’il va définir avec son assureur. Il
lisse ainsi le cours d’achat des supports et il
n’a plus a se demander si c’est le bon moment
pour rentrer sur les marchés. Mais les risques
demeurent si I’on n'y porte pas attention.

@® Dynamisation ou sécurisation
des plus-values

Ces deux opérations d’arbitrage consistent a
replacer réguliérement les plus-values. Ainsi,
dynamiser ses bénéfices consiste a placer les
profits d’un fonds en euros sur des supports
a potentiel, mais plus risqués. Inversement,
on peut réorienter les plus-values de supports
arisques vers un fonds en euros. Ces deux so-
lutions exigent beaucoup d’attention de I'in-
vestisseur.

® Rééquilibrage de l'épargne

Elle permet de conserver la répartition d’ori-
gine en procédant a des rééquilibrages ré-
guliers. Cette option sert & maintenir 1"allo-
cation définie par I’épargnant de facgon
constante, L’assureur procéde a des réajus-
tements réguliers entre les différents supports.
Il procéde, en général, tous les trimestres a

cette opération. C’est une option qui ne peut
s’apprécier que sur le long terme. Surtout,
elle est favorable a I’épargnant dans une op-
tique de marché haussier, puisque les plus-
values dégagées par les supports en actions
seront réinvesties en faveur du fonds en
euros du contrat. Mais des risques subsistent.
La sophistication n’est pas toujours la meil-
leure solution en assurance vie.

@ La gestion sous mandat

Elle consiste a confier son capital a un spé-
cialiste de la gestion d’actifs. Il convient donc
de bien définir ses objectifs. C’est le gestion-
naire qui prend les décisions d’investissement
en fonction du niveau des risques définis et
acceptés par le souscripteur. Toutefois aucune
garantie n’est donnée.

@ La gestion a horizon

Elle conduit & gérer un contrat a long terme
pendant une période comprise entre cing et
vingt ans. Cela en changeant progressivement
la composition de I'allocation d’actifs. Certains
assureurs qualifient ce type de gestion de sé-
curisation progressive de I’épargne. Plus la
durée de placement est longue, plus la pro-
portion d’actions peut étre élevée au départ.
Inversement, plus I'issue se rapproche, plus
le capital est réinvesti dans des supports siirs
comme les fonds en euros.

Le principal inconvénient de cette option,
c’est qu’elle repose sur des cycles de marchés.
Le gestionnaire doit faire le pari que I'inves-
tissement en actions rapportera plus a long
terme que des classes d’actifs plus siires
comme les fonds en euros ou les placements
monétaires. C'est donc un vrai pari a long
terme, a limiter.

® Gérer soi-méme

Une décision trés personnelle, efficace pour
ceux qui, apres avoir pris le soin de choisir
un bon contrat, peuvent passer du temps pour
défendre eux-mémes leurs intéréts. Cela n'in-
terdit pas de prendre conseil auprés de son
assureur ou d’autres connaisseurs et d’adopter
une méthode de gestion raisonnable, Mais,
nous insistons, quelle satisfaction de gérer soi-
méme avec succeés un ou plusieurs contrats
vie bien sélectionnés!
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Avantages fiscaux et succession

L'assurance
vie permet de
transmettre
un capital

a toute
personne

de son choix,
sans verser
de droits

de succession
dans la
plupart

des cas.

’exonération de droits de succession

est limitée dans certaines situations.

Mais aucune autre solution de place-
ment ne permet d’obtenir des conditions fis-
cales et financiéres aussi attrayantes.

0 Obligations des assureurs
en cas de décés

Jusqu’au 17 décembre 2007, les assureurs
n’étaient pas obligés de rechercher
d’éventuels bénéficiaires. Les assureurs ont
désormais Pobligation de s'informer du décés
éventuel de I’assuré et de rechercher les bé-
néficiaires des contrats non réclamés, méme
si leur identité n'y figure pas.

Les assureurs devaient notamment comparer
chaque année la liste des détenteurs de
contrats en cours (plus de 20 millions) avec
la liste officielle des personnes décédées dans
Pannée. A plusieurs reprises, en 2010 puis en
2011, le Sénat a souhaité renforcer ces me-
sures. La derniére loi, promulguée le 13 juin
2014 (Journal Officiel du 15 juin), apporte plus
de précisions sur les moyens qu’ils doivent
mettre en ceuvre et sur leurs obligations.
Les assureurs doivent rechercher tous les
contrats inactifs tous les ans et auront obli-
gation de consulter chagque année le

Répertoire national d’identification des
personnes privées (RNIPP) qui recense les
décés, afin de vérifier si leurs assurés sont
décédés ou non. Par ailleurs, lors d’une suc-
cession les notaires devront consulter le
futur fichier qui doit recenser les contrats
d’assurance vie (Ficovie).

Malgré les moyens que I'assureur doit mettre
en .euvre, il n’est pas toujours aisé d’iden-
tifier les bénéficiaires. Il est donc recom-
mandé d’étre précis dans la rédaction de
votre clause pour faciliter 'identification
de vos bénéficiaires. Indiquez leurs adresses
et dates de naissance. Les consigner sur un
testament reste une sage précaution.
N’hésitez pas a prendre conseil aupres de
votre assureur.

Des formalités déclaratives doivent étre ac-
complies tant par les assureurs que par les
bénéficiaires (articles 757 B et 990 I du
Code général des imp6ts).

Pour les contrats souscrits depuis le 20 no-
vembre 1991, et si le souscripteur a effectué
des versements apres ses 70 ans, le ou les
bénéficiaires ou le notaire doivent adresser
une déclaration aux services fiscaux com-
portant la date d’ouverture du contrat et
les sommes versées aprés 70 ans. Ces

derniers vous remettront un certificat d’ac- »
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Effectuer des versements sur un contrat vie

aprés 70 ans reste intéressant
Une femme agée de 75 ans dispose de 100000 euros qu'elle souhaite
transmettre dans les meilleures conditions a ses héritiers. Doit-elle

procéder & des versements sur un contrat d'assurance vie ? Son espé-
rance de vie est de 17 ans (selon TGF 05).

100000 € ... dans un contrat ... dans un autre
placés... d'assurance vie... support*
Performance 2 % nets de fiscalité par an sur 17 ans.
Valeur aprés 17 ans 140024 €
Les versements aprés 70 ans Fiscalité
bénéficient d'un abattement classique
;Is:a;f: lors de 30500 € pour l'ensemble des
Y s des bénéficiaires et d'une successions.
exonération des gains.
Valeur dans 69500 €
la succession (100000 € - 30500 €) 140024€

* Livret, compte a terme...

Le versement d'une somme supérieure a I'abattement de 30 500 € permet,
dans notre exemple, de diviser par deux [a valeur a intégrer dans la succession.

quis de droits de succession qui vous permettra
de vous faire verser les fonds par 'assureur.
Les contrats souscrits avant le 20 novembre
1991 sont aussi soumis a formalité fiscale en
présence de versements effectués depuis le
13 octobre 1998 (et avant 70 ans pour les
contrats ouverts depuis le 20 novembre 1991).
Le montant des capitaux constitués par ces
primes est soumis a un abattement de
152500 euros par bénéficiaire. Au-dela, une
taxation forfaitaire est appliquée. Une dé-

claration sur I’honneur précisant la fraction
de I’abattement déja utilisée pourra vous
étre demandée le cas échéant.

® Les capitaux transmis sont
exonérés de droits de succession

En cas de déces, si le bénéficiaire est le
conjoint survivant ou le partenaire pacseé, les
contrats échappent a toute taxation (hors pré-
lévements sociaux sur les multisupports).
Les autres bénéficiaires, quel que soit le degré
de parenté, profitent d’importantes exonéra-
tions qui différent selon la date de souscription
des contrats et la date des versements des
primes.

a - Pour un contrat souscrit avant la date du
20 novembre 1991

Les primes versées avant le 13 octobre 1998
(et les gains en résultant) évitent tout impot.
Les primes versées apres (et les gains obtenus :
intéréts et plus-values), sans limite d’age,
sont exonérées a concurrence de 152 500 euros
par bénéficiaire, tous contrats confondus.
Depuis la loi de finances rectificative pour
2013, pour les décés survenus a compter du
1er juillet 2014, le bénéficiaire subit une taxe
forfaitaire de 20 % sur la tranche de 152501
a 825500 euros et un taux majoré de 31,25 %
au-dela.

b - Pour un contrat souscrit 4 partir de la
date du 20 novembre 1991

La regle fiscale est la méme, sauf pour les
versements effectués a partir de 70 ans. Dans
ce cas, les primes versées a partir de cet dge
font partie de la succession et sont soumises
aux droits de mutation au-dela d’un abatte-
ment unique de 30500 euros, tous bénéficiaires
confondus (hors conjoint survivant et parte-
naire pacsé) et pour I’ensemble des contrats
souscrits par le défunt.

Trés important: I’exonération est totale sur
les gains résultant des versements effectués
apres 70 ans, Ce qui est trés attrayant, compte
tenu de ’allongement de la durée de vie. Il
semble donc intéressant de verser sur un
contrat d’assurance vie méme apres 70 ans.
Il garantit I'exonération compléte de droits
de succession sur les profits réalisés quel que
soit le lien de parenté avec le (les) bénéficiaire(s).
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Bien réediger la clause
du ou des bénéficiaires

Il est trés important de prendre soin de désigner avec précision
dans le contrat son ou ses bénéficiaires. Sachez aussi en changer
sans tarder quand votre situation personnelle évolue.

@ La désignation des bénéficiaires
mieux encadrée

Jusqu’au 18 décembre 2007, ’'acceptation par
le bénéficiaire d’un contrat se faisait seule-
ment par courrier simple auprés de I’assureur
sans que ’accord du souscripteur soit néces-
saire. Ce dernier ne pouvait alors plus retirer
d’argent sans I’'accord du bénéficiaire.
Depuis cette date, les modalités d’acceptation
ont changé. Le consentement du souscripteur
est devenu indispensable a la validation de
I’acceptation. Elle doit étre signée par le sous-
cripteur et le ou les bénéficiaires et envoyé
par lettre recommandée avec accusé de ré-
ception a |’assureur.

Aujourd’hui, lorsqu’un contrat est accepté
par le bénéficiaire en accord avec le sous-
cripteur, I’'acceptant doit donner son accord
pour une modification de la clause bénéficiaire
ou pour tout retrait ou toute avance.

Mais les décisions concernant la gestion du
contrat restent du ressort du souscripteur,
sauf précision contraire.

A noter aussi, une jurisprudence de la Cour
de cassation du 22 février 2008 indique que,
pour les contrats acceptés avant le 18 décem-
bre 2007, le souscripteur peut effectuer des
retraits ou demander des avances sans I’accord
du bénéficiaire acceptant. Toutefois, le sous-
cripteur ne peut changer de bénéficiaire sans
I’accord de celui ayant accepté le contrat
avant le 18 décembre 2007.

@ La recherche des bénéficiaires

Plusieurs mesures ont été prises par les pou-
voirs publics au cours des derniéres années
concernant les contrats d’assurance vie non
réclamés (en déshérence). Les lois du 15 dé-
cembre 2005 et du 17 décembre 2007 avaient
engagé des réformes visant a faciliter I'iden-

tification des bénéficiaires et mis en place
divers dispositifs.

La derniére loi, promulguée le 13 juin 2014
(Journal Officiel du 15 juin), qui doit permettre
d’améliorer I'information des clients, apporte
plus de précisions sur les moyens a mettre
ENn Euvre.

Les assureurs doivent recenser tous les
contrats inactifs tous les ans et ont obligation
de consulter chaque année le Répertoire na-
tional d’identification des personnes privées
(RNIPP) qui dénombre les décés afin de vé-
rifier si leurs assurés sont décédés ou non.
Par ailleurs, lors d’une succession les notaires
devront consulter le futur fichier qui doit ré-
pertorier les contrats d’assurance vie (Ficovie)
et le fichier national des comptes bancaires
(Ficoba). Si aucun bénéficiaire ne se manifeste,
les sommes seront transférées & la CDC (Caisse
des Dépits) au bout de dix années d’inactivité
et la CDC les reversera a I’Etat au bout de
vingt ans.

Ces mesures doivent entrer en vigueur au
1= janvier 2016.

L'instauration d’une obligation de recherche
a la charge de I’assureur ne remet pas en
cause les solutions qui existaient avant cette
loi. Si vous croyez étre bénéficiaire d’un
contrat, mais n’en avez aucune trace, le recours
a I’Agira (Association de gestion des infor-
mations sur le risque en assurance) reste un
moyen de recherche efficace.

® Extension de I'exonération sur
les versements effectués aprés 70 ans

Une fiscalité spécifique s’applique aux ver-
sements effectués aprés 70 ans sur un contrat
souscrit depuis le 20 novembre 1991. Les bé-
néficiaires du contrat sont soumis aux droits
de succession au-dela d'un abattement de

30500 euros sur ces versements (quels que »
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soient les gains correspondants qu’ils ont gé-
nérés). L’abattement de 30500 euros est
unique et réparti entre les différents béné-
ficiaires au prorata de leur part dans les
primes imposables. Les bénéficiaires exonérés
de droits de succession (par exemple, le
conjoint) ne sont plus pris en compte dans
le calcul de I'abattement. Ce changement
augmente ainsi la quote-part d’abattement
des autres bénéficiaires et, par suite, la part
non taxée de capitaux que vous pouvez leur
transmettre. Verser apres 1’"age de 70 ans est
intéressant.

© Le capital déces versé plus vite

La loi du 17 décembre 2007 a modifié I’article
I.132-23-1 du code des assurances, imposant
un délai de versement aux bénéficiaires des
sommes figurant au contrat d’assurance vie.
La loi oblige a une certaine diligence et fixe
un délai légal de paiement des capitaux déces.
Désormais, lorsque I'assureur a recu les quatre
documents réclamés, nécessaires a la consti-
tution du dossier de réglement, (acte de déces,
de notoriété, copie de la carte d’identité,
lettre d’acceptation du contrat...), il doit
payer les sommes du contrat dues dans un
délai d*un mois a compter du jour ot le dossier
lui parvient.

En cas de retard de paiement, la loi oblige
I’assureur a rémunérer le capital au taux d'in-
térét légal majoré de moitié durant les deux
premiers mois et au double du taux légal au-
dela de ce délai.

Soulignons enfin que la loi du 15 juin 2014
(rappelons que I’'entrée en vigueur est prévue
au 1 janvier 2016) arréte diverses dispositions
visant a I’amélioration des conditions de re-
valorisation post mortem du capital garanti
pour tous les contrats.

Informez-vous sur les modalités de paiement
des capitaux décés auprés de votre assureur
et sur les piéces justificatives que votre bé-
néficiaire sera amené a fournir.

@) Mettre a jour sa clause bénéficiaire

Souscrire un contrat d’assurance vie implique
de porter une attention particuliére a la trans-
mission des sommes investies. Ainsi il faut
désigner le ou les bénéficiaires des capitaux
au jour du décés de I’assuré. Ce choix patri-

monial est essentiel aussi bien pour le fond
(désigner les bénéficiaires) que pour la forme
(rédiger la clause bénéficiaire).

La rédaction de cette clause mérite une ré-
flexion approfondie dés l'origine. Elle doit
aussi étre adaptée dans le temps a I'évolution
de votre situation patrimoniale (nouveau ver-
sement sur le contrat, changement de régime
matrimonial, donation...). Elle devra égale-
ment prendre en compte les différents évé-
nements familiaux (naissance d’un enfant ou
d*un petit-enfant, divorce, etc.) et intégrer
I'impact de ’abattement de 152 500 euros sur
le nombre de bénéficiaires, ainsi que les chan-
gements de I'environnement juridique et
fiscal tels que I’'exonération des droits de suc-
cession pour le conjoint ou le partenaire de
Pacs, ou la réduction de ’'abattement fiscal
sur les successions ouvertes a compter du
17 aolt 2012, qui passe de 159325 euros a
100000 euros en ligne directe (loi de finances
rectificative pour 2012).

Attention aux dispositions du mécanisme de
la représentation: dans le cas particulier ou
le bénéficiaire désigné décéde avant I'assuré
sans avoir déclaré son acceptation, 'assurance
vie étant une stipulation pour autrui, il n’est
pas possible d’étre bénéficiaire d’un contrat
d’assurance vie par représentation d’un bé-
néficiaire décédé, sauf s'il a été prévu dans
la rédaction de la clause des bénéficiaires
en sous-ordre.

Prenez le soin et le temps de vérifier régu-
lierement la bonne rédaction des clauses bé-
néficiaires de vos contrats d’assurance vie
et surtout leur adéquation a votre situation
personnelle. Si votre organisation familiale
vous apparait complexe, il est fortement
conseillé de se faire accompagner dans cette
démarche par un professionnel. Il convient
de ne pas trop s’éloigner des régles de droit
civil afin de ne pas priver les héritiers de
leur part respective.

La clause bénéficiaire standard généralement
rédigée ainsi: « Mon conjoint ou partenaire
de Pacs, a défaut mes enfants, nés ou a naitre,
vivants ou représentés, par parts égales, a
défaut mes héritiers », pourra convenir a une
organisation familiale classique.

Plus la rédaction est précise et compréhensible
et plus il sera facile, pour la compagnie d’as-
surances, de verser rapidement les capitaux
aux bénéficiaires.
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’assurance vie

et le couple

L'assurance vie a de trés nombreux atouts pour valoriser
et transmettre votre épargne. Pour en profiter, mieux
vaut en connaitre les impacts civils et fiscaux,

en particulier pour votre couple. Voici comment éviter
des piéges par méconnaissance de la législation quand

on vit a deux.

@ Le régime juridique de votre situation
personnelle est déterminant

Tenez compte aussi de 'origine des fonds pla-
cés. Prenez vos précautions pour étre certain
que I’épargne de votre assurance vie ira bien
a la personne que vous souhaitez, sans avoir
d’ennuis avec celui ou celle avec qui vous
vivez, vos héritiers ou le fisc.

® vous pouvez souscrire votre contrat
d’assurance vie seul ou a deux

Seul, vous gérez librement votre contrat. Un
contrat souscrit au nom de deux personnes
oblige a s’entendre sur tout et a décider, des
Pouverture, si les capitaux acquis aun fil des ans
sont transmissibles au bénéficiaire aprés le pre-
mier décés ou seulement aprés le second.

® si vous étes mariés en séparation
de biens

Ce régime matrimonial, qui exige la signature
d’un contrat préalable devant notaire, est le
plus simple. Les époux n'ont pas de patrimoine
commun, mais des biens personnels, dont cha-
cun dispose librement. Chacun souscrit le ou
les contrats qu'il souhaite.

* Vous souscrivez seul votre contrat
Chaque époux est propriétaire de ses revenus
et de ses biens. Vous pouvez donc ouvrir seul
un contrat dont vous serez le souscripteur et
I’assuré. Vous désignez librement le bénéfi-
ciaire du contrat en cas de décés, sans remise
en cause possible au moment de votre suc-
cession.

Toutefois, deux précautions s’imposent, Pour
éviter toute contestation de vos enfants (ou
de votre conjoint si vous n’avez pas d’enfant),
ne versez pas de primes qu’un juge pourrait
gualifier de « manifestement exagérées » au
regard de votre patrimoine ou de vos revenus.
D’assurance vie ne peut servir de moyen de
vider la succession au détriment de vos hé-
ritiers réservataires.

N’alimentez pas un contrat a votre nom avec
1’argent de votre conjoint. En cas de divorce
ou de décés, ce dernier ou la succession pour-
rait vous réclamer un remboursement avec
intéréts (on parle de créance). Le fisc serait
aussi tenté d’effectuer un redressement.
Les successions entre époux sont exonérées,
mais pas les donations. Si vous souhaitez don-
ner des fonds de votre vivant 4 votre conjoint
afin qu'il souscrive une assurance vie, déclarez
le don aux imp6ts. Il ne sera soumis a droits
gu’aprés un abattement de 80724 euros
(art.790 E du CGI). Ou envisagez de faire un
prét enregistré a votre conjoint.

* Ne souscrivez pas votre contrat a deux

Le contrat d’assurance vie sur « deux tétes »,
dite co-adhésion, constitue les époux en deux
cosouscripteurs et co-assurés. Le régime ma-
trimonial est déterminant pour exercer ce
choix et les compagnies réservent ce contrat
aux époux mariés sous les régimes de la com-
munauté (sous conditions), principalement
celui de la communauté universelle avec clause
d’attribution intégrale au survivant, ou encore
de la communauté avec une clause préciputaire
incluant le contrat d’assurance vie.

Dans un régime de séparation, le risque en-

couru est en effet d’une requalification par »
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I’administration fiscale du fait d’'une donation
indirecte.

Conseil de prudence: Dans cette situation,
le mécanisme des cosouscriptions nécessite
une approche approfondie de l'objectif pa-
trimonial. On souscrit ensemble pour partager
les fonds.

© si vous étes mariés sous le régime
de la communauté réduite aux acquéts

Vous avez adopté le régime le plus courant,
qui s’applique a tous les mariages sans contrat
depuis le 1* février 1966. Sauf exceptions,
tous les biens acquis pendant votre union
sont les biens communs du couple. Si vous
divorcez, ces biens seront partagés égalitai-
rement. Mais si vous avez souscrit des contrats
d’assurance vie, tout peut se compliquer. Le
SOrt réservé a cette épargne sera étroitement
lié a l'origine des primes versées au contrat.
Cela selon gqu’il s’agit de fonds qui apparte-
naient a la communauté (cas le plus fréquent)
ou de fonds propres a I’'un de vous. Encore
faut-il, bien siir, étre en mesure de prouver
l'origine des fonds.

* Vous étes marié et vous souscrivez seul
votre contrat

Attention aux droits du bénéficiaire au sein
du couple !

A —Vous décédez le premier: si votre conjoint
est le bénéficiaire des capitaux, votre succes-
sion sera réglée sans difficulté. La somme
qu’il recevra sera considérée comme un bien
qui lui est propre (en vertu de I'article L132-
16 du Code des assurances) et aucune récom-
pense (indemnité) n’est due a la communauté.
Si des héritiers (en particulier vos enfants)
se sentent abusés par cette transmission « hors
succession », ils pourront uniquement tenter
de démontrer que les primes que vous avez
versées au contrat ont été « manifestement
exagérées » par rapport a vos revenus ou a
votre patrimoine.

Le juge tranche au cas par cas, en fonction
du montant des primes, de I’dge du souscrip-
teur, de sa situation patrimoniale et familiale,
de son état de santé et de I'utilité de ce contrat
pour "assuré...

Si le bénéficiaire de votre contrat n’est pas
votre conjoint (ou §’il y renonce), mais une
autre personne, un enfant, un cousin, par
exemple, 1a, les choses se compliquent. Vos
héritiers devront, en principe, dédommager

votre conjoint a hauteur de 50 % de la valeur
du contrat. La communauté a droit a une ré-
compense pour le capital transmis a un tiers.
Attention: cette opération, qui semble juste
pour le survivant, recouvre un effet pervers.
L’autre moitié de I’épargne se retrouve dans
votre actif successoral. Ce qui peut pénaliser
vos autres héritiers, qui paient 1'impét sur
leur héritage, aprés abattements.

B = Votre conjoint décéde le premier: dans
cette situation, le contrat n’est pas dénoué.
Pour les contrats non dénoués au jour de la
dissolution de la communauté, I’administration
fiscale est revenue sur sa doctrine antérieure
qui appliquait le principe de la neutralité fis-
cale au contrat du conjoint survivant.
L’argumentation repose sur deux réponses
ministérielles, I'une en matiéere civile (réponse
ministérielle Proriol, Journal Officiel du 10 no-
vembre 2009) et I'autre au plan fiscal (réponse
ministérielle Bacquet, Journal Officiel du
29 juin 2010).

Désormais, si un contrat d’assurance vie a
été alimenté par les biens communs d’un
couple marié sous le régime de la commu-
nauté réduite aux acquéts, la valeur de rachat
de ce placement doit étre portée a I’actif de
la communauté et il sera soumis aux droits
de succession dans les conditions de droit
commun. La masse de la succession a partager
entre le conjoint survivant et les différents
héritiers est donc ainsi augmentée de la
moitié de la valeur du capital constitué sur
le contrat. ( cf. Bulletin Officiel des finances
publiques-Impdts — BOI_ENR-DMTG du 9 juil-
let 2013).

C - En cas de divorce, la valeur du contrat sera
partagée entre vous si vous avez ouvert seul
votre contrat en 'alimentant avec des fonds
communs. En pratique, vous le conservez. Mais
vous devrez dédommager votre conjoint pour
sa moitié. Evidemment, si vous prouvez que
vous avez alimenté seul votre contrat avec des
fonds vous appartenant, votre conjoint n'a
aucun droit.

Vous étes libre de la gestion du contrat et du
choix du bénéficiaire. Mais évitez d’adhérer
seul en cas de mésentente entre héritiers et,
dans tous les cas, gardez les preuves de vos
versements sur une longue durée.

s Si vous ouvrez seul votre contrat en versant
des fonds personnels
Méme sans contrat de mariage, les biens que
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vous possédiez avant et ceux que vous recevez
d’un héritage ou d’une donation pendant
votre union restent des biens propres a chacun.
Si vous avez des fonds propres a placer, sous-
crivez seul votre contrat. Mais n'oubliez pas,
dés I'adhésion, d’annexer a votre contrat une
déclaration d’origine des deniers, dite éga-
lement « d’emploi ou de remploi ». Si vous
n’avez pas pris cette précaution a la sous-
cription, faites-le sans tarder en la signant
tous les deux cette fois. A défaut, le contrat
sera un acquét et tombera dans la commu-
nauté,

En cas de divorce, grice a cette formalité, il
n’y a pas de partage. En cas de déces, ce
contrat restera hors succession. Vos héritiers
ne pourront le contester que si vous I’avez
alimenté avec des primes manifestement ex-
cessives, Par la suite, ne versez pas de fonds
communs au contrat et ne faites pas de ver-
sements programmeés pour ne pas avoir a
dédommager la communauté.

* Si vous souscrivez votre contrat a deux.
Vous pouvez réaliser une cosouscription en
y versant des fonds communs, avec dénoue-
ment du contrat au premier décés au profil
du conjoint survivant.

Si vous envisagez une cosouscription avec
dénouement au second décés, il est indispen-
sable d’aménager votre régime communau-
taire par une clause préciputaire incluant le
contrat d’assurance vie.

Ainsi le contrat d’assurance vie ne sera pas
soumis aux conséquences de la réponse mi-
nistérielle Bacquet (précitée) et sera attribué
en totalité au survivant sans récompense due
a la communauté

Attention, si vous ouvrez votre contrat ensem-
ble le contrat ne fonctionnera que sous votre
double signature, sauf si vous prévoyez un
mandat entre vous pour réaliser les opérations
(comme des arbitrages, des rachats...). La dé-
signation du bénéficiaire ne pourra s’effectuer
gqu’avec I'accord des deux souscripteurs et
elle ne pourra pas étre réalisée par voie tes-
tamentaire.

La cosouscription avec dénouement au second
déces peut se révéler souvent plus efficace
que des souscriptions séparées pour obtenir
des revenus complémentaires en faveur du
survivant, lequel conserve I'antériorité fiscale
du contrat pour le calcul des plus-values com-
prises dans ses retraits.

Dans le cas d’un dénouement au premier
décés, le capital est réglé au survivant. 5%l

replace les fonds regus sur un nouveau contrat
alors qu’il est dgé de plus de 70 ans, ses bé-
néficiaires n'auront pas droit a I'abattement
de 152500 euros chacun sur les capitaux regus,
mais a un unique abattement global de
30500 euros sur les primes versées (et I’exo-
nération des gains).

Vous pouvez aussi prévoir un démembrement
de la clause bénéficiaire du contrat entre un
usufruitier (I’époux) et des nus-propriétaires
(les enfants).

Rappelons enfin qu’une adhésion a deux sup-
pose de s'entendre avec le cosouscripteur sur
toutes les modalités pratiques de la vie du
contrat. Des compagnies indiquent sur leur
bulletin de co-adhésion gu'elles recomman-
dent a chaque adhérent d’ouvrir par ailleurs
un contrat individuel 4 son nom.

En cas de divorce, le contrat sera racheté et
le capital partagé entre vous, vous n’aurez
pas le choix. Vous évitez ainsi les conflits qui
peuvent découler d'une adhésion séparée et
payez moins d’impot.

@ Si vous étes mariés
en communauté universelle

Dans ce régime, adopté devant notaire, tous
les biens possédés avant 'union, acquis pen-
dant le mariage, regus par donation ou suc-
cession sont communs, sauf choix contraires
des époux. En associant ce régime a une
clause d’attribution intégrale de la commu-
nauté au survivant, ce dernier disposera d'une
meilleure protection matérielle. Au premier

décés, le survivant conserve tous les biens »
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du ménage et sans droits de succession a
payer. Ce qui a moins d’intérét fiscal depuis
gue la loi de 17 décembre 2007 exonére de
droits de succession tout conjoint survivant.
Attention: au second déces, les enfants paie-
ront plus de droits sur un seul héritage.
L’abattement fiscal entre enfant et parent ne
s'applique gqu'une fois.

Dans cette situation, la souscription d’un
contrat d’assurance vie (en co-adhésion avec
dénouement au deuxiéme décés) est judi-
cieuse avant 70 ans. Chaque enfant désigné
bénéficiaire aura droit & un abattement spé-
cifique de 152500 euros sur la part du capital
lui revenant.

Souvenez-vous aussi que si le conjoint, parent
d’un enfant né d’une autre union, décede en
premier et si ’enfant a été privé de sa part
d’héritage minimale par votre convention
matrimoniale, il pourra agir en justice pour
I’obtenir. Le désigner comme bénéficiaire
d’un contrat d’assurance vie en cas de déces
ne I'en empéchera pas. Il recevra ces fonds
« hors succession » et pourra prétendre, en
plus, a sa réserve sur les biens de son parent
décédé. Mais ce bénéfice pourra atténuer ses
velléités...

Pour préserver la paix des familles, il convient
de traiter de facon équitable I’ensemble des
enfants, qu’ils soient nés d*une premiére ou
d’une seconde union.

@ Si vous étes pacsés
ou vivez en union libre

Si vous avez choisi de conclure entre vous un
pacte civil de solidarité (Pacs) ou de rester
en concubinage, vous gardez la propriété de
vos revenus et des biens que vous achetez
(sauf pour les couples pacsés avant 2007).
Vous devrez néanmoins prouver par des fac-
tures a votre nom ou des preuves de paiement
gue vous étes propriétaire a 100 % de vos
biens. Pour vos achats en indivision, les biens
sont partageés selon les quotes-parts indiguées
dans les actes d’achat. Mais cette indépen-

dance a aussi ses revers civils et fiscaux.
Hors mariage, en cas de décés, le survivant
n’hérite de rien si le défunt n’a pas rédigé un
testament en sa faveur. §'il hérite, le survivant
pacsé ne versera rien au fisc, mais le concubin
sera ponctionné de 60 %!

L'assurance vie est donc un outil précieux,
pour léguer facilement des capitaux a son com-
pagnon et a moindre cotit.

A condition de bien rédiger la clause bénéfi-
ciaire. La clause type proposée sur les bulletins
d’adhésion: « mon conjoint, a défaut mes en-
fants nés ou & naitre... », ne vise ni le partenaire
pacsé ni le concubin. Pour un partenaire de
Pacs, indiquez, par exemple, « la personne
avec laquelle j’ai conclu un Pacs ». Si vous in-
diguez le nom du partenaire ou du concubin,
changez la clause en cas de rupture.

* Vous souscrivez seul votre contrat

Vous ne pouvez ouvrir que des contrats
séparés. Vous désignez librement vos béné-
ficiaires en cas de décés, mais ne devez pas
verser des primes exagérées aux yeux du fisc
ou de vos héritiers. En présence d’enfants,
envisagez le démembrement de votre clause
bénéficiaire.

Attention aux primes versées apres 70 ans
sur un contrat ouvert aprés le 20 novembre
1991, si le concubin est bénéficiaire, elles se-
ront taxées a 60 %, aprés un léger abattement
de 30500 euros. Si vous avez conclu votre
pacs avant 2007, les biens acquis pendant le
pacs sont présumés indivis pour moitié. En
ouvrant le contrat, mentionnez qu'il vous ap-
partient en propre.

» Vous souscrivez votre contrat a deux
Méme si la co-adhésion peut répondre a vos
objectifs, les compagnies d’assurances vous
la refuseront ou vous le déconseilleront en
raison de risques juridiques et fiscaux. Le
pacs est fragile et en cas de rupture, il faut
racheter le contrat pour partager les capitaux.
Dans certaines situations n’hésitez pas a
consulter un avocat ou un notaire.
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Avantages et limites
des rentes viageres

La rente viageére s'adresse a ceux qui veulent toucher
un complément de revenus durant toute leur vie et
acceptent d'abandonner leur capital. Ces revenus
complémentaires (appelés « arrérages ») vous sont
versés par l'assureur jusqu'a votre déceés.

@ spécificité des rentes viagéres

Vous n’avez plus a vous préoccuper de la ges-
tion de votre épargne, la rente servie ne peut
jamais diminuer, mais son pouvoir d'achat
peut baisser en raison de 'inflation.

® La fiscalité

Elle n’est pas toujours aussi avantageuse que
la gestion active et la fiscalité d’un contrat
d’assurance vie. Les revenus issus d’un pla-
cement a sortie en rente obligatoire (Perp,
Madelin) sont imposés comme une pension
de retraite. Aprés un abattement de 10 %,
les rentes sont donc imposées. Elles sont sou-
mises aux prélévements sociaux en totalité.
Mais celles qui viennent d'une assurance vie
bénéficient d’une fiscalité plus favorable si
vous demandez leur versement aprés vos
70 ans. Dans ce cas, seulement 30 % de la
rente sont imposables et supportent aussi
les prélévements sociaux. Mais ce taux aug-
mente si la rente a été demandée plus tot.
Sous certaines conditions, lorsque vous tou-
chez une rente, vous pouvez en faire bénéficier
votre conjoint aprés votre déces, griace a I'op-
tion « réversion ». Selon I'option choisie au
départ, il pourra toucher 60 ou 100 % de vos
arrérages.

© Les options sont multiples
Pour compenser I"impossibilité de récupérer
le capital accumulé sur une assurance vie

lorsque vous le convertissez en rente viagére.
Des compagnies ont lancé des contrats spé-

cifiques qu'il faut donc examiner dans le
détail. En contrepartie du versement d'une
prime unique, I'assureur verse immédiatement
une rente.

L'originalité du contrat est de prévoir, d’'une
part, une valeur de rachat et, d’autre part,
de transmettre un capital en cas de déces
aux bénéficiaires désignés par le rentier. Cette
garantie décés diminue au fur et a mesure
du versement des rentes.

© Le montant de la rente dépend de
plusieurs paramétres techniques

Elle dépend de votre espérance de vie, ma-
térialisée par ce que les assureurs appellent
une « table de mortalité », puis du « taux
d’intérét technique » utilisé.

En général, ’assureur vous propose, lors de
la conversion du capital, de sortir en rente,
avec ou sans taux technique. On peut définir
le taux technique comme une anticipation
sur les bénéfices financiers futurs que réalisera
I’assureur avec le capital que vous lui confiez.
Le taux technique utilisé a la date de mise
en service de la rente ne peut pas dépasser
un plafond réglementaire correspondant a
60 % du taux moyen des emprunts d’Etat
(TME) moyen des six derniers mois (1,25 %
au 1° semestre 2014)

Les assureurs, lors du versement de la rente,
prélévent des frais (frais d’arrérages).
Toutefois, certains se démarquent en les
intégrant dans les frais de gestion du place-
ment. Un élément & prendre en compte au
moment de choisir votre contrat de rente.
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Inflation et performance
de I'assurance vie

Cote euro-franc du Revenu 2014

(Pouvoir d'achat en euros et en francs dans le temps)
Années Coefficient Inflation Années Coefficient Inflation Années Coefficient Inflation

2014 1,000 05% 1976 0,6254 96% 1938 0,5044 13,6%
2013 1,005 09% 1975 0,6854 11,8% 1937 0,5730 25,7%
2012 1,014 20% 1974 0,7663 13,7% 1936 0,7203 7.7%
2011 1,034 21% 1973 0,8713 92% 1935 0,7758 -8,4%
2010 1,056 1,5% 1972 0,9514 62% 1934 0,7106 -4,0%
2009 1,072 0,1% 1971 1,0104 57% 1933 0,6822 -3.9%
2008 1,073 28% 1970 1,0680 52% 1932 0,6556 -8,3%
2007 1,103 15% 1969 1,1235 65% 1931 0,6012 -4,6%
2006 1,120 16% 1968 1,1966 45% 1930 0,5735 1.2%
2005 1,137 18% 1967 1,2504 27% 1929 0,5804 6,1%
2004 1,158 22% 1966 1,2842 27% 1928 0,6158 0,0%
2003 1,183 21% 1965 1,3188 25% 1927 0,6158 38%
2002 1,208 19% 1964 1,3518 34% 1926 0,6392 31,7%

LS 1963 1,3978 48% 1925 0,8418 7.1%

En nouveaux francs W ; !

2001 0,1877 1,7% 1962 14645 48% 1924 0,9016 14,3%
2000 0.1909 17% 1961 1,5352 33% 1923 1,0305 8.9%
1999 0,1941 0,5% 1960 1.5858 35% 1922 1,1222 -2,2%
1998 0,1951 0.7% LIS (MU 1921 1,0975 13,2%
1997 0,1965 12% 1959 0,0164 6,0% 1920 0,9527 39,5%
1996 0,1988 2,0% 1958 0,0174 15,7% 1919 1,3290 22,6%
1995 0,2028 1,7% 1957 0,0201 29% 1918 1,6293 29,2%
1994 0,2063 1,7% 1956 0,0207 38% 1917 2,1051 20,0%
1993 0,2098 20% 1955 0,0215 09% 1916 2,5261 11,1%
1992 0,2140 24% 1954 0,0217 09% 1915 2,8065 20,0%
1991 0,2191 32% 1953 0,0219 -18% 1914 33678 0,0%
1980 0,2261 34% 1952 0,0215 11,8% 1913 3,3678 0,0%
1989 0,2338 37% 1951 0,0240 16,3% 1912 33678 0,0%
1988 0,2424 2,7% 1950 0,0279 9.8% 1911 33678 15,4%
1987 0,2490 31% 1949 0,0307 13,4% 1910 3,8864 0,0%
1986 0,2567 2,7% 1948 0,0348 59,0% 1909 3,8864 0,0%
1985 0,2636 59% 1947 0,0553 48,8% 1908 3,8864 0,0%
1984 0,2792 74% 1946 0,0823 52,7% 1907 3,8864 8,3%
1983 0,2998 96% 1945 0,1257 48,5% 1906 4,2090 -7.7%
1982 0,3286 118% 1944 0,1867 22,2% 1905 3,8849 0,0%
1981 03674 134% 1943 0,2281 24,2% 1904 3,8849 0,0%
1980 0,4166 136% 1942 0,2834 20,3% 1903 3,8849 0,0%
1979 0,4733 10,7% 1941 0,3409 174% 1902 3,8849 0,0%
1978 0,5239 9,1% 1940 0,4002 17,8% 1901 3,8849 0,0%
1977 0,5716 94% 1939 04714 70% 1900 3,8849 0,0%
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*évolution de I'inflation
L est déterminante pour

la performance du pla-
cement. L'usage du baréeme
du pouvoir d’achat du franc
et, maintenant, de 'euro, sur
une longue période est trés
instructif.
Le baréme Insee d’évolution
de I'inflation permet d’estimer
I’évolution de la valeur des
choses. Les prix varient en
effet de facon trés aléatoire
pour chaque type de produit,
de consommation comme pour
les placements.
LaCote Euro-Franc du Revenu
permet d’évaluer et d’antici-
per I'évolution de tout place-
ment en valeur euro constante,
et en particulier de I'assurance
vie en euros. Utilisez pour cela
le coefficient de conversion
affecté a chague année dans
le tableau. Par exemple,
100000 francs de 2001 équi-
valent aujourd’hui, en pouvoir
d’achat, a 18670 euros:
100000 x 0,1867.
On constate également que,
ces dernieres années, 1'assu-
rance vie en euros a permis
de préserver son patrimoine
de I’érosion monétaire.
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L'argent placé
sur un contrat
est-il bloqué
pendant

huit ans?

QQuestions de lecteurs

L'assurance vie a beau avoir la faveur des épargnants, elle suscite
de nombreuses interrogations. Voici un tour d’horizon des questions
qui sont le plus souvent posées a notre rédaction.

ans un contrat d’assurance vie moderne,

que les assureurs appellent, dans leur
jargon, un « contrat a versements et a retraits
libres », vous pouvez, comme la définition
I'indique, verser et retirer I’argent a tout mo-
ment. A quelques nuances prés cependant:
beaucoup de contrats prévoient un montant
minimum de versement, qui varie d'une cen-
taine d’euros a plusieurs milliers. Il en est
de méme pour les retraits. I'assureur peut
imposer, dans les conditions générales du
contrat, un montant minimal de retrait. Parfois,

il ne permet le retrait des sommes placées
qu’au bout d’un an.

Fiscalement parlant, ce n’est qu’au bout de
huit années de détention que ’assurance vie
devient intéressante: le prélévement fiscal
est moins important et, surtout, il est possible
de retirer tous les ans de son contrat, sans
aucune imposition, 4600 euros de gains pour
un célibataire ou 9200 euros pour un couple.
La taxation ne s’exerce que sur les gains
attachés au rachat partiel et non sur la totalité
du retrait.

Pourriez-vous
revenir sur le
fonctionnement
de la réponse
Bacquet, qui

a bouleversé
'assurance vie?

®

a réponse ministérielle Bacquet du 29 juin

2010 concerne les personnes qui sont ma-
riées sous le régime de la communauté (soit
tous les contrats hors celui de la séparation
de biens) et ayant souscrit un contrat d’assu-
rance vie alimenté a partir de fonds communs
du couple.
Alors, lorsque le contrat n’est pas dénoué
(c’est le cas lorsque le conjoint bénéficiaire
décéde avant le conjoint souscripteur), le
contrat d’assurance vie est considéré comme
un bien commun. Cela implique qu’il devra
étre intégré pour la moitié de sa valeur de

rachat dans la succession de I’époux prédé-
cédé, Cette disposition a pour effet de majorer
de 50 % de la valeur du contrat d’assurance
vie |'actif taxable de succession. En revanche,
lorsque le souscripteur décéde avant le
conjoint bénéficiaire, le contrat est dénoué
de fagon « classique ».

Pour éviter les conséquences de la réponse
Bacquet, il est conseillé que le contrat vie
soit cosouscrit par les époux avec un dénoue-
ment au premier décés, ou si la souscription
est déja faite, d’ajouter une clause de préciput
au contrat de mariage.

Quelle somme
est-il possible
de retirer

en franchise
d'impot sur
un contrat vie
de plus

de huit ans?

n contrat vie de plus de huit ans béné-

ficie d’'un abattement annuel sur les
gains (hors prélevements sociaux) de 4600 €
pour une personne seule et de 9200 € pour
un couple.
Dans le cas d'un contrat vie en plus-value,
pour déterminer le montant du retrait (qui
contient a la fois des gains fiscalisés et du
capital non fiscalisé) que vous pouvez effec-
tuer en franchise d’impdét, vous devez alors

déterminer la part de gains et de capital de
votre contrat.

Prenons un exemple : sur un contrat composé
a 40 % de gains (et donc 60 % de capital),
un couple pourra alors retirer tous les ans
23000 € en franchise d’'impot (9200 : 40 %
= 23000 €). Et dans le cas d’un contrat com-
posé de 25 % de gains, un couple pourra re-
tirer tous les ans 36 800 € en franchise d"impdt
(9200 : 25 %). -
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Est-il encore
intéressant
de nommer
son conjoint
comme
bénéficiaire?

doptée le 21 aoiit 2007, la loi censée fa-

voriser le travail, I’'emploi et le pouvoir
d’achat (Tepa) a considérablement modifié
le droit des successions en exonérant totale-
ment du paiement de ces droits le conjoint
ou le partenaire d*un Pacs du souscripteur.
De prime abord, il peut paraitre inutile de
transmettre un capital en exonération d’impot
a quelqu’un qui n’a plus a en payer! Mais il
est possible, par ce biais, de donner a son
conjoint plus que la loi ne le prévoit en matiére
de succession. Toutefois, avant d’agir, mieux

vaut consulter un notaire ou le service de
gestion de patrimoine de la compagnie d’as-
surances. Il est possible en effet de protéger
son conjoint par d’autres moyens, par exemple,
une donation démembrée ou un changement
de régime matrimonial.

Si le souscripteur a des enfants d'une précé-
dente union, il faudra concilier protection
du conjoint et intéréts des enfants. A ce titre,
il peut étre plus efficace de nommer les en-
fants bénéficiaires d’un contrat plutot que
le conjoint.

Quelle est la
différence entre
un contrat
d'assurance vie
et un contrat de
capitalisation?

es deux placements sont trés proches

dans leur fonctionnement. Ils bénéficient
d’un fonds en euros et d'unités de compte pour
dynamiser leurs performances et disposent
de la méme fiscalité avantageuse en matiére
de retraits. La différence majeure réside dans
leur traitement fiscal au regard de I'ISF et de
la transmission. Lassurance vie est avantageuse
sur le plan successoral car vous pouvez trans-
mettre (pour des versements effectués avant
I’age de 70 ans), par bénéficiaire, 152 500 euros

en franchise d’impéts. Le contrat de capitali-
sation, lui, peut faire I’'objet d’une donation
et permet de soustraire de I'ISF les intéréts
produits par les sommes placées dans le contrat,
ce qui n'est pas le cas de 'assurance vie.

En revanche, sur le plan successoral, les
sommes placées dans un contrat de capitali-
sation sont forcément réintégrées dans Iactif
successoral de 'assuré. Les deux produits sont
donc complémentaires et permettent de ré-
pondre a de nombreux objectifs patrimoniaux.

Les sommes
versées
aujourd’hui
aprés 70 ans sur
un contrat vie
ouvert avant
1991 sont-elles
exonérées

de droits

de succession ?

Ce n'est plus le cas aujourd’hui. Les primes
que vous versez apres I'ige de 70 ans sur
un contrat vie ouvert avant le 20 novembre
1991 permettent a chacun de vos bénéficiaires
de profiter d'un abattement de 152 500 euros.
Cette situation est toutefois beaucoup plus
avantageuse que la situation « classique »,

qui voit s’appliquer un abattement global de
seulement 30500 euros pour ’'ensemble des
bénéficiaires en plus d’une exonération totale
des gains (art.757 B du CGI).

En revanche, les primes versées avant le 13 oc-
tobre 1998 sur ce type de contrat sont, elles,
totalement exonérées.

Est-il
intéressant de
souscrire aprés
70 ans?

36

uand on souscrit un contrat apres 70 ans,

I’abattement disponible avant le paie-
ment des droits de succession n’est plus que
de 30500 euros (abattement unique) alors
qu’il est de 152500 euros par bénéficiaire,
(avant taxation forfaitaire) lorsque 'on a
souscrit plus jeune.

C’est pourquoi beaucoup d’épargnants qui
atteignent cet dge fatidique sont peu enclins

a refaire des versements sur leurs contrats
existants ou a en ouvrir de nouveaux. Pour-
tant, bien utilisée, la régle peut se révéler
avantageuse pour 'investisseur: seule la
prime versée est en effet prise en compte
dans le calcul des droits et non les gains ca-
pitalisés, qui sont exonérés de droits de suc-
cession. Ce qui amoindrit la facture fiscale
si le contrat est souscrit dans le but de trans-
mettre un capital.
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Que faire de ses
vieux contrats ?

ans une logigue successorale, vous avez

donc intérét a conserver ce placement
pour limiter le coiit fiscal que supporteront
vos bénéficiaires. Cependant, ces « vieux
contrats » sont généralement moins rémuné-
rateurs que des produits plus modernes.

Si I'avantage fiscal ne vous procure aucun
supplément ou si vos bénéficiaires sont déja
totalement exonérés (conjoint), il peut étre
judicieux d’arbitrer progressivement entre
les fonds au profit de contrats vie plus per-
formants.

Pourquoi un
contrat peut-il
afficher

des rendements
différents?

L es rendements affichés par les contrats
suscitent de nombreuses questions d’as-
surés, surtout lorsqu’ils sont différents au
sein du méme contrat.

Depuis quelques années, certains assureurs
ont décidé d’enrichir leurs contrats en offrant
le choix entre plusieurs fonds en euros. Par
exemple, une compagnie propose trois fonds
qui ont affiché en 2013 des performances
comprises entre 2 et 3,5 %. Un assureur étran-
ger a adopté la méme stratégie en permettant

d’accéder a quatre fonds en euros, dont deux
sont gérés par un assureur francais. Une autre
stratégie des compagnies peut expliquer une
différence de rendement dans un méme
contrat: en fonction de I'importance des ver-
sements, I’'assureur peut décider de diminuer
les frais de gestion prélevés tous les ans, ce
qui a une incidence sur le rendement du fonds
€Il euros.

Chaque compagnie a donc sa stratégie dont
il convient de se tenir informeé.

{10

Un
bénéficiaire
peut-il bloquer
le contrat

a son profit?

vant la loi du 17 décembre 2007, un

bénéficiaire pouvait accepter un contrat
a I’insu du souscripteur, ce qui avait pour
effet de geler le fonctionnement de ce dernier
et obligeait le souscripteur a une certaine
discrétion. La loi de 2007 a introduit un certain
formalisme qui, insistons, épargne bien des
mauvaises surprises observées auparavant.
Désormais, pour que 'acceptation d'un contrat
soit valable, elle doit comporter la signature du
bénéficiaire et celle du souscripteur.

Tant que ce dernier ne valide pas I’acte d’ac-
ceptation en le signant, le bénéficiaire ne
peut pas bloguer le contrat & son profit.
Toutefois, ces nouvelles dispositions ne sont
applicables que pour les contrats acceptés
aprés le 18 décembre 2007, Pour les contrats
acceptés avant cette date, selon un arrét de
la Cour de cassation du 22 féyrier 2008, le
souscripteur peut effectuer librement des
retraits sur son contrat sans obtenir 'accord
du bénéficiaire.

L'assurance vie
échappe-t-elle
allsF?

s’agit d’un long débat entre la loi de

finances, 'administration fiscale, le conseil
d’Etat et le conseil constitutionnel. En juin
2013 le fisc avait condidéré que les intéréts
capitalisés sur les contrats d’assurance vie
devaient étre pris en compte pour I'ISF.

2) Le Conseil d’Etat avait jugé cette position
illégale. La loi de finances 2014 a voulu lé-
galisé. Le Conseil des Sages a jugé cette loi
anticonstitutionnelle. Les contribuables, sur-
tout avec des capitaux importants ne sont
pas concernés par ce plafonnement. $’ils 'ont
cru en 2013 ils peuvent effectuer une demande
rectificative. Attention aussi les rentes viagéres
requises a titre onéreux sont soumises a I'ISF
a hauteur de leur capitalisation.

3) Bercy reste également trés attentif aux
contrats d’assurance vie diversifiés, avec in-
disponibilité temporaire du capital, ces pla-
cements vendus comme des armes anti-ISF
ont vu leurs avantages remis en cause par
une instruction fiscale du 4 janvier 2010, Eux
aussi doivent étre intégrés dans ’assiette du
calcul de I'impot. Encore qu'une instruction
fiscale ne peut remettre en cause une loi votée
par le Parlement, mais on entre dans un
contentieux long et difficile.

4) Seuls les contrats «tontiniers», dans les-
gquels le souscripteur se dessaisit de ses actifs
pour une longue période (pendant dix a vingt
ans), sont exonérés d'ISF.
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ASSURANCE VIE

“Chez MAAF, la qualité
du conseil et de la relation

/ client se mesurent!”

|

Nos conseillers financiers MAAF et nos gestionnaires
conseil n’ont pas changé, leurs compétences ont
simplement été reconnues.

Pour étre certain de vous apporter la plus haute qualité de service :

® Les conseillers financiers MAAF sont certifiés ou sont actuellement
engagés dans la démarche de certification CGPC - 1SO 22 222.

® MAAF Vie a obtenu la certification de services VeriSelect
pour sa gestion et sa relation client Assurance Vie Epargne.

Un vrai gage de confiance, parce que votre argent, votre
patrimoine ne se placent pas dans n’importe quelles mains.

Tous les renseignements sur I'association CGPC et la norme IS0 22 222 sur cgpc.fr

H (s @

B s e maaf.fr la référence qualité prix

APPEL GRATUT DEPU UH PFOSTE FIRE

MAAF Vie - société anonyme & Directoire et Consed de surveillance, entreprise régie par
le Code des assurances au capital de 68 230 896 euros enliérement versé - RCS Niort B 337 804 819

Sidge social : Chaban - 79180 Chauray - Document publicitaire,



75 contrats a la loupe

Accord Avenir
ACMN Awvenir
ACMN Horizon Patrimoine

Actépargne 2

Actiplus

Actiplus Option

Adif Optimum
Altaprofits Vie

Altiscore Euros

Altiscore Multisupports
Alyss

Antarius Sélection

Arep Multisupport
Arpege

Arpéges

Assurance vie Responsable
Batiretraite 2
Batiretraite Multicompte
BforBank Vie

BNP Paribas Multiplacements 2

BNP Paribas Multiplacements
Privilege

Boursorama Vie

Cachemire

Carac Profileo

Cardif Multiplus 3i

p. 40
p. 40
p. 41
p-41
p- 42
p. 42
p. 43
p. 43
p. 44
p- 44
p. 45
p- 45
p. 46
p. 46
p. 47
p. 47
p. 48
p. 48
p. 49
p. 49

p. 50
p. 50
p. 51
p- 51
p. 52

Apres une analyse approfondie, Le Revenu

a sélectionné des contrats vie susceptibles de vous
donner satisfaction durant de longues années.
Alors qu’il y a vingt-cinq ans, on comptait

sur les doigts de la main les contrats a souscrire,
ils sont plus de 70 aujourd’hui 2 mériter

votre confiance. Une sélection a conserver.

Carrefour Horizons p-52 | Multéo p. 65
Cler p- 33 | Multisupport 3 p. 66
Contrat Afer P- 33 | Multisupport Confiance p. 66
Compte Epargne Carac P- 54 | Multisupport Excellence p. 67
Compte Epargne Transmission  p. 54 | nortia 2 p. 67
Concordances 4 P- 35 | Norwich Libre Options 2 p. 68
Conservateur Helios Sélection  p. 55 | \uveau Cap p. 68
Coralis Sélection P-56 | Nuances Privil ages p. 69
Dynavie P56 | plan Eparmil p. 69
S P-57 | prévi-Options p. 70
Entraid’Epargne Carac p. 57 : g s

Epargne Retraite 2 b. 58 Fn.munlal Sérénl.plerre p. 70
Epargne Retraite 2 Plus p. 58 Puissance Sélection p.- 71
Epargne Retraite Multigestion  p. 59 i X el
Floriane p. 59 RES Multls_uppnrt p.72
e p. 60 Rouge Corinthe Série 3 p. 72
Frontigre Efficiente p. 60 | Séquoia p-73
Gaipare Sélectissimo p- 61 Skandia Archipel p-73
Himalia p. 61 Swiss Life Liberté Plus p.- 74
HSBC Stratégie Patrimoine p. 62 | Titres@Vie p-74
ING Direct Vie p. 62 | Unofi-Avenir p.75
Legal Avenir 2 p. 63 | Valvie Invest Patrimoine p. 75
Linxéa Evolution p- 63 | Vivépargne Il p. 76
Matmut Vie Epargne p- 64 | Winalto p. 76
Mes-Placementsvie p. 64 | Xaélidia p. 77
MMA Multisupports p. 65
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Guide

. Fonds en euros : + 20,5 % en cing ans (")
)) Accord Avenir kb b B i d
®Assureur: Suravenir @ Distributeur: Banque Accord ®Type de contrat : multisupport
Un des fonds en euros les plus performants pour ce contrat
moderne assuré par Suravenir. Les frais d’entrée
sont dégressifs. Tous les arbitrages sont gratuits. 4,1% 4,1% 3,75% 36% 345%
Les profils de gestions sont performants,
RDatEde criahon i e s SR 2005
}Nombre total de contrats ................................ NC 2009 2010 201 2012 2013
BENCOUrS SUFCe CONTIAL .........coevevrrieinarninannrennns NC
SUPPORTS D’INVESTISSEMENT
| FRAIS Fonds acessaiblea oo cocnoonn s e e 24
DS YRTBEMEIS i 5 s s i s smim s o i Fasidcni 3% BDont fonds en eUrs S .......coviimmierininsranresnssannss 1
NSur | oavgne gibe i 0,6% BDONt OPCYM Profils s .............ccocveiuirveenninnan, 5
}Surchaquearbitrage ..., 0% BDoNt OPCVMpUrs: ........cocoiiiniiiiniien e 17
BFrais foces d'arbitrages ..........cooiniiniiie i 0€ BOONE SCISCPHOPC L ....vivivriieninrinrarerinsvnsnas 1
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran................. illimité BAULFBS © ..o 0
{“Trophée™.!
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 14/20 ®Notefinanciére: ENEEN_ }:1' i ‘t:‘:
Ty gt
(1) Performance du fonds en euros sans risques. — 3
. Fonds en euros : + 16 % en cinq ans("
23 ACMN Avenir
® Assureur: ACMN Vie ®Distributeur: Crédit Mutuel Nord Europe ®Type de contrat : multisupport
Le contrat peut s'améliorer. Le rendement du fonds
en euros est en baisse, sous le niveau moyen du marché. 3.55%
La performance des profils de gestion équilibrée »
et dynamique est de bonne facture. ol 3% 28%  2,6%
PDatede création v an s e 2002
}Nombre total de contrats .......................... 138 846 2009 2010 2011 2012 2013
BEncourssurcecontrat ............................ 2632 ME
| FRAIS | Fonds accessibles .........._............................ 15
BSUPVEISEIMENTS . ... .ottt 3,5% YDontfondseneuros: .................ccciiiiiiiiiiians 1
ISUC P Eparone pEnbe . uon i s s s 0,8% B0t QPCYM profiles & cisiasi e v 3
}Sur chaque arbitrage ... 0,8% ¥Dont OPCVM purs: ..., 10
}Frais fixes d’arbitrages ...........................L 50€ BDont SCISCPHOPU & ..coiiaivnivnvimin sasins neiswasinins 1
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 0 RALIES & i s sne L et s e 0
T,
APPRECIATION DU REVENU: e®Note technique: 13/20 e Notefinanciére: REE b:;*m o &;
(1) Performance du fonds en euros sans risques. _lm‘i =

COMMENT LIRE LES FICHES DU REVENU

Rendements nets de frais de gestion, avant prélévements sociaux et fiscalité, La note financiére est une apppréciation relative par rapport au marché.
Motation financiére des fonds multisupports (en euros, équilibré,dynamique) : B tris inférieur 4 la moyenne Bl inférieur & la moyenne MEM proche
de la moyenne BEEE dépasse la moyenne EEEEE au-dessus de la moyenne BEEEEE performance en hausse.
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® Assureur: ACMN Vie @ Distributeur: Crédit Mutuel Nord Europe ®Type de contrat : multisupport

Contrat haut de gamme accessible a partir de 50000 euros
de versements. Vaste offre financiére et absence de frais

d’arbitrages qui favorisent la mise en place & moindre colt 4,15%
d’une gestion active de I'épargne. 34%  32% 3% 2,8%
IDRtEde clabion it at e e 1999
}Nombre total de contrats ............................ 12 421 2009 2010 2011 2012 2013
}Encourssurcecontrat ............................1 425 M€
| FRAIS Fonds accessibles ................................l 79
U VRIS BIMEBNES . ....cveveeincenineeee e nsnnneenrannnnes 3,5% YDontfondseneuros: ............c.ovvviiiineas 1
BSur Pépargne génbe ..oimiiamiainiinasa e 0,6% FDont OPCVMprofilés: ..................coiiiinne. 3
}5urchaque arbitrage ...............cocoininen 0% FDont OPCVMPpUrs: ..........cocovivinimnininiinn censs 74
}Frais fixes d'arbitrages ..................cociiiiniininn 0€ JDoNtSCISCPHOPCL: ... 1
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran................. illimité BAULIBS © .. 0
o Trophie
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 12/20 e Notefinanciére: BB | %ﬂ-m sy
yn sets
(1) Performance du fonds en euros sans risques. m
Fonds en euros : + 19,1 % en cinq ans (")
1} Actépargne 2 diiadtonl btiolieat G, d
® Assureur: La France Mutualiste ® Distributeur: La France Mutualiste ®Type de contrat : multisupport
Bonnes caractéristiques techniques. Frais d’entrée peu
dispendieux. Fonds en euros de qualité qui fait la part belle 405%
a Pimmobilier. Garantie plancher intégrée dans les frais 3,81 %
de gestion. Profils de gestion performants. 333% 3,36%  322%

CHIFFRES CLES

IDatede aréation .........oovioviiriiirnernrnsennannes 2001
¥Nombre total de contrats ............................ 46122 2009 2010 201 2012 2013
}Encourssurcecontrat ............................ 1100 M€
| FRAIS | Ponds accaelblag .. ..ocovaianniniiivE G 4
BSUPVEISEMENES ...t e 1% IDontfondseneuros: ................ooiiiiiiiiiiaan, 1
BSurlépargnegénde.............ocooiiiiniininiiann, 0,69 % ¥Dont OPCVMprofilés: ... ........................... 3
YSurchaquearbitrage ... 0,45% IDont OPCVM purs: ..., 0
BPrais fixes FarbItrages . ... viinins isnavaisaiai 0€ BDONE SCIESTREOPEL % i msasisnnsis s i dasnacusind 0
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 4 BALIeS s s e S S e 0
] i
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 16/20 ®Notefinanciére: MEEEI] iij or .:‘33"
(1) Performance du fonds en euros sans risques. m}h"r*-

COMMENT LIRE LES FICHES DU REVENU

Rendements nets de frais de gestion, avant prélévements sociaux et fiscalité. La note financiére est une apppréciation relative par rapport au marché.
Motation financiére des fonds multisupports (en euros, équilibré,dynamique) : B trés inférieur 4 la moyenne WM inférieur & la moyenne MEE proche
de la moyenne BEEE dépasse la moyenne BEEEE au-dessus de la moyenne EEEEEE performance en hausse.

Le Revenu Hors-Série Assurance Vie
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Guide

. Fonds en euros : + 18,2 % en cing ans (")
) Actiplus schibrnachiicl SR d
®Assureur: Mutavie ®Distributeur: Macif ®Type de contrat : monosupport en euros
Une valeur sire. Gestion prudente de long terme. L'absence
de frais de gestion contribue  la bonne tenue du rendement 49%
du fonds en euros qui de + 33,78 % sur huit ans.
qui progresse 345% 345% 3,15% 39
CHIFFRES CLES
BDate decrlation i i e S 1980
}Nombre total de contrats ................... s 133122 2009 2010 2011 2012 2013
BEncours sur ceoonirat ..ol 4 880 M€
| FRAIS Fonds acoasalbien - o0 T s R e SO
TR g T RO 3% ¥Dontfondseneuros:..............ocooeiiiiiiiiinnnn S0
NSur | Snarene oltbe: o onmssumsueinen i 0% »Dont OPCVM profilés: ... SO
}Surchaquearbitrage...................coc SO BDont OPCYM PUFS S ..ovvereenisirsenrssnss senpnsnnes S0
BFrais foces d'aabitrages ... SO IDont SCISCPIOPCI : ..o SO
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran .................... SO BAULFBS © ..o SO
! Trophée™!
APPRECIATION DU REVENU: eNote technique: 16/20 ®Note financiére: HEEE ] }:1' i ‘t:‘:
Ty gt
(1) Performance du fonds en euros sans risques. SO sans objet. m

1 I s+ ' (1)
) ] ACtIPlI.IS Optlon Fonds en euros : + 18,2 % en cinq ans

® Assureur: Mutavie ®Distributeur: Macif ®Type de contrat : multisupport

Un contrat souple qui peut étre géré en ligne. Accés

a de nombreux supports financiers répgndant %

aux critéres “socialement responsables” (ISR). 345% 345% 315% 39
CHIFFRES CLES
BDare de ehEatION  ocvis ot TS e 2008
}Nombre total de contrats ............................. 4536 2009 2010 2011 2012 2013
JEncourssurce contrat..................coeeveninnenns 76 M€

| FRAIS Fonds accenalblng ;. oo o nncanamnins s sim e 8
BSurversements ... 3% YDontfondseneuros: ... 1
Jour i Eparane plobe . oo v iR e 0% 3Dont OPCVMprofilés: ................................ 0
}Sur chaque arbitrage ... 0,1% ¥Dont OPCVM purs: ..., 7
}Frais fixes d’arbitrages ........................ 5€ 3Dont SCI-SCPIOPC : ..o ienaad 0
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 0 RALIES & i s sne L et s e 0

APPRECIATION DU REVENU: e®Note technique: 15/20 ®Notefinanciére: BB
(1) Performance du fonds en euros sans risques. NC: non communiqud.

COMMENT LIRE LES FICHES DU REVENU

Rendements nets de frais de gestion, avant prélévements sociaux et fiscalité, La note financiére est une apppréciation relative par rapport au marché.
Motation financiére des fonds multisupports (en euros, équilibré,dynamique) : B tris inférieur 4 la moyenne Bl inférieur & la moyenne MEM proche
de la moyenne BEEE dépasse la moyenne EEEEE au-dessus de la moyenne BEEEEE performance en hausse.
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. . Fonds en euros : + 17,4 % en cing ans (")
M Adif Optimum
® Assureur: MMA Vie ®Distributeur: MMA @Type de contrat : multisupport
Sous surveillance. Devrait améliorer ses performances
pour rester dans notre classement. On apprécie I'étendue
de Ioffre financiére et le montant minimum de versement 4% 3,75%
(100 euros) parmi les plus faibles du marché. 305% 29% 2,65 %
IDRtede crlabion o dbhvan st e g 2000
}Nombre total de contrats ............................ 13 590 2009 2010 2011 2012 2013
JEncourssurcecontrat .....................o........ 645 M€
| FRAIS | Fonds accemsiblan 000 a e s 88
B AT VE TSR NN BRNES e i oo i A SRR S R0 4% ¥Dontfondsen BUrS ! ........covvcimremenniiriiennasanans 1
BSur Pépargne génbe ..oimiiamiainiinasa e 0,8% FDont OPCVMprofilés: ..................coiiiinne. 3
YSurchaquearbitrage ...l 0,5% FDont OPCVMPpUrs: ..........cocoviviniminiininn cenees 83
}Frais fixes d'arbitrages ..................cociiiiniininn 0€ JDoNtSCISCPHOPCL: ... 1
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 1 BAULIBS © .. 0
N Trophée
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 14/20 e Notefinanciére: MBI [] %ﬂ-m sy
=] =
(1) Performance du fonds en euros sans risques. m
Fonds en euros : + 20,1 % en cinq ans (")
D) Altaprofits Vie nds en eurvs 1 + 20, q
® Assureur: e-cie Vie ®Distributeur: www.altaprofits.com ®Type de contrat : multisupport
Parmi les meilleurs contrats vendus sur Internet.
Donne accés & 337 fonds. Support en euros performant 405%  41%
et résistant géré par e-cie Vie (Generali). Un contrat 3.72 %
pour tous les épargnants, surtout les plus actifs. ’ 342% 3,35%
IDatede crdation ..........ociviiiiiiiinirinisi e 2000
)Nombre total de contrats............................ 15000 2009 2010 2011 2012 2013
BENCOUNS SUrcE CIAL .......oouovniieiincnanannn 670 M€
| FRAIS | Fonds accessibles ..........._............................ 337
BSUFVerSEMentS ... ... 0% JDontfondseneuros:...... ...l 2
BSurlépargnegénde.............ocooiiiiiniininiiann, 0,84 % Dot OPCVMprofilés: ... ... ... ...l 0
¥Surchaquearbitrage ... 0% IDont OPCVM purs: ... 333
BPrais fixes FarbItrages . ... ciinin isnaviisarai 0€ JDome SCI-SCPHOPCL: ... ivviiiiiiiiinanriiasnans 2
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran................. illimité BALIeS s s e S S e 0
" Trophée™!
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 15/20 eNotefinanciére: HEER ] :Ej_ oy ‘;::
<2014
(1) Performance du fonds en euros sans risques. m

COMMENT LIRE LES FICHES DU REVENU

Rendements nets de frais de gestion, avant prélévements sociaux et fiscalité. La note financiére est une apppréciation relative par rapport au marché.
Motation financiére des fonds multisupports (en euros, équilibré,dynamique) : B trés inférieur 4 la moyenne WM inférieur & la moyenne MEE proche
de la moyenne BEEE dépasse la moyenne BEEEE au-dessus de la moyenne EEEEEE performance en hausse.

Le Revenu Hors-Série Assurance Vie



Guide

}) Altiscore Euros

® Assureur: GPM Assurances @ Distributeur: Groupe Pasteur Mutualité ® Type de contrat: monosupport en euros

Fonds en euros: + 19,8 % en cinq ans (")

Un classique toujours trés attractif. Le rendement

du fonds en euros est dans le haut du panier et stable.
Une performance & souligner. Frais fixes sur versement
de 300 euros, favorable pour les versements importants.

BDAte dE crlalon i s i s 1992
}Nombre total de contrats ............................. 4937 2009 2010 2011 2012 2013
}Encourssurcecontrat .............................. 268 M€
| FRAIS | Fondsaceasaiblan o0 i n s R SO
BSUrVErSEMENLS ......covvviieiiiieirinniararanrareseres 300€ ¥Dontfondseneuros:.................ocviiiiiiinnn. S0
NSur | oavgne gite iR 0,5% 3Dont OPCVM profilés : ................................ SO
}Surchaquearbitrage...................cccn SO BDont OPCYM PUFS S ..ovvereenisirsenrssnss senpnsnnes S0
BFrais foces d'aabitrages ... SO BDont SCLSCPHOPC] : ...ooovivvvierniisnesarsssinnins S0
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran .................... SO BAULFBS © ..o SO
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 13/20 ®Notefinanciére: MM 1| 3" v

PERFORMANCE DU FONDS EN EUROS
4 % 4%

32% 36% 3,6%

(1) Performance du fonds en euros sans risques. SO sans objet.

)} Altiscore Multisupports

Fonds en euros: + 19,8 % en cinqg ans (")

® Assureur: GPM Assurances ® Distributeur: Groupe Pasteur Mutualité ® Type de contrat: multisupport

Contrat simple et rentable. Frais sur versements parmi

les plus compétitifs. Nombreuses options de rentes viagéres.

Fonds en euros cantonné qui offre un rendement 4 % 4% 32% 36% 36%

a la fois stable et performant.
PDate de création v i s 2000
}Nombre total de contrats ............................. 3 864 2009 2010 20M 2012 2013
}Encourssurcecontrat .............................. 110 M€

| FRAIS Fondsaccessibles ........................................ 11
BSUFVErSEMeNts ... ... 1% YDontfondseneuros: ... 1
BSOC ] Epargne SInBe ooty s 0,63% BDont OPCYM profilis : ........covvivniiiniiinin s 3
}Sur chaque arbitrage ... 0,5% ¥Dont OPCVM purs: ..., 7
}Frais fixes d’arbitrages ..........................L 30€ BDont SCESCPHOPU & ..covivvnivnvimin sasinsneimwasinind 0
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 0 RALITES & i s s e Rt s e 0

'“Trophée"!
APPRECIATION DU REVENU: eNote technique: 15/20 ®Notefinanciére: HEEE ] '::{.' <y ‘t::
Iy et
(1) Performance du fonds en euros sans risques. —>2

COMMENT LIRE LES FICHES DU REVENU

Rendements nets de frais de gestion, avant prélévements sociaux et fiscalité, La note financiére est une apppréciation relative par rapport au marché.
Motation financiére des fonds multisupports (en euros, équilibré,dynamique) : B tris inférieur 4 la moyenne Bl inférieur & la moyenne MEM proche
de la moyenne BEEE dépasse la moyenne EEEEE au-dessus de la moyenne BEEEEE performance en hausse.

Le Revenu Hors-Série Assurance Vie



M Alyss

Fonds en euros: + 17,7 % en cinq ans (V)

® Assureur: Predica ® Distributeur: UAF Life Patrimoine ® Type de contrat: multisupport

(1) Performance du fonds en euros sans risques. NC: non communique.

Proposé par les conseillers indépendants. Offre d’unités

de compte trés ﬁ-d:":E- Le rendement d;;czu;d; en ZIE:T;] 39% 169

varie selon les frais de gestion (jusqu’a 3, en : »

Certaines options de g%estiun stnjntgmpusées gratuitement. x 3,1% 3,1 % 2,9%
IDRtede crlabion o dbhvan st e g 2001
»Nombre total de contrats ........ O 5859 2009 2010 2011 2012 2013
BENCOUrs SUrce Contrat ................coovireinninnennns NC

| FRAIS | Fonds accessibles ............................... > 360
A VETSENTNINLE oo i o s e R B P PG e 5% HDont fonds en BUrDS  ......cooummremmrasmssnssnsssrssaien 1
BSur épargne glinde- . vt i 1% IDont OPCVM profilés: .............ccoviiiiiiiiininnnnn NC
}5urchaque arbitrage ..............ccocoinin e 1% B Donk OPCVIM PUFS 5. < i rimrsimmumnimersmnam s NC
Frrals fixes d'mbirrapes: o vivmaaiiiiiniy 40 € JDoNtSCISCPHOPCE: ... 4
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 0 BAULIBS © .. 0

yTrophéeYy
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 12/20 e Notefinanciére: BB | %d'ﬁw &
ATl A=

)} Antarius Sélection

Fonds en euros: créé en 2010

® Assureur: Antarius ® Distributeur: Crédit du Nord ®Type de contrat: multisupport

Rg:ll-.tarité des rendements. Gamme de fonds compléte
o

Garantie en cas de décés incluse pour protéger

les bénéficiaires, dans la limite de 150000 euros.

CHIFFRES CLES

une bonne diversification sectorielle et géographique.

PERFORMANCE DU FONDS EN EUROS (1)
33%

3,5%

316% 3%

DS de cEatIaN: . s i R S RN B 2010
¥Nombre total de contrats............................ 75252 2009 2010 201 2012 2013
MEncourssurcecontrat ............................ 1853 ME
| FRAIS Fonds aceessihlag ...« ..occomecirnn st s sy 49
BSUPVEISEIMENTS ... e 39% YDontfondseneuros: ............ ... 1
BSurlépargnegénde.............ocooiiiiiniininiiann, 0,96 % }Dont OPCVMprofilés: . ................................ 3
YSurchaquearbitrage ... 1% IDont OPCVM purs: ..., 46
BPrais fixes FarbIitrages . ... iininus isnavanisarai 0€ BDONE SCIESTREOPEL % o imsasinsis s i s 0
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 0 BALIeS s s e S e 0
\ Trophée™Yy
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 14/20 eNotefinanciére: HEER ] %d'?.w &5
=L =

(1) Performance du fonds en euros sans risques.

COMMENT LIRE LES FICHES DU REVENU

Rendements nets de frais de gestion, avant prélévements sociaux et fiscalité. La note financiére est une apppréciation relative par rapport au marché.
Motation financiére des fonds multisupports (en euros, équilibré,dynamique) : B trés inférieur 4 la moyenne WM inférieur & la moyenne MEE proche
de la moyenne BEEE dépasse la moyenne BEEEE au-dessus de la moyenne EEEEEE performance en hausse.

Le Revenu Hors-Série Assurance Vie
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® Assureur: AGPM Vie ®Distributeur: AGPM ®Type de contrat: multisupport

- Fonds en euros: + 20,5 % en cing ans (1)
}) Arep Multisupport ol d
®Assureur: Le Conservateur ® Distributeur: Le Conservateur ® Type de contrat: multisupport
Modene e performant. Réserves importanes
qui permettront de soutenir les futurs rendements.
Nombreuses formules d’arbitrages automatiques. 4,5 % 4% 3.5% 3,5% 3,5%
BDate de CrERAON . oivoiiiinivirs et it s 2009
}Nombre total de contrats ............................ 23 271 2009 2010 2011 2012 2013
JENCOUrs sUrce CONTrat ...............ccovvvervnenn. 239 M€
m Fonds accessibles .................c.ccooiiiiiiiiiiiinnnnn.. 13
U VBrSBMENLS . ..ottt eaeeieinneeeeens 3,5% YDontfondseneuros: ............oooovvviiriiiiinninns 1
NSur | Soavgne gitbe coonimin s 0,96% BDONt OPCYM Profils & ............cccocuviuiaveanniananl 0
}Surchaquearbitrage ..., 1% BDoNt OPCVMpUrs: ........cocoiiiniiiiniien e 12
BFrais foces d'arbitrages ..........cooiniiniiie i 0€ BDont SCLSCPHOPC] : .oiiiiivinminiimivaivivisaed 0
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 1 BAULFBS © ..o 0
' Trophée™
APPRECIATION DU REVENU: eNote technique: 14/20 ®Notefinanciére: HEEE ] }:1' i ‘t:‘:
Ty gt
(1) Performance du fonds en euros sans risques. — 3
Fonds en euros: SO
}) Arpége

Contrat créé en 1999 toujours intéressant malgré

I’absence de fonds en euros. Les frais sur versements
sont dégressifs. Les 3 profils de gestion proposés
t de qualité.
i Le contrat ne propose pas
de fonds en euros
PDate de création oo i s 1999
¥Nombre total de contrats ... 3490
DEncours surce comtrat..........ccoievecinan s 38 M€
| FRAIS Fonds accasaiblen .o sannninnsn s saRl e 3
BSUPVEISEIMENTS . ... .ottt 2,5% YDontfondseneuros: ... ...............cciiiiiiiiiiaas 0
BSOr] Sparane gEnke ..o s iR SR 0,6% BDont OPCYM profilis : ........covvivniiiniiinin s 2
}Sur chaque arbitrage ... 0,8% ¥Dont OPCVM purs: ..., 0
}Frais fixes d’arbitrages ..........................L 30€ BDont SCESCPHOPU & ..covivvnivnvimin sasinsneimmasinind 0
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 1 RALIES & i s sne L et s e 0
\ =t
. . e Droras
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 12/20 ®Notefinancidre: BB W, 2014 &

PERFORMANCE DU FONDS EN EUROS

COMMENT LIRE LES FICHES DU REVENU

Rendements nets de frais de gestion, avant prélévements sociaux et fiscalité, La note financiére est une apppréciation relative par rapport au marché.
Motation financiére des fonds multisupports (en euros, équilibré,dynamique) : B tris inférieur 4 la moyenne Bl inférieur & la moyenne MEM proche
de la moyenne BEEE dépasse la moyenne EEEEE au-dessus de la moyenne BEEEEE performance en hausse.

Le Revenu Hors-Série Assurance Vie



Fonds en euros: + 16,8 % en cinq ans (V)

M Arpéges

® Assureur: AXA France vie ® Distributeur: AXA ®Type de contrat: multisupport

Garanties de prévoyance trés complétes. Rendement

dans la moyenne du marché pouvant étre majoré,

jusqu’a 3,3 % pour les contrats de plus de 50 000 euros 3,9% 33%

et/ou comportant plus de 25 % d’unités de compte. 3% 2,9% 2,7 %
IDRtede crlabion o dbhvan st e g 2006
}Nombre total de contrats .......... PR 176 774 2009 2010 2011 2012 2013
}Encourssurcecontrat ............................ 3 368 M€

| FRAIS Fonds accessibles ................................l 33
BOUPVEISEMENES ...ttt eeereainninneaens 4,85% YDontfondseneuros: ............o.oovviiirinniieas 1
¥SurPépargnegérée...................................0,96% FDont OPCVM profilés: ...l 0
}5urchaque arbitrage ...............cocoinnin e 1% FDont OPCVMPpUrs: ..........cocovvvinimniniiinn cenes 3
}Frais fixes d'arbitrages ..................cociiiiniininn 0€ JDoNtSCISCPHOPCL: ... 1
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 0 BAULIBS © .. 0

o Trophie
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 14/20 e Notefinanciére: BB | %ﬂ-m sy
(1) Performance du fonds en euros sans risques. g

L ] - - : +
)} Assurance vie Responsable et Solidaire Iidialalatihiliol

® Assureur: Parnasse-Maif ® Distributeur: Maif ® Type de contrat: multisupport

Contrat qui progresse grice notamment & un fonds

en euros résistant et trés performant. Les fonds répondant 42%

a des critéres “socialement responsables” (ISR)

sont mis en avant. ; 39 % 335% 34% 34%
IDatede crdation ..........c.civiiiiiiiiiniinisi e 2009
)Nombre total de contrats............................ 40 855 2009 2010 2011 2012 2013
BENCOUNS SUr 8 COMMIAE v i iimiiasi it v 470 M€

| FRAIS | FOndS Scoatmibleg: - oo s s 7
BSUPVEISEIMENTS ... e 2,4% YDontfondseneuros: ............ ... 1
ISurPépargne glrde ........ v v 0,7% FDont OPCVMprofilés: ... . ... ... ...l 0
¥Surchaquearbitrage ... 0% IDont OPCVM purs: ..., 5
KPrais fixes darbitrages .. ..o 15€ S b e o R —————— 0
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 1 BALeS s s e S e 1

" Trophée™!
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 14/20 eNotefinanciére: HEER ] :Ej_ oy ‘;::
<2014
(1) Performance du fonds en euros sans risques. SO: sans objet. m >

COMMENT LIRE LES FICHES DU REVENU

Rendements nets de frais de gestion, avant prélévements sociaux et fiscalité. La note financiére est une apppréciation relative par rapport au marché.
Motation financiére des fonds multisupports (en euros, équilibré,dynamique) : B trés inférieur 4 la moyenne WM inférieur & la moyenne MEE proche
de la moyenne BEEE dépasse la moyenne BEEEE au-dessus de la moyenne EEEEEE performance en hausse.

IR0 Hors Série Assurance Vie 47
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Fonds en euros: + 19,9 % en cinq ans ()

}) Batiretraite 2

®Assureur: SMAvie BTP @ Distributeur: SMAvie BTP ® Type de contrat: monosupport en euros
Un classique toujours parmi les meilleurs. Performance
dans le haut du panier. Dégressivité des frais d’entrée. 437%
Fonds en euros bien géré qui privilégie les obligations 4,03 %
d’entreprises. 3,66 % 33% 311%
RDatEde criahon i s s s SR 1993
}Nombre total de contrats ............................ 11226 2009 2010 20M 2012 2013
JEncours surcecontrat ... 683 M€
| FRAIS Fonds acossaiblae .0 oon i e R et SO
DS YR BEMIEIS i 5 s s i s smin s o i Fnsvdcai 3% YDontfondseneuros: ...............ccoevniiininnnnn, S0
NSur | Soavgne pibe c oo s mn 0,48% »Dont OPCVM profilés: ... SO
}Surchaquearbitrage...................co SO BDont OPCYM PUFS S ..ovvereenisirsenrssnss senpnsnnes S0
BFrais foces d'aabitrages ... SO JDont SCISCPEOPCLE it iiasmanmim SO
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran .................... SO BAULFBS © ..o SO
{“Trophée™.!
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 15/20 ®Notefinanciére: HEEE ] }:1' i ‘t:‘:
Ty gt
(1) Performance du fonds en euros sans risques. SO sans objet. — 3

1 i i : 4 ‘ (1)
}) Batiretraite Multlcnmpte Fonds en euros: + 19,2 % en cinq ans

® Assureur: SMAvie BTP @ Distributeur: SMAvie BTP ® Type de contrat: multisupport
Fonds en euros parmi les plus rentables dans la durée.
Unités de compte en architecture ouverte soigneusement %
sélectionnées auprés de nombreuses sociétés de gestion 4,25 391%
pour dynamiser le contrat. “ 354% 321% 3,01%
BDate de création: i s naiihinaaT iR G 1998
}Nombre total de contrats ............................ 36 490 2009 2010 2011 2012 2013
}Encours sur ce contrat ..............ooooevenvnn.n. 1280 M€
| FRAIS Fonds acconalblng. oo sin s 23
BSUPVEISEIMENTS . ... .ottt 2,5% YDontfondseneuros: .................ccciiiiiiiiiiians 1
BSOC ] Epargne SInBe ooty s 0,84 % BDomt OPCVM profilés: ...........ccvcviviviniiinnvnens 3
}Sur chaque arbitrage ... 0,5% ¥Dont OPCVM purs: ..., 19
}Frais fixes d’arbitrages ... 0€ 3Dont SCI-SCPIOPC : ..o ieaaad 0
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 1 RALITES & i s s e Rt s e 0
'“Traphée™!
APPRECIATION DU REVENU: eNote technique: 14/20 ®Notefinanciére: HEER ] '::{.' <y ‘t::
Iy et
(1) Performance du fonds en euros sans risques. m

COMMENT LIRE LES FICHES DU REVENU

Rendements nets de frais de gestion, avant prélévements sociaux et fiscalité, La note financiére est une apppréciation relative par rapport au marché.
Motation financiére des fonds multisupports (en euros, équilibré,dynamique) : B tris inférieur 4 la moyenne Bl inférieur & la moyenne MEM proche
de la moyenne BEEE dépasse la moyenne EEEEE au-dessus de la moyenne BEEEEE performance en hausse.

48 | PR L0251 00| Hors Série Assurance Vie



Fonds en euros: + 20,3 % en cing ans (")
)} BforBank Vie dsicstalabscalind bl 9
® Assureur: Spirica ® Distributeur: BforBank ® Type de contrat: multisupport
Accessible sur Internet. Présente de nombreux avantages:
E!u de frais, un fonds en euros performant qui résiste 450%
ien en 2013 et une offre diversifiée de Sicav des meilleures 4,30 %
sociétés de gestion. 36% 34% 33%
L T R g A e A 2009
}Nombre total de contrats ........ s S iR 4731 2009 2010 2011 2012 2013
}Encourssurce contrat .......................oinns 185 M€
| FRAIS Fondsaceessibles ...l 37
I VBB RTIINES v ooyt i e S e e R 0% BDont Tonds en B0 : .......ooiommmmsn s s isms s 1
¥SurPépargnegérée...................................0,85% IDontOPCVM profilés: ..............cocovniniiinninnnn 0
}5urchaque arbitrage ...............cccoininin e 0% FDont OPCVMPpUrs: ..........cocovvvinimniniiinn cenes 35
) Frais fixes d’arbitrages .................................... D€ ¥Dont SCISSCPI-OPCL: .. 1
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran................. illimité BAULIBS © .. 0
'~ Trophée™!
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 14/20 e Notefinanciére: HENEEE "‘.31' 1oy ‘;:{
204
(1) Performance du fonds en euros sans risques. = RS

)} BNP Paribas Multiplacements 2

® Assureur: Cardif Assurance Vie ® Distributeur: BNP Paribas ® Type de contrat: multisupport

Offre toutes les fonctionnalités d’un produit moderne.

Bonnes ?uallitﬁ benc:l'lni‘;ques.l Perfﬂrrnanaer: :;ns II;l moyenne. 3,56%

Contrat le plus vendu dans les agences aribas.

Encours dep4ﬂ,3 milliards d‘eumg: 3% 3,03 % 2,91 % 2,7 %
BDatede crfation ........cooe i 1990
)Nombre total de contrats ........................ 1064 968 2009 2010 2011 2012 2013
MEncourssurcecontrat. .. ....................... 40 324 M€

| FRAIS | Fonds accessibles .......................................... 63
DSUPVEISEIMENTS .. .. . e e 4,75% YDontfondseneuros: ............ ... 1
BSurlépargnegénde.............ocooiiiiiniininiiann, 0,96 % Dot OPCVMprofilés: ... ... . ... ... 8
YSurchaquearbitrage ... 1% IDont OPCVM purs: ..., 36
BPrais fixes FarbIitrages . ... iininus isnavanisarai 0€ ¥DoNtSCI-SCPI-OPCl : ... 0
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 0 T e B T e A s 18

y --f
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 12/20 ®Notefi nancidre: MM %}m on ;;i;

(1) Performance du fonds en euros sans risques.

Fonds en euros: + 16,2 % en cing ans (")

COMMENT LIRE LES FICHES DU REVENU

Rendements nets de frais de gestion, avant prélévements sociaux et fiscalité. La note financiére est une apppréciation relative par rapport au marché.
Motation financiére des fonds multisupports (en euros, équilibré,dynamique) : B trés inférieur 4 la moyenne WM inférieur & la moyenne MEE proche
de la moyenne BEEE dépasse la moyenne BEEEE au-dessus de la moyenne EEEEEE performance en hausse.

Le Revenu Hors-Série Assurance Vie
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1) BNP Paribas Multiplacements Privilege

® Assureur: Cardif Assurance vie ® Distributeur: Banque privée BNP Paribas ® Type de contrat: multisupport

Bien classé dans la durée. A noter: la garantie déces,
incluse dans les frais de gestion, est valable jusqu’au

31 décembre de I'année du quatre-vingtiéme anniversaire
de I'adhérent et jusqu’a 1 million d’euros.

PERFORMANCE DU FONDS EN EUROS
3,9%

325% 335% 327% 307%

RDatEde criahon i e s SR 2001
}Nombre total de contrats ................... it 114 552 2009 2010 2011 2012 2013
JENCOUrs surce contrat........................... 16 250 M€
| FRAIS e e 1 s T T R R 516
DS VBT BEIS i 5 s vt i iR s o i Snse i 4% BDont fonds en eUros S .......coiviimmierininsranresnssnns 1
R 1,06% 3Dont OPCVM profilds : ................................. 12
}Surchaquearbitrage ..., 1% BDont OPCYM PUrs: ....vovvcvimmininsmsessnnsnnnsnsase 503
BFrais foces d'arbitrages ..........cooiniiniiie i 0€ BOONE SCISCPHOPC L ...ovivivriieninrinrarrinssnnnad 0
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 0 BAULFBS © ..o 0
v Trophée!y
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 14/20 ®Notefinanciére: BB b:; fiﬁﬂ“ b
(1) Performance du fonds en euros sans risques. W g
) Boursorama Vie Fonds en euros: + 20,1 % en cinq ans (')

® Assureur: e-cie Vie ®Distributeur: Boursorama Banque ®Type de contrat: multisupport

Des caractéristiques remarquables. Accessible sans frais
dés 1000 euros. Fonds en euros performant (+ 20,1 % 405%  41%
sur cinq ans). Offre en unités de compte trés compléte. 3.72%
Frais d’arbitrages gratuits. Un des leaders sur internet. ’ 3A2%  335%
PDate de création v i s 2004
)Nombre total de contrats ................................ NC 2009 2010 20M 2012 2013
DEncourssurcecontrat ..................coiiiiiiinnnnns NC
| FRAIS | Fonds Acoamaibles oot s s s 200
BSurversements ... ... 0% YDontfondseneuros: ... 2
ISUE P Eprgne PEnke .o oovsinmns s ooy i 0,85% BDont QPCYM proflles i ... e vsvicin 2
}Surchaque arbitrage ... 0% ¥Dont OPCVM purs: ... 189
}Frais fixes d’arbitrages ... 0€ BDont SCESCPHOPUL & ..coiivivnivnvimin sasins neimmasinins 1
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran................. illimité RALES & i i sne L et e 6
"Trophée™!
APPRECIATION DU REVENU: eNote technique: 16/20 ®Notefinanciére: HEEE ] }:{.' <y ‘;:{
Iy et
(1) Performance du fonds en euros sans risques. —>2

COMMENT LIRE LES FICHES DU REVENU

Rendements nets de frais de gestion, avant prélévements sociaux et fiscalité, La note financiére est une apppréciation relative par rapport au marché.
Motation financiére des fonds multisupports (en euros, équilibré,dynamique) : B triss inférieur & la moyenne; Bl inférieur 4 la moyenne BB proche
de la moyenne BEEE dépasse la moyenne BEEEE au-dessus de la moyenne EEEEEE performance en hausse.

Le Revenu Hors-Série Assurance Vie




. Fonds en euros: + 18,4 % en cinq ans (1)
)} Cachemire
® Assureur: CNP Assurances @ Distributeur: La Banque Postale ® Type de contrat: multisupport
Caractéristiques et résultats attrayants pour ce contrat haut
de gamme. Rendement stable du fonds en euros. Gamme i
de Sicav trés compléte proposant notamment 3 trackers 3,7%
pour répliquer un indice boursier. Gratuité des arbitrages. ’ 325% 31% 31%
S ateide creahon it e 2008
¥Nombre total de contrats ................................ NC 2009 2010 2011 2012 2013
BENCOUrs SUrce Contrat ................coovireinninnennns NC
| FRAIS Fonds accessibles .............................. 50
A VETSENTNINLE oo i o s et R B P G 3% HDont fonds en BUrDS & ......cvoummremmrasmsssnssnsssrssaien 1
¥SurPépargnegérée...................................0,95% IDont OPCVM profilés: .............c.cooniiviiiininnnn 2
}5urchaque arbitrage ...............cocoi e 0% FDont OPCVYMPpUrs: ..........cocovivinimeniiinn cenees 44
}Frais fixes d'arbitrages ..................cociiiiniininn 0€ JDoNtSCISCPHOPCE: ... 0
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran................. illimité BAULIES © .. 3
! Trophée™!
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 15/20 e Notefinanciére: HEEE ] :E;' 4oy ;.;'5
204
(1) Performance du fonds en euros sans risques. m
Fonds en euros: + 20,5 % en cinq ans (")
)} Carac Profileo st oebivel dllvaoe, &l
® Assureur: Carac ®Distributeur: Carac ®Type de contrat: multisupport
Un des meilleurs. Offre un rendement performant.
Contrat solidaire qui donne accés a des fonds socialement
responsables et permet de redistribuer 1 % des versements 4% 39% 39% 37% 3 5%
a un organisme d’intérét général,
IDate de cration i i s i 2009
}Nombre total de contrats ............................ 1364 2009 2010 2011 2012 2013
BEncours surce contrat ................cociiiiiniaiianns NC
| FRAIS Fonds accesahles . .- .ooosannmsamunis. 4
BSUPVEISEIMENTS ... e 3,5% YDontfondseneuros: ............ ... 1
DSOrFEDarmne GErbe i i iintinaavia R i 0,9% BDont OPCYM profilés: .........coocicimerinminiienennind 0
¥Surchaquearbitrage ... 1% IDont OPCVM purs: ..., 3
BPrais fives darbItrapes . v vuisicon i i 30€ IDont SCI-SCPHOPCD : ...ooviiiviiiicairniannnnead 0
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 1 BALIeS s s e S S e 0
" Trophée™!
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 16/20 eNotefinanciére: HEER ] ::'j_ o ‘;::
, =D eefe
(1) Performance du fonds en euros sans risques. m >

COMMENT LIRE LES FICHES DU REVENU

Rendements nets de frais de gestion, avant prélévements sociaux et fiscalité. La note financiére est une apppréciation relative par rapport au marché.
Motation financiére des fonds multisupports (en euros, équilibré,dynamique) : B trés inférieur 4 la moyenne WM inférieur & la moyenne MEE proche
de la moyenne BEEE dépasse la moyenne BEEEE au-dessus de la moyenne EEEEEE performance en hausse.

LE REVE““ Hors-8érie Assurance Vie 51
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1) Cardif Mu|ﬁp|u5 3i Fonds en euros: créé en 2010

® Assureur: Cardif Assurance vie ® Distributeur: Conseillers indépendants ® Type de contrat: multisupport

Contrat qui résiste bien. Plus de 500 fonds référencés

aupreés de 75 sociétés de gestion. L’adhérent a le choix

entre la gestion libre et la gestion sous mandat 35%  33% 32% 301%

(a partir de 50000 euros). ’
RDatEde criahon i e s SR 2010
}Nombre total de contrats ............................ 11 704 2009 2010 2011 2012 2013
BENCOUrS SUrce coNtrat ............................ 6 800 M€

| FRAIS | Fonds acessaiblen - oo ERas R aaeie i 559
BSUr VErSEIMENTS ... vneeneerernarannenans 4,75% YDontfondseneuros:.............oocviiiiiiia e 1
BSurl'épargmeplnbe ..o 0,96% IDont OPCVM profibds:................cooiiiiiinnt. NC
}Surchaquearbitrage ..., 1% IDoNt OPCVM pUrs: ........ooiviiniiiiceceann, NC
BFrais foces d'arbitrages ..........cooiniiniiie i 0€ BOONE SCISCPHOPC L ....vivivriieninrinrararinssnsnas 1
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 0 FAULFBS © ..o NC

\Trophée™y
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 13/20 e Notefinanciére: BB %d‘ﬁﬂn b
¥
(1) Performance du fonds en euros sans risques. NC: non communiqué. m

52

3) Carrefour Horizons
® Assureur: AXA France Vie ®Distributeur: Carrefour Banque ® Type de contrat: multisupport
Contrat grand public géré par Axa. Performances
régulieres du fonds en eurui':s: + 18d,3 ?of:lcingg:?; 375%  37%
Bonnes rmances également des 5 y
équilibréP::I)}mamiq .o d ’ 325%  325%  314%
PDate de création v i s 1997
}Nombre total de contrats ............................... NC 2009 2010 20M 2012 2013
BEncours sur ce comtrat . ... i 800 M€
| FRAIS Fonds accasaiblen .o sannninnsnasaRl e 2
BSUPVEISEIMENTS . ... .ottt 3,5% YDontfondseneuros: .................ccciiiiiiiiiiians 1
ISUC P Eparone pEnbe . uon i s s s 0,5% BDont QPCYM profiles & cvainsiinsimmiveya i 1
}Sur chaque arbitrage ... 0,5% ¥Dont OPCVM purs: ..., 0
}Frais fixes d’arbitrages ... 0€ BDont SCESCPHOPU & ..covivvnivnvimin sasinsneimmasinind 0
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 1 RALIES & i s sne L et s e 0
1 Trophée™y
APPRECIATION DU REVENU: eNote technique: 13/20 ®Notefinanciére: HEEE ] b:;,d'm " @:
= sl

(1) Performance du fonds en euros sans risques.

COMMENT LIRE LES FICHES DU REVENU

Rendements nets de frais de gestion, avant prélévements sociaux et fiscalité, La note financiére est une apppréciation relative par rapport au marché.
Motation financiére des fonds multisupports (en euros, équilibré,dynamique) : B tris inférieur 4 la moyenne Bl inférieur & la moyenne MEM proche
de la moyenne BEEE dépasse la moyenne EEEEE au-dessus de la moyenne BEEEEE performance en hausse.

Le Revenu Hors-Série Assurance Vie



1 Cler Fonds en euros: + 18,5 % en cinq ans (V)

® Assureur: Axa France Vie ® Distributeur: Agipi ® Type de contrat: multisupport

Contrat associatif assuré par AXA. Grand choix de rentes. PERFORMANCE DU FONDS EN EUROS
Bonnes performances des fonds investis en Bourse

et du fonds sans risques a capital garanti. 3,85% 3.7 %

Nous regrettons Iesqﬁais sur Eersefnents dispendieux. : 4 3,50 % 32%  303%
BDatede onEatION iy e 1985
}Nombre total de contrats .......... i 228 039 2009 2010 2011 2012 2013
}Encourssurcecontrat........................... 11 949 M€

| FRAIS | Fondsaccessibles ....................................... 1
BOUPVEISEMENES ...ttt eeereainninneaens 4,85% YDontfondseneuros: ............c.oovviiiriniieas 1
BSur épargne glinde- . vt i 1% FDont OPCVM profilés: ...............cooiiiiiiiiiiinenn. 2
¥Surchaquearbitrage ... 0,8% FDont OPCVMPpUrs: .........c.cooiieveceninnimrenncanan, 8
)} Frais fixes d’arbitrages .................................... 0€ YDont SCI-SCPI-OPCl - ... 0
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 0 BAULIBS © .. 0

\'- Trophée™!y

APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 13/20 e Notefinanciére: HEE_ | :‘;d'ﬁu?mg
<0, 2014,
(1) Performance du fonds en euros sans risques. =

3} Contrat Afer Fonds en euros: + 19,2 % en cing ans (")

® Assureur: Aviva Vie ®Distributeur: GIE Afer ® Type de contrat: multisupport

Reste toujours parmi les meilleurs. A su maintenir
un rendement de son fonds en euros attrayant.
Frais de gestion trés compétitifs. 4,12% 352% 343% 345% 3,36%

A noter: la gamme de Sicav tend a se développer.

CHIFFRES CLES

BDatede crfation ........cooe i 1996
INombre total de contrats .......................... 603 513 2009 2010 2011 2012 2013
MEncourssurcecontrat. .. ....................... 30 571 M€
| FRAIS | Fonds accessibles ............................................ 9
BSUPVErSEMENTS ... e 2% ¥Dontfondseneuros:......................cooiiiiana. 1
DSOrFEDargne QErbe .. i 0,475% BDont OPCYM profilés: .........cooceimerinminiienennind 0
¥Surchaquearbitrage ... 0,2% IDont OPCVM purs: ..., 7
BPrais fixes FarbItrages . ... viininu i 0€ ¥DontSCI-SCPI-OPCl : ... 1
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 1 BALIeS s s e S S e 0
] wl
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 16/20 ®Notefinanciére: MEEEI] iij or .:E:
(1) Performance du fonds en euros sans risques. m—}"”*-

COMMENT LIRE LES FICHES DU REVENU

Rendements nets de frais de gestion, avant prélévements sociaux et fiscalité. La note financiére est une apppréciation relative par rapport au marché.
Motation financiére des fonds multisupports (en euros, équilibré,dynamique) : B trés inférieur 4 la moyenne WM inférieur & la moyenne MEE proche
de la moyenne BEEE dépasse la moyenne BEEEE au-dessus de la moyenne EEEEEE performance en hausse.
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Fonds en euros: + 20,8 % en cinq ans (V)

)) Compte Epargne Carac ol s d

® Assureur: Carac @ Distributeur: Carac ®Type de contrat: monosupport en euros

Contrat monosupport parmi les plus rentables sur la durée:

+ 20,8 % sur cinq ans. Des frais dans la moyenne basse du

marché. Une performance globale remarquable. 4,25% 39% 39% 37% 35%
RDatEde criahon i s s s SR 1997
}Nombre total de contrats ................... it 117 822 2009 2010 2011 2012 2013
BENCOUrs SUrce contrat ............................ 2351 M€

| FRAIS Fonids aceessiblan o0 o iieini s s SO
BSUr VErSEIMENTS ... vneeneerernarannenans 2,44% YDontfondseneuros:.............coviiiiiiiiieinnns S0
BSurl'épargmeplnbe ..o 0,55% BDont OPCYM profils : ..........cocoonviinviinivninies SO
}Surchaquearbitrage...................ooc SO BDont OPCYM PUFS S ..ovvereenisirsenrssnss senpnsnnes S0
BFrais foces d'aabitrages ... SO JDont SCISCPEOPCLE it iiasmanmim SO
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran .................... SO BAULFBS © ..o SO

{“Trophée™.!
APPRECIATION DU REVENU: eNote technique: 16/20 ®Note financiére: HEEE ] 7 *_‘f

(1) Performance du fonds en euros sans risques. SO sans objet.

)) Compte Epargne Transmission

® Assureur: MIF ® Distributeur: MIF ® Type de contrat: monosupport en euros

Fonds en euros: + 22,3 % en cinqg ans (")

Confirme sa bonne tenue. Un des seuls & maintenir

PERFORMANCE DU FONDS EN EUROS

un rendement proche de 4 %. Disp::e de réserﬁ\;es 45%

conséquentes pour soutenir les performances futures. 5%

Fraisé;légrﬁssifsp‘;ans la mn}nannep basse du marché. - S | 3% 385%
IDatedecréation ...............ooeiiiii e 2006
}Nombre total de contrats ... ......................... 9 451 2009 2010 2011 2012 2013
BEncourssurce contrat .............................. 212 M€

| FRAIS | Fonds accessibles .......................................... SO
BSUPVEISEMENTS . ... .. .ot 2% ¥Dontfondseneuros:......................ciiiill. S0
ISUE P Eprgne PEnke .o oovsinmns s ooy i 0,35% BDont OPCYM profilés : ....oiivviv i SO
}Surchaque arbitrage. ... SO ¥Dont OPCVM purs: ..., S0
}Frais fixes d’arbitrages ... o) ¥Dont SCI-SCPI-OPCl : ..., S0
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran .................... SO RAUES = e s e R s SO

APPRECIATION DU REVENU: eNote technique: 15/20 ®Notefinanciére: HEEEE"] ‘,::f-m - r:E:

=N rl—

(1) Performance du fonds en euros sans risques. 50: sans objet.

COMMENT LIRE LES FICHES DU REVENU

Rendements nets de frais de gestion, avant prélévements sociaux et fiscalité, La note financiére est une apppréciation relative par rapport au marché.
Motation financiére des fonds multisupports (en euros, équilibré,dynamique) : B tris inférieur 4 la moyenne Bl inférieur & la moyenne MEM proche
de la moyenne BEEE dépasse la moyenne EEEEE au-dessus de la moyenne BEEEEE performance en hausse.

Le Revenu Hors-Série Assurance Vie



1 Concordances 4
® Assureur: Legal & General ® Distributeur: Legal & General ® Type de contrat: multisupport

Fonds en euros: créé en 2010

(1) Performance du fonds en euros sans risques.

Contrat de qualité. Un des seuls qui ne facture
pas de frais sur les versements. Parfaitement adapté
pour préparer progressivement sa retraite. 3,47 % 316% 29% 275%
IDRtede crlabion o dbhvan st e g 2010
}Nombre total de contrats ............................ 34 061 2009 2010 201 2012 2013
}Encourssurcecontrat ...........................2 611 M€
| FRAIS | Fonds accemsiblan 000 a e s 18
B A VE TSR NN BRNES e i oo i A SRR RS R0 0% ¥Dontfondsen BUrS ! ........covvinremenniiriiernananans 1
BSur épargne glinde- . vt i 1% IDont OPCVMprofilés: ................cocieieiiineees 16
}5urchaque arbitrage ..............ccocoinin e 0% FDont OPCVMPpUrs: .........c.coovnveveceiinniarenncannn, 0
Frrals fixes d'pbitrapes: o viimmaiaiiiinii 25€ JDoNtSCISCPHOPCL: ... 1
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran..................... 12 BAULIBS © .. 0
\ Trophée™y
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 14/20 e Notefinanciére: BB | Y d'ﬁu?m ¥
1% 0%

® Assureur: Le Conservateur ® Distributeur: Le Conservateur ® Type de contrat: multisupport

) Conservateur Helios Sélection Fonds en euros: + 21,8 % en cing ans (")

en 2013. Dispose de réserves importantes pour soutenir
les futurs rendements. A souscrire dans le cadre d’une 4,65 %
stratégie de diversification chez un conseiller de votre région.

CHIFFRES CLES

Fonds en euros trés performant dans la durée et stable
425% 375% 375%

375%

(1) Performance du fonds en euros sans risques.

IDatede aréation .........ooviviiriinrrernrnsennannes 2008
¥Nombre total de contrats ............................. 3 640 2009 2010 201 2012 2013
MEncourssurcecontrat ............................ 1266 ME
| FRAIS Fonds aceessihlag ...« ..occomecsrnnn st s savess: 60
BSUFVErSEMENES ... ...t 3% JDontfondseneuros: ..., 1
BSurlépargnegénde.............ocooiiiiiniininiiann, 0,96 % Dot OPCVMprofilés: ... . ... ... ...l 0
¥Surchaquearbitrage ... 0,5% IDont OPCVM purs: ..., 59
BPrais fixes FarbItrages . ..o i 0€ BDONE SCIESTREOPEL % o imsasinnsis s i i 0
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 1 BALIeS s s e S S e 0
] i
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 16/20 ®Notefinanciére: EEEEE_ iij or .:‘33"
e )

COMMENT LIRE LES FICHES DU REVENU

Rendements nets de frais de gestion, avant prélévements sociaux et fiscalité. La note financiére est une apppréciation relative par rapport au marché.
Motation financiére des fonds multisupports (en euros, équilibré,dynamique) : B trés inférieur 4 la moyenne WM inférieur & la moyenne MEE proche

de la moyenne BEEE dépasse la moyenne BEEEE au-dessus de la moyenne EEEEEE performance en hausse.
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Fonds en euros: + 17,5 % en cinq ans (")

}) Coralis Sélection

®Assureur: AXA France Vie ® Distributeur: AXA Thema ® Type de contrat: multisupport

Contrat historique proposé par les conseillers indépendants

et qui pése 7 milliards d’eu msl_d’eEnmlirs. Deux Fmdéo o 37%

en euros sont proposés: Coralis Euro long terme et is

Opportunités Eing que plus de 500 unitéf de compte. S 315%  3,05% 3%
CHIFFRES CLES
BDate decrlation i i e S 1993
}Nombre total de contrats ............................ 80 000 2009 2010 2011 2012 2013
YEncourssurcecontrat. ...l 7 000

| FRAIS Fondsaccessibles ....................................... 500
U VBrSBMENLS . ..ottt eaeeieinneeeeens 4,5% YDontfondseneuros: .............coovvvieviiiiiinians 2
NSur | Snarene oltbe: o onmssumsueinne s 1% 3Dont OPCVM profilds : ................................. 60
}Surchaquearbitrage ..., 1% BDont OPCVM pUrs: .......ccovuininmrncnnnninrnrnanss 434
}Frais fixes d’arbitrages ... R eore . 1, 1 BDont SCE-SCPIOPC : .....oovviiiviniiinnssinncsssinnaned 4
¥Nombre d’arbitrages gratuns par an ..o 0 BAULFBS © ..o 0

y' Trophéey
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 13/20 ®Notefinanciére: MBI 1] b:; fiﬁﬂ“ &;
(1) Performance du fonds en euros sans risques. = et

) Dvnavie Fonds en euros: + 19,7 % en cinq ans (")

® Assureur: Capma & Capmi ® Distributeur: Monceau Assurances ® Type de contrat: multisupport
L'un des contrats les plus rentables avec un rendement
de 3,76 % en 2013. Sa performance croit _
depuis deux ans a P'inverse du marché de P'assurance vie. 4,37 % 3,75% 31 % 337% 3,76%
CHIFFRES CLES
BDArS Ao eNERtION «ocvviaviain i Bl S e 1997
}Nombre total de contrats............................ 30 081 2009 2010 2011 2012 2013
JEncours surcecontrat ...............cccoceieeeennn. 934 M€
| FRAIS Fonds accealblng. oo sin s s 14
BSurversements ... 5% YDontfondseneuros: ... 1
ISUE P Eprgne PEnke .o oovsinmns s ooy i 0,54% B0t QPCYM profiles & cisiai e v 3
}Surchaquearbitrage ... 1% ¥Dont OPCVM purs: ..., 9
}Frais fixes d’arbitrages ...........................L 35€ 3Dont SCI-SCPIOPC : ..o e 1
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 0 RALITES & i s s e Rt s e 0
'“Traphée™!
APPRECIATION DU REVENU: eNote technique: 14/20 ®Notefinanciére: HEER ] '::{.' <y ‘t::
Iy et
(1) Performance du fonds en euros sans risques. m

COMMENT LIRE LES FICHES DU REVENU

Rendements nets de frais de gestion, avant prélévements sociaux et fiscalité, La note financiére est une apppréciation relative par rapport au marché.
Motation financiére des fonds multisupports (en euros, équilibré,dynamique) : B tris inférieur 4 la moyenne Bl inférieur & la moyenne MEM proche
de la moyenne BEEE dépasse la moyenne EEEEE au-dessus de la moyenne BEEEEE performance en hausse.
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Fonds en euros: + 19,5 % en cinq ans (V)
)} Ebene
® Assureur: Sogecap @ Distributeur: Société Générale ® Type de contrat: multisupport
Contrat haut de gamme, accessible  partir
de 150000 euros, proposé par la Société Générale. 425%
Les caractéristiques techniques et financiéres |ui permettent 39%
d’étre I'un des leaders des contrats bancaires. p 35%  33% 32%
IDRtede crlabion o dbhvan st e g 2007
}Nombre total de contrats ............................ 33915 2009 2010 20M 2012 2013
}Encours surcecontrat ............................7 000 M€
| FRAIS | Fonds accemsiblan 000 a e s 71
U VRIS BIMEBNES . ....ceveeenvirineeee e ssnnneenrannnnes 2,5% YDontfondseneuros: ............c.ovvviiiiniieas 1
¥SurPépargnegérée...................................0,84% IDont OPCVM profilés: .............cocovniiiiiiininnnnn 5
YSurchaquearbitrage ...l 0,5% FDont OPCVMPpUrs: ..........cocovivinimniniiinn cnnes 59
}Frais fixes d'arbitrages ..................cociiiiniininn 0€ Dot SCISSCPHOPCE: . ..., .
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 0 BAULIES © .. 3
! Trophée™!
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 15/20 e Notefinanciére: BB | "‘.31' 1oy ‘;:{
204
(1) Performance du fonds en euros sans risques. = RS
. Fonds en euros: + 21,5 % en cing ans ("
Y Entraid’Epargne Carac
® Assureur: Carac ®Distributeur: Carac ® Type de contrat: monosupport en euros
Performant et solidaire. Fonds en euros sécurisé
offrant 'un des meilleurs rendements du marché. 44%
Propose le don d’1 % des sommes versées 4% 4%
a une association reconnue d’utilité publique. 375%  37%
IDatede crdation ..........ociviiiiiiiinirinisi e 2004
)Nombre total de contrats ............................. 6638 2009 2010 2011 2012 2013
RENCOLS: BN O8 COMIRE i s i st v i sk 76 M€
| FRAIS | Fonds aceessibles ........... ... ...l SO
DSUPVEISEIMENTS ... o e 2,44% ¥Dontfondseneuros: . .................coiiiiiiiiiin. SO
BSurlépargnegénde.............ocooiiiiiniininiiann, 0,55% }Dont OPCVM profilés: ................................ S0
¥Surchaquearbitrage....................... S0 IDont OPCVM purs: ... SO
MFrais fixes d’arbitrages ...............cooiiiiiininn, S0 IDone SCI-SSCPIOPCL: ... 50
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ................... S0 ALIIES =i aa S s s e e SO
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 16/20 ®Notefinanciére: MEME ] .E’}ﬁ‘%
(1) Performance du fonds en euros sans risques. 50 sans objet. ‘E‘IJM.‘L&'

COMMENT LIRE LES FICHES DU REVENU

Rendements nets de frais de gestion, avant prélévements sociaux et fiscalité. La note financiére est une apppréciation relative par rapport au marché.
Motation financiére des fonds multisupports (en euros, équilibré,dynamique) : B trés inférieur 4 la moyenne WM inférieur & la moyenne MEE proche
de la moyenne BEEE dépasse la moyenne BEEEE au-dessus de la moyenne EEEEEE performance en hausse.

Le Revenu Hors-Série Assurance Vie



Guide

)) Epargne Retraite 2

Fonds en euros: + 19,5 % en cinq ans (")

®Assureur: Allianz Vie @ Distributeur: Fapés Diffusion ® Type de contrat: monosupport en euros

Un classique qui ne dégoit pas. Trés bonnes caractéristiques

techniques. Performance du fonds en euros en hausse,

a Pinverse du marché qui baisse de 0,1 point, 405% 4% 356%

grice A une gestion trés sécurisée. . 3.25%  3,26%
BDatedecriation il i aiinnadiahni 1993
}Nombre total de contrats . ........................... 80138 2009 2010 2011 2012 2013
BENCOUrs Surce contrat ............................ 2 560 M€

| FRAIS | Fonds scoseaiblen -0 il AR R SO
NS VETEEITRITES o ocechistmsciscse i i i M i 2% 3Dontfondseneuros:.............ccoevevevnrinnnnnns S0
NSur | Soavgne pibe c oo s mn 0,36% »Dont OPCVM profilés: ... SO
}Surchaquearbitrage...................occ SO BDont OPCYM PUFS S ..ovvereenisirsenrssnss senpnsnnes S0
BFrais foces d'aabitrages ... SO IDont SCESCPROPCL & ....oooiviiinsisiiriesivsnsns SO
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran .................... SO BAULFBS © ..o SO

! Trophée™
APPRECIATION DU REVENU: eNote technique: 16/20 ®Note financiére: HEEE ] }:1' i ‘;:{
204
(1) Performance du fonds en euros sans risques. SO sans objet. — 3

)) Epargne Retraite 2 Plus

® Assureur: Allianz Vie ® Distributeur: Fapés Diffusion ® Type de contrat: multisupport

Fonds en euros: + 19,5 % en cinq ans (")

Confirme ses qualicés année aprés année

Contrat complet, performant et transparent. 443%

Le rendement de son fonds en euros évolue 2 la hausse,

a P'inverse du marché de Passurance vie. 4% 3,56% 325% 3,26%
MDatedecréation ........... ..., 2006
}Nombre total de contrats ............................. 6576 2009 2010 2011 2012 2013
BENCOUrs SUrce contrat ...............ocooovevnnennn. 477 M€

| FRAIS | Fondsaccessibles ......................c.ciiiiiiiiiiinn.ns 46
BSUPVEISEMEBNTS .. ... et 2% YDontfondseneuros: .................ccciiiiiiiiiiians 1
BSOr] Sparane gEnke ..o s iR SR 0,6% BDomt OPCVM profilés: ...........cccviviviniiinnvnens 3
}Sur chaque arbitrage ... 0,5% ¥Dont OPCVM purs: ... 42
}Frais fixes d’arbitrages ... 0€ ¥Dont SCI-SCPI-OPCl : ..., 0
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ................. ... 4 RALITES & i s s e Rt s e 0

! “Trophée™.'
APPRECIATION DU REVENU: eNote technique: 16/20 ®Notefinanciére: HEEE ] }:{.' <y ‘;:{
Iy et
(1) Performance du fonds en euros sans risques. —>2

COMMENT LIRE LES FICHES DU REVENU

Rendements nets de frais de gestion, avant prélévements sociaux et fiscalité, La note financiére est une apppréciation relative par rapport au marché.
Motation financiére des fonds multisupports (en euros, équilibré,dynamique) : B tris inférieur 4 la moyenne Bl inférieur & la moyenne MEM proche
de la moyenne BEEE dépasse la moyenne EEEEE au-dessus de la moyenne BEEEEE performance en hausse.

Le Revenu Hors-Série Assurance Vie



)) Epargne Retraite Multigestion

® Assureur: Generali Vie ® Distributeur: Fapés diffusion ®Type de contrat: multisupport

Contrat historique de qualité. Le fonds en euros,

géré par Generali, a bien traversé les crises.

Supports boursiers de bonne tenue. Frais sur versement 407% 4% 3.5%

et de gestion inférieurs & la moyenne du marché. )3 329%  3,29%
S ateide creahon it e 2004
}Nombre total de contrats ........ RN 8 895 2009 2010 2011 2012 2013
JEncourssurcecontrat .....................o........ 372 M€

| FRAIS Fonds accessibles .............................. 51
A VETSENTNINLE oo i o s et R B P G 2% BDont fonds en BUrDS & ......cvoummremmsasmssnssnsssrssaien 1
BSur Pépargne génbe ..oimiiamiainiinasa e 0,6% FDontOPCVM profilés: .............cocciiiiiiiiiininenn. 5
YSurchaquearbitrage......................... 0,45% FDont OPCVMPpUrs: ..........cocovvvinimniniiinn cenes 38
}Frais fixes d'arbitrages ..................cociiiiniininn 0€ JDoNtSCISCPHOPCE: ... 0
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 1 BAULIBS © .. 7

! Trophée™!
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 16/20 ®Notefinanciére: HEEE ] "‘.31' 1oy ‘;:{
204
(1) Performance du fonds en euros sans risques. m

Fonds en euros: + 19,5 % en cinqg ans (V)

® Assureur: Predica ® Distributeur: Crédit Agricole ®Type de contrat: multisupport

Se maintient. Les frais diminuent en fonction des montants
versés. Les souscripteurs du fonds en euros ont gagné
18,2 % en trois ans. La gamme de Sicav est large 4 % 3,7 %

(87 unités de compte). 3,2%

32% 299

BDatede crfation ........coon it 2001
INombre total de contrats .......................... 328 417 2009 2010 2011 2012 2013
MEncourssurcecontrat. .. ....................... 33 400 M€
| FRAIS | Fonds accessibles .......................................... 86
BSUPVErSEMENtS ... ... e 4% ¥Dontfondseneuros:......................cooiiiiana. 1
BSurlépargnegénde.............ocooiiiiiniininiiann, 0,96 % Dot OPCVMprofilés: ... ..... ... ...l 0
¥Surchaquearbitrage ... 0,5% IDont OPCVM purs: ..., 84
BPrais fixes FarbItrages . ..o i 0€ ¥DontSCI-SCPI-OPCl : ... 1
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 0 BALIeS s s e S e 0
v Trophée Yy
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 12/20 eNotefinanciére: BB %d'?.w &5
(1) Performance du fonds en euros sans risques. ij et

3} Floriane Fonds en euros: + 18,2 % en cinqg ans (")

COMMENT LIRE LES FICHES DU REVENU

Rendements nets de frais de gestion, avant prélévements sociaux et fiscalité. La note financiére est une apppréciation relative par rapport au marché.
Motation financiére des fonds multisupports (en euros, équilibré,dynamique) : B trés inférieur 4 la moyenne WM inférieur & la moyenne MEE proche
de la moyenne BEEE dépasse la moyenne BEEEE au-dessus de la moyenne EEEEEE performance en hausse.
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}) Fortuneo Vie Fonds en euros: + 20,5 % en cinq ans ()
® Assureur: Suravenir @ Distributeur: Fortuneo ® Type de contrat: multisupport

Devient une référence sur Internet gracea des caractéristiques PERFORMANCE DU FONDS EN EUROS

techniques et financiéres de trés bonne facture.

L'offre de Sicav est séduisante. Pour épargnants exigeants 4,1% 41% 375% 3 6% 345%

et autonomes dans leurs choix d’investissement.
BDate decrlation i i e S 2001
}Nombre total de contrats .....................ocoeeennnn. NC 2009 2010 2011 2012 2013
JEncourssurcecontrat ..............ocoiiiiiiiiiinnn NC

| FRAIS Fondsaccessibles ...................................... 160
IS VRISRIIBIS .. - oo s g i e A s 0% BDont fonds en eunaE © ......ocoociiimmiiis i s 2
BSurl'épargmeplnbe ..o 0,75% BDont OPCYM profils : ...........ocoaviivnvaiiiininasin 3
}Surchaquearbitrage ..., 0% BDont OPCYM PUrs: ....vovvcvimmininsmsessnnennnsnsass 149
BFrais foces d'arbitrages ..........cooiniiniiie i 0€ BDont SCE-SCPIOPC : .....oovvviiiirininisrinesianasnons 3
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran................. illimité BAULFBS © ..o 3

APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 16/20 ®Note financiére: BEBE 1| 3" v

(1) Performance du fonds en euros sans risques. NC: non communiqué.

)} Frontiére Efficiente Fonds en euros : + 20,7 % en cinq ans ("
® Assureur: Apicil Assurances ® Distributeur: Apicil, conseillers indépendants ®Type de contrat : multisupport

Moderne et efficace. Absence de frais d’entrée.
Fonds en euros performant sur la durée.
Gamme de fonds compléte donnant accés au marché 47% 402
immobilier grice 4 de nombreuses SCI et SCPI. % 361% 332% 3,5%
BDare de ehEatION  ocvis ot TS e 2006
}Nombre total de contrats ............................ 12271 2009 2010 201 2012 2013
BEncourssurcecontrat .........................ennns 546 M€
| FRAIS Fonds acconalblng oo st 300
BSUrversements ... 0% YDontfondseneuros: ... 1
BSOC ] Epargne SInBe ooty s 0,75% BDont OPCYM profilis : ........coivviniiimiiinin i 0
}Sur chaque arbitrage ... 0,2% ¥Dont OPCVM purs: ... 287
}Frais fixes d’arbitrages ............................L 15€ 3Dont SCI-SCPIOPC) : ... ii e 12
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 1 RALITES & i s s e Rt s e 0
" Trophée!
APPRECIATION DU REVENU: eNote technique: 12/20 ®Notefinanciére: HEEE ] }:{.' <y ‘;:{
Iy et
(1) Performance du fonds en euros sans risques. m

COMMENT LIRE LES FICHES DU REVENU

Rendements nets de frais de gestion, avant prélévements sociaux et fiscalité, La note financiére est une apppréciation relative par rapport au marché.
Motation financiére des fonds multisupports (en euros, équilibré,dynamique) : B tris inférieur 4 la moyenne Bl inférieur & la moyenne MEM proche
de la moyenne BEEE dépasse la moyenne EEEEE au-dessus de la moyenne BEEEEE performance en hausse.
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® Assureur: Allianz Vie ® Distributeur: conseillers indépendants ® Type de contrat: multisupport

Contrat historique parmi les plus rentables.

Performance stable en 2013 a 3,47 %, progresse

de + 10,82 % sur 3 ans et de + 34,83 % sur huit ans. 39% 3,83% 351% 347% 347%
BDate de cration ......ccooviievianeiisiininsinsannenens 2005
}Nombre total de contrats ........ RO 2552 2009 2010 2011 2012 2013
MEncours surce contrat ..................oooeeiinnn. 163 M€

| FRALS | Fonds accessibles o000 s a T e 88
BEUPVEISEIMENES ...ttt eeereainninneeens 3,95% YDontfondseneuros: ............c.oovviiiriniieas 1
BSur épargne glinde- . vt i 1% FDont OPCVM profilés: ... 4
}5urchaque arbitrage ..............ccocoiniin e 1% FDont OPCVMPpUrs: ..........cocoviviniminiininn cenees 82
) Frais fixes d’arbitrages .................................. 30€ ¥Dont SCI-SSCPI-OPCL: ... 0
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 1 BAULIES © .. 1

] w
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 15/20 ®Notefinancire: MBI ] :_ifm ' .}:5
(1) Performance du fonds en euros sans risques. m

) Galp Sélectissimo Fonds en euros: + 19,6 % en cinq ans (V)

® Assureur: Generali Vie ® Distributeur: Generali Patrimoine ® Type de contrat: multisupport

Gestion qui a su faire face a la crise. Bonnes performances
des fonds boursiers sur trois ans. Propose quatre fonds

en euros dont Euro Innovalia (3,62 % en 2013) 36% 37% 3 25 %
et Elixence (+ 4,16 % en 2013).

CHIFFRES CLES

32%  3,03%

DS de cERBION: . s i R S RN B 2004
¥Nombre total de contrats............................ 50915 2009 2010 201 2012 2013
MEncours surce contrat ............................ 4 000 M€
| FRAIS Fonds aceeseiblag oo s e 480
FSUPVEISEIMENTS ... o 4,5% YDontfondseneuros: ............... ... 3
BSUrLEpargne garle ..o i st 1% Dot OPCVMprofilés: .. ...........cooiiiiiniiiienns 55
¥Surchaquearbitrage ... 1% IDont OPCVM purs: ... 422
BPrais fives darbItrapes . v vuisicon i i 30€ BDONE SCIESTREOPLL % o imsasinnsis s i s acuisind 0
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 1 BALIeS s s e S S e 0
] i
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 14/20 ®Notefinanciére: BB iij or .:E:
(1) Performance du fonds en euros sans risques. m—}"”*-

M Himalia Fonds en euros: + 17,9 % en cinqg ans (")

COMMENT LIRE LES FICHES DU REVENU

Rendements nets de frais de gestion, avant prélévements sociaux et fiscalité. La note financiére est une apppréciation relative par rapport au marché.
Motation financiére des fonds multisupports (en euros, équilibré,dynamique) : B trés inférieur 4 la moyenne WM inférieur & la moyenne MEE proche
de la moyenne BEEE dépasse la moyenne BEEEE au-dessus de la moyenne EEEEEE performance en hausse.
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N HSBC Stratégie Patrimoine

Fonds en euros: + 17,9 % en cinq ans (V)

® Assureur: HSBC Assurances Vie ® Distributeur: HSBC ® Type de contrat: multisupport

(1) Performance du fonds en euros sans risques.

Caractéristiques globales de qualité pour ce contrat

haut de gamme (150000 euros minimum 2 |a souscription).

Bonne résistance du fonds en euros, dans un contexte 3,7 % 3,6% 325% 31% 31%

financier difficile. Frais d’arbitrage (1 %) un peu élevés. . .
RDatEde criahon i e s SR 2006
INombre total de contrats ......................c.e 8037 2009 2010 2011 2012 2013
BENCOUrs SUrce contrat ............................ 2493 M€

| FRAIS Fonds acessaibles oo s i i 94
DS YRTBEMEIS i 5 s s i s smim s o i Fasvdcai 3% BDont fonds en EUrDS S .......conviimmieriinsranresnsnnsne 3
BSurl'épargmeplnbe ..o 0,75% JDont OPCVM profils: ..................ocoeiininn, 11
}Surchaquearbitrage ..., 1% BDoNtOPCVMpUrs: ........coooiviiniiiiiienen e 78
BFrais foces d'arbitrages ..........cooiniiniiie i 0€ BOONE SCISCPHOPC L ....vivivriieninrinraveriinssnsnas 1
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 1 BAULFBS © ..o 1

\Trophée™y
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 12/20 ®Notefinanciére: HEEE ] %d‘ﬁﬂn b
=i el

D ING Direct Vie

Fonds en euros: + 20,1 % en cinq ans (')

® Assureur: e-cie Vie ®Distributeur: ING Direct ®Type de contrat: multisupport

Parmi les meilleurs sur Internet. Gratuité des frais

sur versements et d’arbitrage. Fonds en euros géré 405%  41%

par e-cie Vie (groupe Generali) qui a fait ses preuves. 3,72%

Trés accessible et trés performant. ’ 342%  335%
BDare de ehEatION ocivis it TS e 2004
}Nombre total de contrats ............................ 80 000 2009 2010 201 2012 2013
JEncourssurcecontrat ...............ccoeeneennn. 2 560 M€

| FRAIS Fonds acconalblng. oo sin s 20
BSUrversements ... 0% YDontfondseneuros: ... 1
ISUE P Eprgne PEnke .o oovsinmns s ooy i 0,85% BDont QPCYM profiles i cvainsiisimmiveya i 1
}Surchaque arbitrage ... 0% ¥Dont OPCVM purs: ..., 17
}Frais fixes d’arbitrages ... 0€ 3Dont SCI-SCPIOPC : ..o eeas 1
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran................. illimité RALITES & i s s e Rt s e 0

" Trophée!
APPRECIATION DU REVENU: eNote technique: 14/20 ®Notefinanciére: HEEEE"] }:{.' <y ‘;:{
Iy et
(1) Performance du fonds en euros sans risques. —>2

COMMENT LIRE LES FICHES DU REVENU

Rendements nets de frais de gestion, avant prélévements sociaux et fiscalité, La note financiére est une apppréciation relative par rapport au marché.
Motation financiére des fonds multisupports (en euros, équilibré,dynamique) : B tris inférieur 4 la moyenne Bl inférieur & la moyenne MEM proche
de la moyenne BEEE dépasse la moyenne EEEEE au-dessus de la moyenne BEEEEE performance en hausse.
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. Fonds en euros: + 17,1 % en cing ans (')
) Legal Avenir 2
® Assureur: Legal & General ® Distributeur: Legal & General ® Type de contrat: monosupport en euros
Contrat qui a fait ses preuves. Performance réguliére.
Un des rares qui ne facture pas de frais sur les versements. 3,8%
Idéal pour se constituer un capital au fil des ans 3,47 %
sans pénalités. i 316% 29% 275%
IDRtEde clabion it at e e 1985
}Nombre total de contrats ........ 5 i A AR 3103 2009 2010 2011 2012 2013
JEncourssurcecontrat .....................o........ 200 M€
| FRAIS Ponds accessiblen: i e s aa SO
A VETSENTNINLE oo i i o s et R B P PG G 0% }Dontfondseneuros:...............coveiiiiniinnnnn, SO
BSur épargne glinde- . vt i 1% }Dont OPCVM profilés: ................................ SO
}Surchaque arbitrage..................coccoiiinnn, S0 FDont OPCVMpUrs: ...........cooiviiiiiicieaeeae, SO
}Frais fixes d’arbitrages ................coovieiiiiniinnn, S0 JDone SCI-SCPOPCD: ......vviiviieiinen. 30
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ................... S0 BAULIES © .. SO
\ Trophée™y
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 15/20 e Notefinanciére: HEEE ] %d'ﬁw &
(1) Performance du fonds en euros sans risques. SO sans objet. m

)} Linxea Avenir Fonds en euros: + 20,5 % en cing ans (")

® Assureur: Suravenir ® Distributeur: Linxea ® Type de contrat: multisupport

Performant et bon marché. Accessible sur Internet
dés 500 euros de versements. Offre financiére 41%  41%
trés dense avec plus de 320 supports d’investissement.
Idéal pour booster le rendement de votre contrat. 375%  36% 345%
IDate de cration i i e 2008
}Nombre total de contrats ............................ 3579 2009 2010 201 2012 2013
FEncours surce contyat..................ccoeeeennennss 80 M€
| FRAIS Fonds accessibles ........................................ 328
BSUPVErsemMentS ... 0% }Dontfondseneuros: ... 2
DSOrFEDarmne GErbe i i iintinaavia R i 0,6% BDont OPCVM profilds : .....ccvincivemivsvimnminsiiie. 24
¥Surchaquearbitrage ... 0% IDont OPCVM purs: ... 292
BPrais fixes FarbItrages . ... ciinin isnaviisarai 0€ FDont SCI-STPHOPC] : ...oivvvininirimmsnvmnnissasnsnenns 8
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran................. illimité BALeS s s e b S S e 2
" Trophée™!
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 16/20 eNotefinanciére: HEER ] :Ej_ oy ‘;::
<2014
(1) Performance du fonds en euros sans risques. m

COMMENT LIRE LES FICHES DU REVENU

Rendements nets de frais de gestion, avant prélévements sociaux et fiscalité. La note financiére est une apppréciation relative par rapport au marché.
Motation financiére des fonds multisupports (en euros, équilibré,dynamique) : B trés inférieur 4 la moyenne WM inférieur & la moyenne MEE proche
de la moyenne BEEE dépasse la moyenne BEEEE au-dessus de la moyenne EEEEEE performance en hausse.
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Fonds en euros: + 20 % en cing ans (")

)) Matmut Vie Epargne

® Assureur: Matmut Vie ® Distributeur: Agences Matmut ®Type de contrat: monosupport en euros

Contrat monosupport qui progresse. Le rendement

de son fonds en euros, stable en 2013 4 3,40 % 465%

aprés avoir augmenté de 0,2 point en 2012, 5 9%

est incontestable I'un des plus rentables du marché. o 320% 34% 34%
RDatEde criahon i e s SR 2007
}Nombre total de contrats............................ 41000 2009 2010 2011 2012 2013
BEnCOUrs surce comtrat ...........cooovveninnnnnnnn. 628 M€

| FRAIS Fonds acossaiblae .0 oon i e R et SO
DS YR BEMEIS i 5 s st i s spim s o i Fasidcni 3% YDontfondseneuros: ...............ccoevniiininnnnn, S0
NSur | oavgne gibe i 0,5% 3Dont OPCVM profilés : ................................ SO
}Surchaquearbitrage...................cccn SO BDont OPCYM PUFS S ..ovvereenisirsenrssnss senpnsnnes S0
BFrais foces d'aabitrages ... SO JDont SCISCPEOPCLE it iiasmanmim SO
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran .................... SO BAULFBS © ..o SO

\Trophée™y
APPRECIATION DU REVENU: eNote technique: 13/20 ®Notefinanciére: HEEE ] %d‘ﬁﬂn b
¥

(1) Performance du fonds en euros sans risques. SO sans objet. W g

)} Mes-Placementsvie

® Assureur: e-cie Vie ®Distributeur: Mes-Placementsvie.fr ® Type de contrat: multisupport

Caractéristiques techniques et financiéres supérieures

a la moyenne. La gestion pilotée se révéle efficace. 405%  41%

Pas de frais sur versements, comme pour tous les contrats 372%

vendus sur Internet. Absence de frais d’arbitrage. . 3:42%  3,35%
PDate de création v i s 2005
)Nombre total de contrats ............................. 7 250 2009 2010 20M 2012 2013
BEncours sur ce comtrat . ... i 310 M€

| FRAIS e 254
BSurversements ... ... 0% YDontfondseneuros: ... 2
¥Sur Pépargne gérée ... 0,6% ¥Dont OPCVM profilés : ................................... 0
}Surchaquearbitrage ... 0% ¥Dont OPCVM purs: ... 244
}Frais fixes d’arbitrages ... 0€ BDont SCESCPHOPUL & ..coiivivnivnvimin sasins nimmasinins 2
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran................. illimité RALES & i i sne L et e 6

"Trophée™!
APPRECIATION DU REVENU: eNote technique: 15/20 ®Notefinanciére: HEEE ] }:{.' <y ‘;:{
Iy et
(1) Performance du fonds en euros sans risques. m

COMMENT LIRE LES FICHES DU REVENU

Rendements nets de frais de gestion, avant prélévements sociaux et fiscalité, La note financiére est une apppréciation relative par rapport au marché.
Motation financiére des fonds multisupports (en euros, équilibré,dynamique) : B tris inférieur 4 la moyenne Bl inférieur & la moyenne MEM proche
de la moyenne BEEE dépasse la moyenne EEEEE au-dessus de la moyenne BEEEEE performance en hausse.
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)} MMA Multisupports

® Assureur: MMA Vie @ Distributeur: MMA ®Type de contrat: multisupport

Accessible dés 100 euros de versements. Frais sur versements

en baissent (0,8 point). Plusieurs options pour dynamiser

la gestion du contrat. Une garantie plancher vient sécuriser 4%  375% 305% 29% 2,65%

le capital en cas de décés, sans colt supplémentaire.
IDRtede crlabion o dbhvan st e g 2000
}Nombre total de contrats .......... TR 328 953 2009 2010 2011 2012 2013
}Encourssurcecontrat ........................... 3 710 M€

| FRAIS Fonds accessibles ............................... 40
A VETSENTNINLE oo i i o s et R B P G 4% HDont fonds en BUrDS & ......cooummremmrasmssnssnssrssaien 1
BSur Pépargne génbe ..oimiiamiainiinasa e 0,8% FDont OPCVMprofilés: ..................coiiiinne. 3
YSurchaquearbitrage ...l 0,5% FDont OPCVMPpUrs: ..........cocovvvinimniniiinn cenes 35
}Frais fixes d'arbitrages ..................cociiiiniininn 0€ JDoNtSCISCPHOPCL: ... 1
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 1 BAULIBS © .. 0

: : y Trophée™y
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 15/20 e Notefinanciére: BB | :34 Arpent &

: =y s
(1) Performance du fonds en euros sans risques.

) Multéo Fonds en euros: + 18,6 % en cing ans (")
® Assureur: GMF Vie ® Distributeur: GMF ® Type de contrat: multisupport

Bonnes caractéristiques techniques. Performant

sur la durée. Rendement stable en 2013 4 3,05 %,

soit 0,25 point de plus que le marché. Réserves encore 415% 39%

32% 305% 3,05%

conséquentes qui permettront de soutenir les futurs taux.

RS Ao cPERtION: . s i e e B 1999
¥Nombre total de contrats............................ 59977 2009 2010 2011 2012 2013
MEncourssurcecontrat ............................ 1574 M€
| FRAIS Fonds aceessihlag ...« ..occove s s saves 12
BSUFVErSEMENES ... ...t 3% JDontfondseneuros: ..., 1
BSurlépargnegénde.............ocooiiiiiniininiiann, 0,75% ¥Dont OPCVMprofilés: ... ........................... 3
YSurchaquearbitrage ... 1% IDont OPCVM purs: ..., 8
KFrais fines darbitrages ..o 20€ BDONE SCIESTREOPLL % i msasinnsis s i s 0
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 1 BALIeS s s e S S e 0
] i
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 16/20 ®Notefinanciére: BB iij or .:‘33"
(1) Performance du fonds en euros sans risques. 24

COMMENT LIRE LES FICHES DU REVENU

Rendements nets de frais de gestion, avant prélévements sociaux et fiscalité. La note financiére est une apppréciation relative par rapport au marché.
Motation financiére des fonds multisupports (en euros, équilibré,dynamique) : B trés inférieur 4 la moyenne WM inférieur & la moyenne MEE proche
de la moyenne BEEE dépasse la moyenne BEEEE au-dessus de la moyenne EEEEEE performance en hausse.
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)} Multisupport 3

®Assureur: Aréas Vie ® Distributeur: Agents généraux et courtiers ® Type de contrat: multisupport

Fonds en euros: créé en 2010

Conforte sa position. Le rendement de son fonds en euros
évolue entre 3 et 3,6 %. Dispose d’une garantie plancher
pour les assurés de moins de 70 ans dont le coit est inclus
dans les frais de gestion du contrat.

CHIFFRES CLES

330% 39 31% 3%

® Assureur: SAF BTP Vie ® Distributeur: Groupe Pro BTP ®Type de contrat: multisupport

¥Datede création ... ... ... 2010
}Nombre total de contrats............................ 21429 2009 2010 2011 2012 2013
JENCOUrs sUrce CONTrat ...............ccovvvervnenn. 335 ME
m Fonds accessibles .................c.ccooiiiiiiiiiiiinnnnn.. 18
U VBrSBMENLS . ..ottt eaeeieinneeeeens 4,5% YDontfondseneuros: ............oooevivieriiiiinnnnns 1
S| Enavene gk e smsute s s 1% BOone OPLVM profiles:s. i dnsims r: 3
}Surchaquearbitrage ... 0,5% BDoNt OPCVMpUrs: ........cocoiiiniiiiniien e 14
}Frais fixes d’arbitrages .. ey |1 | DOt SCISCPIOPC & ...t ieeieiaienrennd 0
¥Nombre d’arbitrages gratuns par an ..o BAULFBS © ..o 0
1T st
APPRECIATION DU REVENU: eNote technique: 14/20 ®Notefinanciére: HEEE ] 3:*10 - :i{
=4 s
(1) Performance du fonds en euros sans risques. m
. Fonds en euros: + 20,2 % en cing ans (V)
) ] Mulusuppult Confiance

Poursuit ses améliorations. Rendement de 3,37 % en 2013

PERFORMANCE DU FONDS EN EUROS

dans le haut du panier. Ajout d’une option de gestion 43% e

automatique (investissement progressif). Enrichissement

ol sl i S15%  352% 342% 337%
CHIFFRES CLES
IDatedecréation ...............ooeiiiii e 2000
}Nombre total de contrats .. ......................... 77 670 2009 2010 2011 2012 2013
JEncourssurcecontrat ..............coeveieinnnn. 1457 ME

| FRAIS | Fondsacressibles ........................................... 7
BSUPVEISEMENTS . ... .. .ot 2% ¥Dontfondseneuros: ...................oociiiiiiiiiL. 1
BSOC ] Epargne SInBe ooty s 0,42% BDomt OPCVM profilés: ...........cccviviviniiinnvnens 3
}Sur chaque arbitrage ... 0,5% ¥Dont OPCVM purs: ..., 3
}Frais fixes d’arbitrages ... 0€ ¥Dont SCI-SCPI-OPCl : ... iieaiaan, 0
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... RALITES & i s s e Rt s e 0

APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 14/20 ®Note financiére: NEEEE " i R

(1) Performance du fonds en euros sans risques.

COMMENT LIRE LES FICHES DU REVENU

Rendements nets de frais de gestion, avant prélévements sociaux et fiscalité, La note financiére est une apppréciation relative par rapport au marché.
Motation financiére des fonds multisupports (en euros, équilibré,dynamique) : B tris inférieur 4 la moyenne Bl inférieur & la moyenne MEM proche
de la moyenne BEEE dépasse la moyenne EEEEE au-dessus de la moyenne BEEEEE performance en hausse.

Le Revenu Hors-Série Assurance Vie



Fonds en euros: + 19,5 % en cinqg ans (V)

1) Multisupport Excellence

® Assureur: Oradéa Vie @ Distributeur: conseillers indépendants ® Type de contrat: multisupport

Assurance vie distribuée par les conseillers indépendants

qui progresse. Performance du fonds en euros de qualité. %

Offre financiére trés large qui permet aisément de dynamiser 4,25 3,90 %

la composition du contrat. . 35% 33% 32%
IDRtede crlabion o dbhvan st e g 2009
»Nombre total de contrats ................................ NC 2009 2010 2011 2012 2013
BENCOUrs SUrce Contrat ................coovireinninnennns NC

| FRAIS Ponds accesiblles. .o co it nina R L isia s 400
A VETSENTNINLE oo i ot s e R B P PG e 5% HDont fonds en BUrDS & .....ccvoummremmsasmssnssnssrssaien 1
¥SurPépargnegérée...................................0,96% FDont OPCVM profilés: ...l 0
YSurchaquearbitrage ...l 0,5% FDonE OPCVM PUrS: ....ccoememmimrmrnsssnvnussnsmsone 389
}Frais fixes d'arbitrages ..................cociiiiniininn 0€ IDone SCI-SCPIOPCH : ... 10
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 0 BAULIBS © .. 0

\'Trophée™!
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 13/20 e Notefinanciére: HEEE ] :t"i, 1oy ‘;:{
(1) Performance du fonds en euros sans risques. NC: non communique. m‘_'!"’t'-

) Nortia 2 Fonds en euros: + 16,7 % en cing ans (")

® Assureur: La Mondiale Partenaire ® Distributeur: Nortia ® Type de contrat: multisupport

Contrat innovant distribué par les conseillers indépendants
qui féte ses 20 ans. 3 fonds en euros sont  la carte (dont

un fonds en euros actifs et un fonds en euros a participation 357% 337%
aux bénéfices différée). Offre financiére large et réactive. = 302%  292%  2,77%

CHIFFRES CLES

RS de cPEatan: . v R s R B 1994
¥Nombre total de contrats ............................. 3000 2009 2010 2011 2012 2013
Encours surce contrat ........................ooens 176 M€
| FRAIS Fonds aceeseiblag oo s e 400
FSUPVEISEIMENTS ... o 4,5% YDontfondseneuros: ............... ... 3
BSurlépargnegénde.............ocooiiiiniininiiann, 0,98% Dot OPCVMprofilés: ... ... ... ..., 5
YSurchaquearbitrage ... 0,65% IDont OPCVM purs: ... 391
BPrais fixes FarbItrages . ... viinin isnavaisaiai 0€ BDONE SCIESTREOPEL % i imsasisnnsis s i s 1
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 0 BALIeS s s e S e 0
. . \Trophéety
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 11/20 eNotefinanciére: BB ] 3&;:::::&
, =I3s_ofs
(1) Performance du fonds en euros sans risques. m -

COMMENT LIRE LES FICHES DU REVENU

Rendements nets de frais de gestion, avant prélévements sociaux et fiscalité. La note financiére est une apppréciation relative par rapport au marché.
Motation financiére des fonds multisupports (en euros, équilibré,dynamique) : B trés inférieur 4 la moyenne WM inférieur & la moyenne MEE proche
de la moyenne BEEE dépasse la moyenne BEEEE au-dessus de la moyenne EEEEEE performance en hausse.
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)} Norwich Libre Options 2

®Assureur: Aviva Vie ® Distributeur: Aviva ® Type de contrat: multisupport

Fonds en euros: + 20,9 % en cinq ans (")

Contrat primé par Le Revenu depuis des années. Fonds

PERFORMAMNCE DU FONDS EN EUROS

en euros performant dans la durée, offre financiére 149
de qualité. Un effort sur les frais sur versements (5 %) y 03 %
renforcerait encore son attrait. 4 3,72% 3,62% 3,53%
BDate decrlation i i e S 1999
}Nombre total de contrats ............................. 6 536 2009 2010 2011 2012 2013
YEncourssurcecontrat ... 385 M€
| FRAIS Fonds acoasalbien <7 oo RS G TR s 49
IS VRISRIIBIS .. - oo s g i e M s 5% BDont fonds en eunoE © ......ocoociiimmiinais s s 1
NSur | oavgne gibe i 0,6% BOone OPLVM profiles:s. i dnsims r: 3
}Surchaquearbitrage ... 0,5% IDONtOPCVMPUrs: ... 45
BFrais foces d'arbitrages ..........cooiniiniiie i 0€ BDont SCE-SCPIOPC : ....oovvvviivininiressinneessinnansd 0
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 0 BAULFBS © ..o 0
! Trophée™.
APPRECIATION DU REVENU: eNote technique: 14/20 ®Notefinanciére: HENEEE_] }:1' i ‘t:‘:
Ty gt
(1) Performance du fonds en euros sans risques. — 3

}) Nouveau Cap

® Assureur: Parnasse Maif ® Distributeur: Maif ® Type de contrat: monosupport en euros

Fonds en euros: + 17,9 % en cinq ans (")

Convient a un large public. Accessible dés 30 euros

de versements. Frais sur versements p mmés

en baisse. Rendement du fonds en euros stable 2 3,1 %
aprés une hausseen2012,

IDatedecréation .............c.ooieiiiiiie e 1988
}Nombre total de contrats .......................... 211 855 2009 2010 2011 2012 2013
JEncourssurcecontrat ..............coeveieinnnn. 5907 ME
| FRAIS | Fonds accessibles .......................................... SO
BSUPVEISEIMENTS . ... .ottt 2,4% YDontfondseneuros: ....................cooiiiiiiinn, S50
BSOr] Sparane gEnke ..o s iR SR 0,6% BDont OPCVM profilés: . .........cocviiimiviiniivisnns SO
}Surchaque arbitrage. ... SO ¥Dont OPCVM purs: ..., S0
}Frais fixes d’arbitrages ... o) ¥Dont SCI-SCPI-OPCl : ..., S0
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran .................... SO RAUES = i e s R s SO
L] f
APPRECIATION DU REVENU: eNote technique: 12/20 ®Notefinanciére: BB %I;%%
=l gpls

PERFORMANCE DU FONDS EN EUROS
3,9%

36% 305% 31% 31%

(1) Performance du fonds en euros sans risques. SO sans objet.

COMMENT LIRE LES FICHES DU REVENU

Rendements nets de frais de gestion, avant prélévements sociaux et fiscalité, La note financiére est une apppréciation relative par rapport au marché.
Motation financiére des fonds multisupports (en euros, équilibré,dynamique) : B tris inférieur 4 la moyenne Bl inférieur & la moyenne MEM proche
de la moyenne BEEE dépasse la moyenne EEEEE au-dessus de la moyenne BEEEEE performance en hausse.

Le Revenu Hors-Série Assurance Vie



1} Nuances Privilége

Fonds en euros: + 18,2 % en cinq ans (V)

® Assureur: CNP Assurances @ Distributeur: Caisses d’Epargne ® Type de contrat: multisupport

Bon contrat haut de me. Attention, le minimum

de versement est fixé a 150000 euros. En cinq ans, a0

le fonds en euros a rapporté 18,2 %, soit trois fois 3,7%

plus que I'inflation. Frais sur versement 4 négocier. 7 32% 305% 31%
IDRtede crlabion o dbhvan st e g 2005
}Nombre total de contrats ............................ 36 411 2009 2010 2011 2012 2013
}Encourssurcecontrat ............................7 826 M€

| FRAIS | Fonds accensibla oo nnn G e s s 100
B AT VE TSR NN BRNES e i oo i A SRR S R0 3% ¥Dontfondsen BUrs ! ........covvinremenniiriiennasnnans 1
BSur épargne glinde- . vt i 1% FDont OPCVM profilés: .............cocciiiiiiiiiiinenn. 6
¥Surchaquearbitrage ... 0,6% FDont OPCVMPpUrs: ..........cocovivinimneniniinn cenees 92
}Frais fixes d'arbitrages ..................cociiiiniininn 0€ JDoNtSCISCPHOPCL: ... 1
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 1 BAULIBS © .. 0

! Trophée™!
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 15/20 e Notefinanciére: BB | "‘.31' 1oy ‘;:{
COR LT
(1) Performance du fonds en euros sans risques. = RS

M Plan EP il Fonds en euros: + 19,9 % en cing ans (")

® Assureur: AGPM Vie ®Distributeur: AGPM ®Type de contrat: monosupport en euros

Une valeur sdre. Un des plus performants sur 20 ans.
Trés accessible. Frais de gestion parmi les plus bas
du marché. Fonds en euros trés sécurisé offrant

un rendement dans le haut du panier.

CHIFFRES CLES

PERFORMANCE DU FONDS EN EUROS

425%  402% 3519 341% 331%

IDatede crdabion ......c..oviiviiniinrseronresesnsnnns 1984
)Nombre total de contrats ........................ 122106 2009 2010 2011 2012 2013
}Encourssurcecontrat ............................ 2 378 M€
| FRAIS | Fonds accessibles ......................................... SO
BSUPVEISEIMENTS ... e 2,5% ¥Dontfondseneuros: . .................coiiiiiiiiiin. SO
BSurlépargnegénde.............ocooiiiiiniininiiann, 0,35% }Dont OPCVM profilés: ................................ S0
¥Surchaquearbitrage....................... S0 IDont OPCVM purs: ... SO
MFrais fixes d’arbitrages ...............cooiiiiiininn, SO BDoNE SCI-SCPHOPCL: ... vvvivvvinrieiveninrane s 30
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ................... S0 ALIIES =it aai s e s e S R SO
] i
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 14/20 ®Notefinanciére: MEEEIC] VY

[
%, w4 4V
'-'.-!"‘-"L'-

(1) Performance du fonds en euros sans risques. SO: sans objet.

COMMENT LIRE LES FICHES DU REVENU

Rendements nets de frais de gestion, avant prélévements sociaux et fiscalité. La note financiére est une apppréciation relative par rapport au marché.
Motation financiére des fonds multisupports (en euros, équilibré,dynamique) : B trés inférieur 4 la moyenne WM inférieur & la moyenne MEE proche
de la moyenne BEEE dépasse la moyenne BEEEE au-dessus de la moyenne EEEEEE performance en hausse.

Le Revenu Hors-Série Assurance Vie
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. . Fonds en euros: + 16,5 % en cinq ans (V)
)) Prévi-Options
® Assureur: Suravenir ® Distributeur: Réseau Crédit Mutuel Arkéa ® Type de contrat: multisupport
Nouvellement récompensé d’un Trophée de I'assurance vie
par Le Revenu. Les frais sur versements baissent. 3,55%
La gamme de fonds d’investissement est large 3,30 %
avec notamment 5 supports immobiliers. 3% 2,9% 28%
RDatEde criahon i s s s SR 1994
}Nombre total de contrats ................................ NC 2009 2010 201 2012 2013
DEncourssurcecontrat ..................cociiiiiiiinns NC
| FRAIS Fonds acessaibles oo s i i 48
U VBrSBMENLS . ..ottt eaeeieinneeeeens 2,9% YDontfondseneuros: ............cooovvviiiiiiiienians 1
NSur | Soavgne gitbe coonimin s 0,68% BDONE OPCYM Profils & ............cccoovveuiaveannianns 4
}Surchaquearbitrage ... 0,5% BDONtOPCVMpUrs: ... e e 38
BFrais foces d'arbitrages ..........cooiniiniiie i 0€ BOONE SCISCPHOPC L ....vivivriieninrinrararinsvnsnas 5
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 0 BAULFBS © ..o 0
1Ty b
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 15/20 ®Notefinanciére: BB 3:*10 - :i{
i 2
(1) Performance du fonds en euros sans risques. m

)} Primonial Sérénipierre

® Assureur: Suravenir ® Distributeur: Réseau Crédit Mutuel Arkéa ® Type de contrat: multisupport

Fonds en euros: créé en 2012

Contrat lancé en 2012. Intégre notre classement gréce

a une performance remarquable de son fonds en euros

composé trés majoritairement d’'immobilier. 4,15 % en 2013 415% 4,15%

avec une dotation importante des réserves de rendement.
PDate de création v i s 2012
}Nombre total de contrats ............................. 6967 2009 2010 20M 2012 2013
BEncours sur ce comtrat . ... i 543 M€

| FRAIS T 152
BSUFVErSEMeNts ... ...t 5% YDontfondseneuros: ... 2
ISUE P Eprgne PEnke .o oovsinmns s ooy i 0,95% BDont QPCYM proflles i ciinsiisiamisesa i 6
}Sur chaque arbitrage ... 0,8% ¥Dont OPCVM purs: ... 140
}Frais fixes d’arbitrages ............................L 15€ BDont SCESCPHOPUL & ..covivvnivnvimin sasinsnsimmasinind 4
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 0 RALITES & i s s e Rt s e 0

APPRECIATION DU REVENU: eNote technique: 13/20 ®Notefinanciére: HEEEE"] ‘,::f-m - r:E:

(1) Performance du fonds en euros sans risques. TR

COMMENT LIRE LES FICHES DU REVENU

Rendements nets de frais de gestion, avant prélévements sociaux et fiscalité, La note financiére est une apppréciation relative par rapport au marché.
Motation financiére des fonds multisupports (en euros, équilibré,dynamique) : B tris inférieur 4 la moyenne Bl inférieur & la moyenne MEM proche
de la moyenne BEEE dépasse la moyenne EEEEE au-dessus de la moyenne BEEEEE performance en hausse.

Le Revenu Hors-Série Assurance Vie



3} Puissance Sélection Fonds en euros: créé en 2013

® Assureur: e-cie Vie ® Distributeur: Assurancevie.com ®Type de contrat: multisupport

Contrat en ligne innovant qui dispose notamment

de 50 ETF pour reproduire la performance d’indices

boursiers avec peu de frais de gestion. Les arbitrages 335%

sont gratuits sauf 0,1 % sur les ETF.

CHIFFRES CLES

L T R g A e A 2013
}Nombre total de contrats .......................ooee... SO 2009 2010 201 2012 2013
DENCOUrs SUrCR CONMAL . .........ocvvevneinnireeineinennes SO
| FRAIS Fondsaceessibles ................... ... 152
I VBB RTIINES v ooyt i e S s e e 0% JDontfondseneuros:..............ococveeiiiieiacnnneee, 2
BSur épargne glnde ... inniaiiani g 0,75% FDont OPCVM profilés: ...l 0
¥Surchaque arbitrage ... 0,1% ¥Dont OPCVM pUrs: .....cocovmimrmrnsssnvnussnsmsons 100
) Frais fixes d’arbitrages .................................... D€ ¥Dont SCI-SSCPI-OPCL: ... 0
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 0 BAULIBS & . 50
] wl
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 15/20 ®Notefinancibre: MEEEE :‘Efm v *E;
(1) Performance du fonds en ewros sans risques. S

D RES Fonds en euros: + 20,7 % en cing ans (")

® Assureur: MACSF Epargne retraite ® Distributeur: MACSF ® Type de contrat: monosupport en euros

Une référence depuis plus de 40 ans. Rendement
parmi les meilleurs. Transparent sur la composition
du fonds en euros. Frais d’entrée parmi les plus faibles, 4,55% 4,05% 365% 35% 34%

ce qui participe a son attractivité,

CHIFFRES CLES

BDatede crfation ........coon i 1970
)Nombre total de contrats .......................... 241 551 2009 2010 2011 2012 2013
MEncourssurcecontrat. .. ....................... 16 150 M€
| FRAIS | Fonds accessibles ......................................... SO
BSUPVErSEMENTS . .......oii e 1% ¥Dontfondseneuros:........................ooiil. SO
ISurPépargne glrde ........ v v 0,5% }Dont OPCVM profilés: ................................ S0
¥Surchaquearbitrage......................... S0 IDont OPCVM purs: ... SO
MFrais fixes d’arbitrages ...............cooiiiiiininn, S0 ¥DontSCI-SCPI-OPCl: ... S50
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ................... S0 ALIIES =it aai s e s e S R SO
] wl
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 15/20 ®Notefinanciére: MEEEI] :;Tm or ,},E
(1) Performance du fonds en euros sans risques. SO: sans objet. m}h'rr"-

COMMENT LIRE LES FICHES DU REVENU

Rendements nets de frais de gestion, avant prélévements sociaux et fiscalité. La note financiére est une apppréciation relative par rapport au marché.
Motation financiére des fonds multisupports (en euros, équilibré,dynamique) : B trés inférieur 4 la moyenne WM inférieur & la moyenne MEE proche
de la moyenne BEEE dépasse la moyenne BEEEE au-dessus de la moyenne EEEEEE performance en hausse.

Le Revenu Hors-Série Assurance Vie
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® Assureur: Predica ® Distributeur: LCL ® Type de contrat: multisupport

. Fonds en euros: + 19,8 % en cing ans (V)
) RES Multisupport
® Assureur: MACSF Epargne retraite ® Distributeur: MACSF ® Type de contrat: multisupport
Un contrat toujours apprécié qui évolue
dans le bon sens. Gestion financiére performante 43%
et réguliére. Davantage de souplesse de gestion. 3,8%
Frais trés raisonnables. 8 34% 3,5% 34%
BDate de CrERAON . oivoiiiinivirs et it s 2005
}Nombre total de contrats ............................ 79 446 2009 2010 2011 2012 2013
YEncourssurce contrat ............................ 2 291 M€
m Fonds accessibles .................c.ccooiiiiiiiiiiiinnnnn.. 10
B L VETBEIMBILE ... veeieneeeiannnnrninnssaesnnssnnnsnss 1% ¥Dontfondseneuros: ...........c.ooivviiiiiieiiiiis 1
NSur | oavgne gibe i 0,5% N Dont OPCVIV profilis s -isisinvnsmsiiiiias i 0
}Surchaquearbitrage ... 0,2% O QPN DS 5o o iorisnimininionss saii visms i, 9
BFrais foces d'arbitrages ..........cooiniiniiie i 0€ BDont SCLSCPHOPC] : .oiiiiivinminiimivaivivisaed 0
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 1 BAULFBS © ..o 0
V=T b/
APPRECIATION DU REVENU: eNote technique: 16/20 ®Note financiére: HEEE ] };;' i ‘t:‘:
(1) Performance du fonds en euros sans risques. B4
. . Fonds en euros: + 18,2 % en cinqg ans (")
)) Rouge Corinthe Série 3

Contrat bancaire compétitif disposant d’une offre financiére

large. Rendement du ﬁ::n;:ls en euros qui maintient les 3 % —

en 2013. Dommage que |a gestion ne soit ouverte

a d’autres suciétéf. ) = a . S 3,2% 3,2% 3%
IDatedecréation .............c.ooieiiiii e 2001
}Nombre total de contrats .......................... 220 062 2009 2010 2011 2012 2013
JEncourssurcecontrat.................coeveennns 20700 M€

| FRAIS | Fonds accessibles .......................................... 50
BSUPVEISEMENTS . ... ... it 3% ¥Dontfondseneuros: ...................oociiiiiiiiiL. 1
ISUC P Eparone pEnbe . uon i s s s 0,8% BDont QPCYM proflles & cieinsiiimivesa v 5
}Sur chaque arbitrage ... 0,7% ¥Dont OPCVM purs: ... 43
}Frais fixes d’arbitrages ............................ 40 € 3Dont SCI-SCPI-OPCl : ..., 1
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 0 RALIES & i s sne L et s e 0

y!- Trophée™ty
APPRECIATION DU REVENU: eNote technique: 14/20 ®Notefinanciére: HEER ] :,:jd';ﬂﬂ &:
Iy eels

(1) Performance du fonds en euros sans risques.

COMMENT LIRE LES FICHES DU REVENU

Rendements nets de frais de gestion, avant prélévements sociaux et fiscalité, La note financiére est une apppréciation relative par rapport au marché.
Motation financiére des fonds multisupports (en euros, équilibré,dynamique) : B tris inférieur 4 la moyenne Bl inférieur & la moyenne MEM proche
de la moyenne BEEE dépasse la moyenne EEEEE au-dessus de la moyenne BEEEEE performance en hausse.

Le Revenu Hors-Série Assurance Vie



. Fonds en euros: + 16,4 % en cinq ans (V)
1 Séquoia
® Assureur: Sogecap @ Distributeur: Société Générale ® Type de contrat: multisupport
Contrat phare de la Société Générale (40 milliards
d’encours) qui dispose de nombreux atouts. 3,5%
Offre en unités de compte compléte. La performance 3.2%
résiste bien et I'information est complate. 2 3% 2,9% 2,8%
IDRtEde clabion it at e e 1994
}Nombre total de contrats ............................ 533 00 2009 2010 2011 2012 2013
BEncourssurcecontrat........................... 40 000 M€
| FRAIS Fonds accessibles ............................... 45
A VETSENTNINLE oo i o s et R B P G 3% HDont fonds en BUrDS & ......cvoummrenmrasmssnssnssrssaien 1
¥SurPépargnegérée...................................0,96% FDontOPCVM profilés: .............cocciiiiiiiiiininenn. 5
YSurchaquearbitrage ...l 0,5% FDont OPCVMPpUrs: ..........cocovvvinimniniiinn cenes 36
}Frais fixes d'arbitrages ..................cociiiiniininn 0€ Dot SCISSCPHOPCE: . ..., .
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 0 BAULIBS © .. 0
o Trophie
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 13/20 e Notefinanciére: HEE_ | %ﬂ-m sy
(1) Performance du fonds en euros sans risques. m
. . Fonds en euros: + 16,6 % en cinq ans (")
) Skandia Archipel
® Assureur: Skandia ® Distributeur: conseillers indépendants ® Type de contrat: multisupport
Contrat, distribué par les conseillers indépendants,
jUi dispose de plus de 800 unités de compte. Le rendement 37%
u fonds en euros est stable dans la moyenne du marché. 3.3%
Met P'accent sur la pierre papier avec 12 SCPI. = 3% 2,8% 2,8%

CHIFFRES CLES

IDatede crdation ..........ociviiiiiiiinirinisi e 2002
)Nombre total de contrats............................ 15000 2009 2010 2011 2012 2013
BEncourssurcecontrat ........................oceles NC
| FRAIS | Fonds accessibles ..........._........................... 859
FSUPVEISEIMENTS ... o 4,5% YDontfondseneuros: ............... ... 3
BSUrLEpargne garle ..o i st 1% Dot OPCVMprofilés: ... ..... ... ...l 0
¥Surchaquearbitrage ... 1% IDont OPCVM purs: ..., 583
KFrais fixes darbitrages ..o 50 € IDont SCI-SCPHOPCE: ......ocvvivieiineiiiinnininanas 12
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 0 WALLES o550 o e i s e e R e S 261
' ot
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 12/20 ®Notefi nancidre: MM e BromaeYy
D, 2014 4

(1) Performance du fonds en euros sans risques. NC: non communigue.

COMMENT LIRE LES FICHES DU REVENU

Rendements nets de frais de gestion, avant prélévements sociaux et fiscalité. La note financiére est une apppréciation relative par rapport au marché.
Motation financiére des fonds multisupports (en euros, équilibré,dynamique) : B trés inférieur 4 la moyenne WM inférieur & la moyenne MEE proche
de la moyenne BEEE dépasse la moyenne BEEEE au-dessus de la moyenne EEEEEE performance en hausse.

Le Revenu Hors-Série Assurance Vie
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}) Swiss Life Liberté Plus

Fonds en euros: + 16,9 % en cinq ans (")

® Assureur: SwissLife Assurance et Patrimoine ® Distributeur: Swiss Life ® Type de contrat: multisupport

Contrat compétitif qui étoffe son offre financiére.
Rendement du fonds en euros dans la moyenne du marché
a 2,8 %. Toutefois il peut évoluer jusqu’a 3,70 % selon

la part investie en unités de compte et I'encours du contrat.

PERFORMANCE DU FONDS EN EUROS
3,9%

32%  301% 295% 28%

CHIFFRES CLES
BDate decrlation i i e S 2009
}Nombre total de contrats ............................ 46 344 2009 2010 2011 2012 2013
}Encourssurcecontrat ............................ 2 370 M€
| FRAIS Fonds acoasalbien <7 oo ST L T s e 65
BSUr VErSEIMENTS ... vneeneerernarannenans 4,75% YDontfondseneuros:.............oocviiiiiie e 1
NSur | Soavgne gitbe c oo s 0,96% 3Dont OPCVM profilds : ................................. 17
}Surchaquearbitrage ... 0,2% IDONtOPCVMPUrs: ... 46
}Frais fixes d’arbitrages .. S .30 € BDont SCE-SCPOPC : .....ovvvviivinininissinncsssinnsnes 1
¥Nombre d’arbitrages gratuns par an ..o 1 BAULFBS © ..o 0
\i ut
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 13/20 e Notefinanciére: BB 3:110 - :i{
(1) Performance du fonds en euros sans risques. Jm” &
N Titres@Vie

® Assureur: SwissLife Assurance et Patrimoine ® Distributeur: Altaprofits ® Type de contrat: multisupport

Contrat trés innovant accessible sur Internet sans frais

d’entrée ni frais d’arbitrages qui permet d’investir en direct

dans les 150 titres des indices Euro Stoxx 50 et SBF 120. 341% 321% 315% 39
CHIFFRES CLES
IDatedecréation ...............ooeiiiii e 2010
}Nombre total de contrats ............................ 1500 2009 2010 2011 2012 2013
DENCOUS SUF CB CONBIAL ... ...\oveieeeereneennnernnes 45 M€

m Fonds accessibles ... .. ... .. ... ... . ... ... ... 499
BSUPVEISEMENTS . ... ... i 0% ¥Dontfondseneuros: ...................oociiiiiiiiiL. 1
BSOC ] Epargne SInBe ooty s 0,84% BDont OPCVM profilds : .......covvvinivinninininnininnsd 0
}Surchaque arbitrage ... 0% ¥Dont OPCVMpurs: ... 346
}Frais fixes d’arbitrages ... 0€ ¥Dont SCI-SCPI-OPCl : ..., 1
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran................. illimité ALITRS == e s S a R e e B e 151

y!- Trophée™ty
APPRECIATION DU REVENU: e®Note technique: 14/20 ®Notefinanciére: REE b:;,d'm " &:
(1) Performance du fonds en euros sans risques. R g

COMMENT LIRE LES FICHES DU REVENU

Rendements nets de frais de gestion, avant prélévements sociaux et fiscalité, La note financiére est une apppréciation relative par rapport au marché.
Motation financiére des fonds multisupports (en euros, équilibré,dynamique) : B tris inférieur 4 la moyenne Bl inférieur & la moyenne MEM proche
de la moyenne BEEE dépasse la moyenne EEEEE au-dessus de la moyenne BEEEEE performance en hausse.
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Fonds en euros: + 17,7 % en cinq ans (V)

1 Unofi-Avenir

® Assureur: Unofi Assurances ® Distributeur: Unofi Patrimoine ® Type de contrat: monosupport en euros

Ne démérite pas sur la durée. Rendement en léger repli

de 0,1 point qui a vu toutefois ses réserves augmenter

pour I'avenir. Les frais d’entrée et les frais annuels 39% 38%

de gestion sont attractifs. 3% 3% 29%
IDRtEde clabion it at e e 1989
}Nombre total de contrats ............................ 26 361 2009 2010 2011 2012 2013
}Encourssurcecontrat ............................2 233 M€

| FRAIS | Fonds accemsiblaa 0o s st taae n SO
B AT VE TSR NN BRNES e i oo i A SRR RS R0 1% ¥Dontfonds en BUrS ! .....c.ccocieriieneneninernnanannn, SO
SSur | Spargne ghrbe i i 0,624% }Dont OPCVM profilés: ............................... SO
}Surchaque arbitrage..................coooiiiiinn, S0 FDont OPCVMpUrs: ...........cooiviiiiiicieaeeae, SO
}Frais fixes d’arbitrages ................coovieiiiiniinnn, S0 IDont SCISSCPHOPC: ...l 50
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ................... S0 BAULIES © .. SO

F=Ty =t
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 14/20 e Notefinanciére: BB | '}‘f:*mi . ;..\”F;
(1) Performance du fonds en euros sans risques. SO sans objet. Jm” &

i imoi Fond :+20 % en ci (1)
1} Valvie Invest Patrimoine

® Assureur: Prepar-Vie ® Distributeur: Bred Banque Populaire ® Type de contrat: multisupport

425% 415% 365% 345%

De belles caractéristiques pour le contrat haut de gamme
de la Bred Banque Populaire. Performances réguliéres

et frais raisonnables. Donne accés A un fonds en euros
solide. Versement minimum : 150000 euros.

CHIFFRES CLES

3,1%

IDatede aréation .........oovioviiniiirnernrnsennannes 2008
¥Nombre total de contrats ............................. 2015 2009 2010 2011 2012 2013
MEncourssurce contrat .............................. 605 M€
| FRAIS | Fondsaccessibles ........................................... 61
DSUPVEISEIMENTS ... .t 1,5% YDontfondseneuros: ............ ... 1
ISurPépargne glrde ........ v v 0,7% Dot OPCVMprofilés: ... ... ... ...l 0
¥Surchaquearbitrage ... 0,5% IDont OPCVM purs : ..o, 60
BPrais fixes FarbItrages . ..o i 0€ BDONE SCIESTREOPEL % i imsasinnsis s i i 0
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 2 BALIeS s s e S S e 0
] i
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 14/20 ®Notefinanciére: BB iij or .:‘33"
(1) Performance du fonds en euros sans risques. T

COMMENT LIRE LES FICHES DU REVENU

Rendements nets de frais de gestion, avant prélévements sociaux et fiscalité. La note financiére est une apppréciation relative par rapport au marché.
Motation financiére des fonds multisupports (en euros, équilibré,dynamique) : B trés inférieur 4 la moyenne WM inférieur & la moyenne MEE proche
de la moyenne BEEE dépasse la moyenne BEEEE au-dessus de la moyenne EEEEEE performance en hausse.
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Guide

}) Vi\f'épargne 1] Fonds en euros: + 17,2 % en cinq ans ("

®Assureur: La Mondiale @ Distributeur: AG2R La Mondiale ® Type de contrat: multisupport
Contrat qui se maintient. Donne accés a 14 supports
d’investissement dont un fonds en euros qui a rapporté 35% 359
2,95 % en 2013, soit 2 points de plus que I'inflation. » 3.29%
Les frais d’arbitrages (15 €) sont raisonnables. - 3% 2,95 %
CHIFFRES CLES
RDatEde criahon i s s s SR 1998
}Nombre total de contrats ................... it 186 810 2009 2010 2011 2012 2013
BEncourssurcecontrat ........................eee 2 565 M€
| FRAIS. Fonds acessaibles oo s i i 14
DS VERSEIENTS . - . 5omivamnsirssinsfinmsin s Sie st 3% BDONE TONKDS BN BUFDS & < 5ocoiz i mmsisiinsisimiviminith sf dnsaamogs 1
NSur | oavgne gibe i 0,8% BOone OPLVM profiles:s. i dnsims r: 3
}Surchaquearbitrage ..., 0% BDoNt OPCVMpUrs: ........cocoiiiniiiiniien e 10
}Frais fixes d’arbitrages ... N TRy L1 BOONE SCISCPHOPC L ...ovivivriieninrinrarrinssnnnad 0
¥Nombre d’arbitrages gratuns par an ..o 1 BAULFBS © ..o 0
1Ty b
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 14/20 ®Notefinanciére: BB 3:*10 - g{
i 2
(1) Performance du fonds en euros sans risques. m

}) Winalto Fonds en euros: + 19,1 % en cinq ans (!

® Assureur: Maaf Vie ® Distributeur: Maaf ® Type de contrat: multisupport

Posséde d’excellentes caractéristiques techniques
et des frais raisonnables. Le creux observé en 2011 431%
sur |a performance du fonds en euros est aujourd’hui 4,11 %
absorbé. Le contrat rapporte 19,1 % en cing ans. 32% 32% 301%
CHIFFRES CLES
BDare de ehEatION  ocvis ot TS e 2006
}Nombre total de contrats .......................... 233 303 2009 2010 20M 2012 2013
JEncourssurcecontrat ...............ccoeeneennn. 2 744 M€
| FRAIS Fonds accealblng. oo sin s s 19
BSurversements ... 2% YDontfondseneuros: ... 1
BSOr] Sparane gEnke ..o s iR SR 0,6% BDomt OPCVM profilés: ...........ccvcviviviniiinnvnens 3
}Sur chaque arbitrage ... 0,5% ¥Dont OPCVM purs: ..., 10
}Frais fixes d’arbitrages ............................L 15€ 3Dont SCI-SCPIOPC : ..o eaaad 0
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 1 RALIES = i s s e R e 5
'“Traphée™!
APPRECIATION DU REVENU: eNote technique: 15/20 ®Notefinanciére: HEEE ] '::{.' <y ‘t::
Iy et
(1) Performance du fonds en euros sans risques. —>2

COMMENT LIRE LES FICHES DU REVENU

Rendements nets de frais de gestion, avant prélévements sociaux et fiscalité, La note financiére est une apppréciation relative par rapport au marché.
Motation financiére des fonds multisupports (en euros, équilibré,dynamique) : B tris inférieur 4 la moyenne Bl inférieur & la moyenne MEM proche
de la moyenne BEEE dépasse la moyenne EEEEE au-dessus de la moyenne BEEEEE performance en hausse.
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.« s Fonds en euros: + 17,1 % en cing ans (')

) Xaélidia

® Assureur: Generali Vie ® Distributeur: Generali Patrimoine ® Type de contrat: multisupport

Contrat performant depuis 18 ans. Donne accés 4 plusieurs

fonds en euros a capital garanti, ce qui permet une 379%

diversification de vos placements sans prendre de risques. 3.6 % »

Frais sur versements maximums (4,5 %) un peu élevés, )6 325% 3,2% 3,03 %
IDRtEde clabion it at e e 1996
}Nombre total de contrats........................ ....30488 2009 2010 20M 2012 2013
}Encourssurcecontrat ............................2 100 M€

| FRAIS | Fonds accensibla o occn s nnn s Lass s 252
U VRIS BIMEBNES . ....ceveeincenineeee e nsnnneenrannnnes 4,5% YDontfondseneuros: ..............oovviiiiiiniaeaan, 3
BSur Pépargne génbe ..oimiiamiainiinasa e 0,9% }Dont OPCVMprofilés: ...l 36
YSurchaquearbitrage ...l 0,5% ¥Dont OPCVM PUrS: ....ccoevevmmrmrnsssnvnmssnsmsons 213
Frrals fixes d'mbirrapes: . viimmadaiiiiniia 15€ JDoNtSCISCPHOPCE: ... 0
¥Nombre d’arbitrages gratuits paran ...................... 1 BAULIBS © .. 0

y Trophée™y
APPRECIATION DU REVENU: ®Note technique: 14/20 e Notefinanciére: BB | %d'ﬁﬁ" &
L)
(1) Performance du fonds en ewros sans risques. m

N AR R RS S

4 MOIS
La Lettre confidentielle D'ABONNEMENT

pour réussir en Bourse 99¢

DE REDUCTION

Parmi les meilleures performances

obtenues des valeurs recommandées par La Lettre :
*» Actia Group (+ 391% en 13 mois)

* Bastide (+100% en 2 ans)

* Erytech Pharma (+93% en 3 mois)

*» EDF (+85% en 13 mois), etc.

Profitez des conseils Faites un essai, il vous convaincra.
de La Lettre confidentielle

réputée depuis 37 ans ABONNEZ-VOUS

sur notre site Internet : www.boutique.lerevenu.com
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Lexique des terminologies financieres

78

Abattement: déduction pratiquée réduisant |'assiette
d’un impét (pour I'impét sur le revenu, déduction faite
sur des revenus catégoriels ou sur le revenu global).

Acte authentique: acte établi par un officier public
habilité (notaire, officier d’état civil ou huissier) et rédigé
conformément aux formalités imposées par la loi et
susceptible d’une exécution forcée. Il différe de I'acte
sous seing privé, signé entre les parties.

Aliénation : opération juridique qui fait sortir un bien
ou un droit du patrimoine de celui qui en est I'actuel
propriétaire ou l'actuel titulaire.

Allocation d’actifs: processus consistant A répartir
les actifs constituant un patrimoine en fonction de critéres
précis. Ces critéres sont généralement |a nature (immobiligre
ou mobiligre), la durée (court terme, moyen terme, long
terme ), le risque et les devises essentiellement.

AMF (Autorité des marchés financiers) : organisme
de tutelle de la Bourse de Paris qui assure la sécurité
de I'épargne et réglemente les marchés.

Arbitrage (sens commun): opération consistant
a acheter et vendre des valeurs mobiliéres pour en ac-
quérir d’autres.

Article 39 : contrat d’assurance vie collectif, souscrit
et alimenté par I'entreprise qui s'engage a verser a
ses salariés ou a une catégorie d’entre eux pendant
leur retraite une rente viagére dont le montant est
défini a I'avance (généralement en pourcentage du
ou des derniers salaires). C'est un contrat dit “a pres-
tations définies”. Pour en bénéficier, il faut toujours
étre présent dans I'entreprise au moment du départ
a la retraite.

Article 83 : contrat d’assurance vie collectif souscrit
par 'employeur pour le compte de ses salariés, ou d’une
partie d’entre eux, en vue du versement d'une rente
viagére 4 leur retraite. La dénomination “83” fait référence
a l'article du CGl régissant la fiscalité du contrat, C'est
un contrat & cotisations définies: seul le taux de cotisation
est fixé, pas le niveau de la rente 2 la sortie. La cotisation
peut étre payée intégralement ou partiellement par
I'employeur, selon les accords d’entreprise.

Assurance emprunteur: assurance temporaire,
limitée & la durée du crédit, garantissant le rembour-
sement de celui-ci en cas de décés. Le remboursement
peut aussi étre prévu en cas d'invalidité, d’incapacité,
voire, moins souvent, de perte d’emploi. Les garanties
différent en fonction du contrat.

Assurance maladie obligatoire (Sécurité sociale):
régimes obligatoires de protection sociale couvrant
tout ou partie des risques liés a la maladie, a la maternité
et aux accidents de la vie privée et professionnelle, les
maladies professionnelles et les invalidités.

Assurance vieillesse : systtme d’assurance garantissant,
en contrepartie des cotisations versées durant la vie active,
urne fraction des revenus du travail durant |a retraite et, en
cas de décés de I'assuré, une pension de réversion 4 son
conjoint survivant ou a son conjoint divorcé non remarié.

Bénéficiaire (assurance vie) : personnes désignées
par le souscripteur et qui regoient le capital versé par
I’assureur au terme du contrat.

Biens personnels: biens de chaque époux dans le
régime matrimonial de la séparation de biens. lls sont
composés des biens possédés avant le manage, des biens
recus par donation ou succession pendant l'union, des
salaires et revenus des biens personnels (loyers, dividen-
des...), et des acquisitions réalisées grice a ces revenus.

Biens propres: biens possédés par un épouxavant sune
union dans un régime de communauté ou biens regus
par un des partenaires par donation, succession ou acquis
en remploi et n'entrant pas dans la communauté de biens.

CAC 40 (cotation assistée en continu): indice calculé
a partir d'un échantillon de 40 valeurs cotées sur la
Bourse de Paris et choisies en fonction de critéres mul-
tiples (capitalisation, liquidité et diversification sectorielle).
Base 1000 au 31 décembre 1987.

CAC IT: indice composé de I'ensemble des valeurs

du secteur des TMT (technologies, médias, télécommu-
nications). Base 1000 au 30 décembre 1998.

CAC 50 IT : indice regroupant 50 valeurs du CACIT
choisies selon des cnitéres de capitalisation et de liquidité.
Base 1000 au 30 décembre 1998.

CAC MID 100: indice composé des 100 premiéres
capitalisations qui suivent les 60 valeurs des indices
CAC 40 et CAC Mext 20.

Base 3000 au 31 décembre 2002.

CAC Next 20: indice composé des 20 valeurs les
plus représentatives (en termes de capitalisation flot-
tante et de liquidité) aprés les 40 valeurs de I'indice
CAC 40. 5i une valeur sort du CAC 40, elle est rem-
placée par une valeur du CAC Next 20.

Base 3000 au 31 décembre 2002.

CAC SMALL 90: indice composé des 90 valeurs qui
suivent les 160 valeurs du CAC 40, CAC Mext 20 et CAC
MID 100. Contrairerent & ces indices, il n’est pas calculé
en continu, mais deux fois par jour, 3 'ouverture et 4 la
cléture, Base 3000 au 31 décembre 2002.

Clause bénéficiaire: dans un contrat d’assurance
vie, la clause bénéficiaire est la disposition du contrat
par laquelle le souscripteur désigne les bénéficiaires
dudit contrat en cas de déces de I'assuré. Cette clause
est trop souvent rédigée sans le minimum de précisions
(noms, adresses,etc...) qui ont leur importance.
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Clause d’attribution intégrale: cette clause permet
au conjoint ou pacsé survivant de conserver toute la
communauté conjugale en pleine propriété.

Clause d’attribution préférentielle d’un bien
propre: cette clause permet au conjoint ou pacsé
survivant de prélever sur la succession du défunt un
bien propre moyennant le paiement d’une soulte.

Clause d’entrée en communauté: cette clause
permet de mettre au sein d’une communauté un bien
qui devrait normalement étre possédé en propre,
comme, par exemple, une donation ou un héritage.

Clause d’exclusion de communauté : cette clause
permet de ne pas faire entrer un bien propre dans une
communauté,

Clause de prélévement de biens communs moyen-
nant indemnité : cette clause permet au conjoint ou
pacsé de prélever sur la communauté un bien moyennant
le paiement d'une soulte (que la communauté soit
dissoute par le décés ou le divorce).

Clause de réserve d’usufruit: dans une donation,
cette clause permet de transmettre une partie de son
patrimoine de son vivant en conservant I'usage ou la
jouissance du bien donné (I'usufruit), mais en se
séparant irrévocablement de la nue-propriété.

Clause d’inaliénabilité: dans une donation ou un
legs, cette clause interdit au bénéficiaire de donner ou
vendre les biens recus, voire aussi de les gager ou les hy-
pothéquer. Pour étre valable, elle doit étre limitée dans
le tempps et étre justifiée par un intérét sérieux et légitime.

Clause d’obligation d’emploi: dans une donation
ou un legs, cette clause prévoit que les biens donnés
soient utilisés par le donataire, selon le souhait du do-
nateur ou sinon avec son aval.

Contrat a bonus de fidélité: contrat d’assurance
vie dans lequel le capital et les produits sont différenciés.
Les gains réalisés (intéréts, plus-values...) sont logés
dans un compartiment distinct appelé bonus de fidélité.
Ce bonus appartient  la compagnie d’assurances pen-
dant au moins huit ans, le souscripteur n’est alors pas
passagérement propriétaire de ces gains.

Contrat de capitalisation: contrat par lequel un
individu confie des fonds & une institution financiére
(banque ou compagnie d’assurances), charge a cette
institution de gérer ceux-ci. Le détenteur du contrat
posséde donc une créance sur I'établissement financier
égale au montant des fonds gérés. Un contrat de ca-
pitalisation est trés semblable & un contrat d*assurance
vie mais ne posséde pas d’avantages en matiére de
succession (absence de clause bénéficiaire).

Contrat de groupe (ou contrat collectif) : contrat
unique & adhésion facultative ou obligatoire rassemblant

un ensemble de personnes appelées & bénéficier des

prestations de retraite ou de prévoyance. Contrat
Eurocroissance, lancé en 2014 : nouveau type de contrat
favorisé par |'Etat qui doit prouvé son efficacité.

Contrat DSK: contrat d’assurance vie créé en 1998
pour encourager I'investissement en actions frangaises.
lls doivent étre investis pour au moins 50 % en actions
francaises dont S % en titres risqués. Les retraits aprés
huit ans sont exonérés de la taxe de 7,5 % mais pas des
prélevements sociaux. lls ne peuvent plus étre souscrits.

Contrat NSK: contrat d’assurance vie créé en 20085,
pour remplacer les contrats DSK {voir ce mot). lls doivent
étre investis pour au moins 30 % en actions européennes,
dont 10 % de titres risqués et 5 % de titres non cotés.
Les retraits aprés huit ans sont exonérés de la taxe de
7,5 % mais pas des prélévements sociaux.

Convention de mandat de ion: document
qui détermine les pouvoirs confiés a un gérant d'actifs
ainsi que ses honoraires.

Cosouscription : adhésion conjointe de deux personnes
a un contrat d’assurance vie.

Courtier (assurance): intermédiaire dont I'activité
consiste 2 mettre en relation des clients, qui souhaitent
souscrire des contrats d’assurance, et des assureurs.
Le courtier est un commergant qui agit en qualité de
mandataire de P'assuré, choisit ses assureurs.

Démembrement: répartition de la propriété entre
plusieurs détenteurs qui se partagent, éventuellement
de maniére non proportionnelle, les droits et les obli-
gations. Plusieurs types de démembrements existent,
par exemple entre le droit de vote d’'une part et le certificat
d’investissement (qui est une action sans droit de vote)
de l'autre. Le type de démembrement qui intéresse au
premier chef est celui par lequel on répartit d'un coté
Pusufruit et de 'autre la nue-propriété (voir ces notions).

DJ Euro Stoxx 50 : indice regroupant les 50 principales
valeurs de la Zone euro. Base 100 au 31 décembre 1991,

Don manuel: 4 I'origine acte de transmission d’un
bien “de la main & la main”, et de fagon contemporaine,
une donation d'espéces ou de valeurs mobiliéres réalisée
sous seing privé et non pas par acte notarié. Les for-
mulaires de déclaration de don manuel sont enregistrés
a la recette aux impéts du lieu de résidence de celui
qui regoit ce don afin d’avoir une date certaine.

Donataire: personne qui accepte une donation.

Donateur: personne qui consent une donation.

Donation: acte par lequel le donateur transmet sans
contrepartie irrévocablement ou révocablement
(s’agissant d’une donation entre époux ou pacsés) un
bien & un donataire acceptant. Une donation est donc
une mutation a titre gratuit.
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Effet cliquet: mécanisme qui permet de figer une
performance, méme si I'actif correspondant baisse en-
suite. Il est présent par exemnple dans les contrats d’as-
surance vie en euros oll, grice 3 ce mécanisme, les
intéréts sont acquis quoi qu'il arrive.

Effet parachute: certains fonds a formule (voir ce
rmot) ne sont pas garantis, mais proposent de limiter
la perte en cas de baisse des marchés boursiers.

FCP (fonds commun de placement): catégorie
d’OPCVM (voir ce mot) qui émet des parts et n'a pas
de personnalité juridique. Le porteur de parts est
membre d’une copropriété de valeurs mobiliéres, mais
il n’a aucun droit de vote. Il n'en est pas actionnaire
(contrairement a une Sicav). Le FCP est représenté et
géré par une société de gestion spécialisée et il est agréé
par I'Autorité des marchés financiers (voir AMF).

Fonds “a formule” : fonds dont |'objectif est d’offrir
une performance conditionnelle définie en fonction
de |"évolution d’un indice, d’un panier d’indices ou
de valeurs ou d’une composante de ces indices ou
valeurs. LOPCVM (voir ce mot) s’engage a atteindre,
4 une date déterminée, un montant obtenu par 'ap-
plication mécanique d’une formule de calcul prédéfinie,
reposant sur des indicateurs de marchés financiers
ou d’instruments financiers. Souvent (mais pas sys-
tématiquement), la performance promise a I'inves-
tisseur fait I'objet d'une garantie délivrée par un tiers
(et non par la société de gestion) et le capital investi
fait I'objet d’une protection totale ou partielle.

Fonds de fonds (ou multigestion) : fonds diversifié
qui sélectionne les meilleurs gérants et investit dans
leurs fonds. Ce placement permet d’investir dans une
multitude de fonds frangais ou étrangers afin de
diversifier un portefeuille. Il a 'avantage de donner
acces a des placements dont l'investissernent minimal
est trop élevé pour les souscripteurs particuliers. Les
frais, parfois élevés, sont le principal inconvénient de
ces produits. Outre les frais de versements et de gestion
directs du fonds, le souscripteur paie aussi les frais de
gestion indirects des fonds dans lesquels le placement
est investi, ce qui peut pénaliser sa performance a long
terme par rapport 3 des fonds normaux.

Fonds & horizon: fonds destiné & étre revendu & une
date donnée, indiquée dés la créarion du fonds. Il est
généralement proposé dans un contrat d’assurance
vie. || est fortement investi en actions 4 sa création, il
se diversifie peu a peu en obligations au cours de sa
durée de vie, puis en placements monétaires a I'approche
de I'échéance, afin de sécuriser définitivement les gains
et le capital. Dans la pratique, I'échéance correspond
a la date a laguelle I'investisseur aura besoin de son
capital (achat immobilier, départ en retraite).
L'inconvénient de ce fonds est que sa composition est
prédéterminée, sans référence A I'évolution des marchés.

Il peut ainsi étre investi en actions lorsque celles-ci
baissent, puis en obligations, alors méme que le marché
des actions est 4 nouveau orienté 2 la hausse.

Fonds profilés: fsonds composé d’un ensemble de
titres qui permet au souscripteur de choisir entre un
profil prudent, équilibré ou dynamique. Dans la pratique,
les fonds prudents investissent souvent au moins 70 %
de leur portefeuille en obligations et autres titres de
créance peu risqués, et 20 % seulement en actions. Les
FCP et Sicav équilibrés ont une gestion plus active. lls
sont investis pour moitié en actions et pour 'autre
moitié en obligations ou en produits monétaires. Enfin,
les fonds dynamiques placent au moins 60 % de leur
capital en actions, et vont jusqu’a 100 % lorsque les
marchés sont dans une tendance haussiére.

Indivision : situation juridique dans laquelle deux ou
plusieurs personnes sont propriétaires ensemble d’une
méme actif. Elles sont titulaires en commun d’un droit
sur un méme bien. Un bien indivis n’est ni divisé ni
partagé, mais posseédé conjointement par plusieurs in-
divisaires. L'indivision représente également I'état d'un
bien indivis dont on dit alors qu'il est “en indivision™.

Institution de prévoyance: organisme assureur,
régi par le code de la Sécurité sociale, sans but lucratif,
géré a parité entre les employeurs et les salariés (ce qui
le différencie des sociétés d'assurances et des mutuelles),
destiné A couvrir, dans le cadre de I'entreprise, les
salariés et anciens salariés,

Invalidité : reconnaissance d’un état de réduction
permanente (partielle ou totale) de la capacité de
travail d'une personne, aprés consolidation. Elle peut
différer entre I’Assurance maladie et les organismes
complémentaires.

Nantissement: contrat juridique par lequel un créancier
obtient de son débiteur I'affectation d’un bien de celui-
ci en garantie de son prét. Par extension, le terme désigne
également le bien remis en nantissement.

Nue- riété: elle est égale 4 |a différence entre la
B
pleine propriété et I'usufruit (voir ces mots). Pour sim-
plifier, on peut dire que le nu-propriétaire détient le
principal ou le capital d’un bien sans en percevoir les
fruits et sans avoir le droit de I'utiliser. Au terme de
I'usufruit dans le cas d’un usufruit temporaire, ou a
p

la mort de l'usufruitier dans le cas d'un usufruit viager,
le plus fréquent, le nu-propriétaire devient plein pro-
priétaire sans imposition particuliére.

OPCVM (organisme de placement collectif en

valeurs mobiliéres): ensemble des Sicav et FCP (voir
ces mots).

Pacs: par opposition au maniage, relation libre déclarée
fiscalement entre deux personnes. Elles peuvent étre

imposées séparément sur leurs revenus sauf vis a vis 2>
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de I'ISF. Le formulaire d’une succession exige un tes-
tament précis & déposer par sécurité chez un notaire.

Plus-value: différence positive entre le montant de
la cession d'un bien et le montant de son acquisition.

Prélévement libératoire: prélévement forfaitaire
qui libere définitivement de I'impét sur le revenu les
produits auxquels il s'applique. Selon la nature des
produits concernés, le prélévement est applicable soit
d’office, soit sur option.

Prévoyance: opération par laquelle le contractant
prémunit sa personne ou un tiers contre les risques
suivants: décés, incapacité de travail, invalidité, maladie,
accident, maternité. Cette assurance peut étre souscrite
a titre individuel ou collectif.

Quasi-usufruit: droit de usufruitier de disposer des
biens consomptibles (comme une somme d'argent ou
une bouteille de vin) dont il a P'usufruit comme un
plein propriétaire, charge a lui de consentir au nu-pro-
priétaire correspondant une créance sur la succession
égale a la valeur du bien sur lequel porte le quasi-
usufruit (ou ayant fait I'objet d’une convention de
quasi-usufruit).

Rachat: opération permettant au souscripteur (dans
le cas d’une assurance individuelle) ou a I'adhérent
(dans le cas d’une assurance collective) de se faire rem-
bourser tout ou partie de I'épargne disponible.

Rentabilité : rapport entre les sommes investies et le
revenu (brut ou net) dégagé.

Rente viagére: revenu dont I'on jouit sa vie entiére.
Ainsi, sans autre qualification, un usufruit est généra-
lement viager.

Rente viagére avec réversion (ou rente réversible) :
rente permettant, en cas de décés, de prévoir la réversion
de la rente & son conjoint ou A toute autre personne
de son choix (dans les régimes de retraite facultatifs),
par le versement d’'une rente.

Si le retraité décéde le premier, le bénéficiaire de la réversion
sera assuré de percevoir une rente dont le montant est
déterminé par le taux de réversion pour lequel il a opté
(généralement entre 60 et 100 %), choix exprimé lors de
la transformation en rente de |'épargne accumulée.

Rente viagére avec annuités garanties : alternative
a la rente réversible, cette option garantit le versement
d'une rente sur une durée minimale librement fixée gé-
néralement entre cing et vingt ans. En cas de décés
pendant la période d’annuités garanties, le bénéficiaire
librement désigné percevra 100 % de la rente durant
la période restant a courir.

Rente viagére par palier: permet d’adapter le
montant de la rente sur une durée définie (en fonction
de ses besoins prévisionnels). Par exemple, il peut étre

possible d’augmenter le montant de la rente pendant
les premiéres années de versement de |a retraite, et de
percevoir une rente moins élevée par la suite, ou de
demander l'inverse.

Rente viagére avec garantie dépendance: en cas
de perte d’autonomie, cette option assure une majo-
ration de la rente.

SBF 250: indice regroupant les valeurs du CAC 40,
CAC Next 20, CAC Mid 100 et CAC Small 90 (voir ces
mots). Base 1000 au 31 décembre 1950.

SCI (société civile immobiligre): société qui a pour
objet la propriété d'un ou plusieurs biens immobiliers
destinés 4 la location (habitation, bureau, commerce),
ce qui lui confére son caractére de société civile. Elle
peut en réserver "'usage & un associé ou a des tiers et
elle peut aussi vendre des immeubles. Mais si la société
a une activité réguliére d’achat et de vente d'immeubles,
elle peut étre requalifiée en société commerciale.

SCPI (société civile de placement immobilier):
OPCVM immobilier qui acquiert et gére un patrimoine
immobilier pour le compte des associés. || existe des
sociétés de rendement (qui distribuent des revenus)
et de sociétés de valorisation (qui capitalisent).

Sicav (société d’investissement 4 capital variable):
société dont le capital est fonction des entrées des sous-
cripteurs (les achats de parts) et des sorties des souscrip-
teurs (les ventes de parts); elle a pour mission de gérer
un portefeuille de valeurs mobiligres.

Taux technique: pendant le service d’une rente, le
capital constitutif de la rente diminue progressivement,
mais il augmente aussi des produits financiers dégagés
par le placement de ce capital. Le taux technique cor-
respond au taux des produits financiers futurs déja
anticipés (et donc garantis) pour le placement du
capital constitutif de la rente. Plus le taux technique
est élevé, plus le montant de la rente dans les premiéres
années sera important, en contrepartie d'une revalo-
risation ultérieure modérée. A contrario, plus le taux
technique est faible, plus la revalorisation de la rente
sera importante par la suite.

Usufruit: droit d’utiliser (usus) et de jouir des fruits
(fructus) d’un bien, immobilier ou mobilier, dont la
nue-propriété est détenue par une autre personne.
Ainsi, s'agissant d'une valeur mobiligre, I'usufruitieren
percevra I'intérét ou le dividende. S’agissant d’un bien
immobilier, I'usufruitier en percevra le revenu. Lusufruit
peut étre temporaire (quelques années, par exemple)
ou viager; il s’éteint 4 la mort de son détenteur.

Valeur agréée: valeur déterminée d'un commun
accord entre 'assuré et I'assureur aprés une expertise
préalable du bien, objet de la garantie.
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